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PRESENTACION

oo

1] juez no tiene la obligacién de comprender al litigante.

En cambio, el litigante tiene la obligacion de hacerse
comprender{l). De ah{ que resulta esencial que el abogado
orador, el abogado litigante —fiscal o defensor—, sea un
buen comunicador; por ende, su mensaje sea claro. El juez
debe comprenderlo, entenderlo para luego convencerse.

Para convencer hay que persuadir, para persuadir hay
que tener conviccién, para tener conviccién hay que hablar
con pasién; v, por ello, consideramos que este Gltimo es el
ingrediente esencial de una presentacién en el foro. Pero no
basta hablar con pasién, es preciso conocer algunos otros
clementos que garanticen un desempefio eficiente y cficaz,

En las pdginas que siguen encontrardn de qué estd
hecho un abogado orador: su pasién, su flexibilidad para
adaptarse a las circunstancias que sobrevengan, su lenguaje
verbal y —sobre todo-— no verbal. Hallardn, ademas,

(1) Elabogado que se queja de no ser comprendido por el juez, censura,
no al juez, sino a s{ mismo. El juez no tiene el deber de comprender;
es el abogado quien tiene el deber de hacerse comprender. De los
dos, el que est sentado, esperando, s el juez; quien estd en pie y
debe moverse y aproximarse, aun espiritualmente, es el abogado.
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algunos dechados en la oratoria como Deméstenes,
Lisias, Cicerén, Quintiliano, Lincoln, etc.; sus vidas y
sus obras fueron grandes ejemplos del inmenso poder
que tiene la palabra.

El auditorio del que hablamos en el libro estd per-
sonificado por la figura del juez. Como decfa Calaman-
drei, el Estado siente como esencial ¢l problema de la
seleccién de los jueces, porque sabe que les confia un
poder mortifero que, mal empleado, puede convertir en
justa la injusticia, obligar a la majestad de las leyes a ha-
cerse paladin de la sinrazén e imprimir indeleblemente
sobre la cindida inocencia el estigma sangriento que la
confundird para siempre con el delito.

Y el mensaje en construccién no debe impulsarse
(inicamente por la rectitud de la razodn, sino que ademds
debe envolverse con el fuego de las emociones, las pul-
siones propias de la exposicién del discurso, los encuen-
tros y desencuentros que s¢ presentan, las marchas y
contramarchas que supone una exposicién del abogado
orador que tiene en la esgrima verbal su talante y su me-
jor carta de presentacién.

Este libro ha sido pensado para el abogado orador y
para quienes aspiran a convertitse en uno en algin momen-
to. Agradezco, muy sentidamente, las palabras proemiales
de Humberto Abanto, que disiente de mis posiciones; y de
eso se trata, no del elogio gratuito y fécil, sino de plantear
posicidén que a veces es equidistante y otras es préxima.
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« ' 1 el principio existia la Palabra y la Palabra estaba con

Dios, v la Palabra era Dios. Ella estaba en ¢l principio
con Dios. Todo se hizo por ella y sin ella no se hizo nada de
cuanto existe. En ella estaba la vida y la vida era la fuz de los
hombres, y la luz brilla en las tinieblas, v las tinieblas no la
vencieron», dice el evangelio segiin San Juan. Al repasar las
frases con que abre su restimonio, el apéstol, a quien Jests
confié su madre v, al mismo tiempo, lo confié a ella, es
posible apreciar que el poder de la palabra no es para nada
extrafio a la fe cristiana.

Si seguimos el hilo genealégico del cristianismo, lle-
garemos a la Tord —que los seguidores del nazareno de-
nominamos «Pentateicor—, el libre sagrado del pueblo
judio ~—de cuya fe mosaica el cristianismo es una cortiente
inicialmente heterodoxa que crecié hasta convertirse en un
credo independiente—, para encontrar escrito en los pri-
meros versiculos del Bereshit (Génesis) que Elobim (Dios)
cre6 ¢l mundo con el poder de su palabra. Al impulso de
su verbo, cielo v tierra aparecieron; la luz se hizo v fue se-
parada de la oscuridad porque £l la vio buena, y lamé dia
a una v noche a la otra. 5i, el espiritu del Sefor aletea sobre
las aguas, pero, versiculo a versicul, la fuerza creadora de
su palabra hace que todo surja pregresivamente.
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La facilidad que tenemos los seres humanos para es-
cuchar historias y ser seducidos por ellas —que la ciencia
explica como una programacién de nuestro cerebro para
ello— resulta especialmente perceptible en el talento de
Sherezade, en Las mil y una noches, tras burlar la decapi-
tacién que la amenazaba por la decepcién de las mujeres
que Shariar, su esposo, padecia debido a la infidelidad de
su primera esposa. Esa funcién debemos haberla adquirido
en la noche de los tiempos. Fue una estrategia evolutiva
que por su acierto se perpetué. Todo parece indicar que,
cuando aprendimos a dominar el fuego, nos reunimos
por las noches alrededor de las primeras fogatas para
contarnos las historias del dfa. Asi descubrimos el placer
de escuchar relatos y, de paso, transmitirnos las leccio-
nes que la experiencia nos fue brindando en el proceso
de adaprarnos a un mundo particularmente hostil que
nos amenazaba con feroces depredadores.

Las historias, las buenas especialmente, crean cam-
bios en nosotros y lo hacen porque todas ellas tratan so-
bre resolver problemas. Son viajes hacia lo desconocido
—sean mundos o situaciones—, y a través de ellos el pro-
tagonista se encuentra consigo mismo, muta y, enfren-
tando a su antagonista, responde al desafio v alcanza la
recompensa. Los juicios no son diferentes. Ellos versan
justamente sobre historias: la que construye la parte acu-
sadora y, légicamente, la que debe claborar la defensa.
Alli radica lo impactante de la frase que los guionistas
ponen en boca de John Quincy Adams —el expresidente
estadounidense que termina asumiendo ante la Suprema
Corte la defensa de los esclavos negros que se rebelaron en
el barco espafiol La Amistad y que es genialmente inter-
pretado por Anthony Hopkins—, cuando le pregunta al
novel abogado Roger Sherman Baldwin —encarnado por
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Mathew McConaughey— cudl es la historia que trae el
caso. El momento culminante llega cuando John Quiney
Adams redondea magistralmente la idea diciendo: «Laos
juicios son competencias de historias, hijor.

Benji Espinoza lo entiende asi. Nos cuenta una his-
toria apasionante en este libro, donde narra la historia de
la oratoria juridica desde los lejanos tiempos de Sumeria,
pasando por la Grecia de Sécrates, Platén y Aristoreles
—sin obviar 2 Deméstenes y Lisias, excelsos exponentes
de la retdrica helénica—; por la Roma del inmortal Marco
Tulio Cicerdn —con la insuperable relacion que establecié
entre cada uno de los tres estilos v las funciones del orador:
el humilde, sutil o tenue para el docere; el medio para el
delectare o conciliare; el grave, sublime o vehemente para el
monere, que destaca Carlos Miguel de Mora en ¢l prélogo
a la edicién de Alianza Editorial de £ orador—, asi como
de Quinriliano, gran retérico que fuese maestro de Plinko
¢l Joven y Ticito; para finalmente hacernos desembocar en
la oratoria medieval.

Luego se adentra en los meandros de la oratoria ju-
ridica. Un concepto pretenciosc que nos encandila a los
abogados, pero que, 2 mi entender, podria llevarnos al error
de suponer que existe una oratoria matemdtica y orra fisica
¥, sucesivamente, una oratoria por cada ciencia, arte, oficio
o disciplina humana. Aqui marco una afectuosa distancia
del autor, que probablemente solo acredite su acierto y mi
error. Creo que hay una scla oratoria, v que ells se aclimata
a la materia y el escenario en que se despliega. Sin importar
cudles sean estos, siempre se tratard de lograr la adhesion
racional v, muy especialmente, emocional del auditorio a
las tesis que ¢l orador defiende. Total, estudios cientificos
han demostrado que mds de las cuawro quintas partes de
nuestras decisiones son de indole emocional.



i Prilogs

Nos dice Benji Espinoza en este libro: «;Cémo puede
el abogado mejorar fa téenica de su oraroria? Mds que ofre-
cer una respuesta, ofrecemos una clave, la cual radica en el
lenguaje juridico. 5i el lenguaje que pronuacia el abogado
es claro y directo, en otras palabras, es un lenguaje téenico,
pero apropiado, entonces la confianza que transmite 4 sus
vatrocinados estard mds que garantizadon. El cree en el po-
der del lenguaje téenico del derecho, v alli encuentro otra
diferencia entre [a suya y mi forma de entender la oratoria
en el foro, He aprendido a desconfiar de la oscuridad que
los tecnicismos legales ciernen sobre los hechos, al extremo
de eclipsar el poder de conviccién que a historia del caso
trae consigo. El lector atento, estoy seguro, le daré la razén
a él y se convencerd de que, una vez mds, estoy en un error.

Sus consejos, sin embargo, son acertados en la inyi-
tacién a conocer en profundidad el tema de que se habla,
controlar las emociones, vocalizar bien y modular ¢l tono,
al igual que mantener una postura apropiada. También en
sus téenicas para telajar los nervios, inevitables en toda con-
frontacién —que eso y no otra cosa son los juicios, aunque
sean confrontaciones civilizadas regidas por las reglas pro-
cesales—, asi como la necesidad de nunca olvidar el viejo
consejo de que si bueno y breve dos veces bueno. Uno debe
saber renunciar al solipsismo de encandilarse con la propia
voz y castigar a los demds con peroratas interminables. El
buen ralante y la polifonia emocional tampoco deben fal-
tar. Los abogados —que usualmente estamos indignados
en el escafio de la defensa— deberiamos tomar conciencia
de la sobredosis de indignacién que los jueces deben recibir
cada dfa de trabajo v lo molesto que esto debe ser para ellos.

Quiere dejar i dliimo apunte, casi al final del pré-
logo de este libro, que con generosidad v esfuerzo nos en-
trega Benjt Espinoza: la integridad del orader Si la tarea



Humberto Abante Verdstequi 19

de quien alega s convencer, nunca se debe perder de vista
que pata ello es indispensable ser creible, ¥ que solamente
se podrd serlo si el auditorio ~~sea unipersonal o multitu-
dinario— considera integro a quien le estd hablando. Di-
ficilmente alguien se dejard convencer por aquel a quien
considera un crdpula. Asi, todo alegato debe estar necesa-
ramente impregnado de la defensa de un valor v el recha-
z0 a un antivalor. Los abogados tenemos que renunciar a
esa deformacidn mercadotéenica que nos ha llevado a creer
que debemos venderle nuestra version al juez y este tiene
que comprérnosta, Con todo lo resperable que es Ja profe-
sién de vendedor, la del abogado se diferencia en que no
comercia cosas, sino que defiende la vida, la libertad o la
propiedad de aquellos que confian en sus habilidades; y esa
tarea tiene un contenido valorative de dificil comparacion
con el de la gestién de ventas. Los abogados defendemos
valores en la lucha por la resolucién justa de los dranas
humanes que legan a nosotros. No olvidatlo.

Cierro volviendo a Cicerdn v su dldsico consejo: «Serd,
pues, elocuente... aquel que en fas causas forenses y civiles
habla de forma que pruebe, agrade y convenza: probar, en
aras de la necesidad; agradar, en aras de la belleza, y conven-
cer, en aras de a victoria, Esto dltimo es, en efecto, lo que
mds importancia de rodo tiene para conseguir la victoria.
Pero a cada una de estas funciones del orador corresponde
un tipo de estilo: preciso a la hora de probar; mediane a
la hora de deleitar; vehemente, a fa hora de convencers.
Siendo asi, espero haberlos convencido de leer este trabajo
de Benji Espinoza, que bien vale la pena hacerlo para desa-
rrollar el poder creador de la palabra.

Magdalena del Mar, noviembre de 2022
Humberto Abanto Verdstegui






Capitule 1

HISTORIA DE LA ORATORIA
FORENSE EN EL MUNDO

1.1 La oratoria forense en las antiguas civilizaciones

En ef mundo antiguo, la oralidad no tuvo mayor re-
percusién ——como sf la o posteriormente en Grecia—,
pese a que fue el lenguaje predominante, pues no existia
atin la escritura, como lo confirman los registros histéricos.
As{ que una primera disquisicidn, respecto a la oralidad
como lenguaje, es sefialar que en Greda la oralidad se
cultivaba v va existia la escritura,

No obstante, con el paso del dempo, se logré que los
primeros hombres empiecen a dejar huella de su pase por
la historia a través del arte de la pintura ~—otro sistema
de comunicacién—, como asi lo confirman las diversas
pinturas que se han enconrrade dentro de varias cuevas
{pintura rupestre}, las que mostraban ¢l estilo de vida que
llevaban (en especial la caceria de animales), con simbo-
los v algunos otros dibujos. Todo esto ayudé a que los
arquedlogos revisen v lleven fotos o pequefias muestras
del lugar en sus expediciones, con el fin de encontrar mds
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pinturas y otros hallazgos. También los jeroglihcos pic-
tograficos cumplieron la misidn de transmitir datos de la
vida cotidiana de los primeros hombres en nuestro planera.

Con el paso del tiempe, y mucho antes que los grie-
gos, fueron los sumerios quienes empezarfan a ofrecer los
primeros atisbos de la oralidad o del discurso oral. Preci-
samente, se sucle considerar a los sumerios como la civi-
lizacién mds antigua del mundo, asi como los invenrores
de varias herramientas y «tecnologfas» que contribuyeron
a la evolucién de nuestra sociedad.

De todos los inventos que los sumerios aportaron a
la historia, los mds destacados serian la rueda, los ladrillos
de adobe, la construccién de ciudades, los canales de agua,
la medicing, ademds de clertos sistemas numéricos, entre
otras, todo lo cual les permitid construir importantes ciu-
dades. Empero, también fueron inventores de la escritura y
de las leyes escricas.

No se negard que el gran aporte de los sumerios a
occidente y, posteriormente, a todo el mundo fue la es-
critura, lo que les perminid trascender y dar un gran paso
en la evolucién de la humanidad. Ahora bien, ;qué re-
lacién dene la escritura con la oratoria? Pues tiene que
ver muche. Mds adn porque gracias a este primer tipo de
escriturall) es que surgié la expresién escrita(?), para que
——precisamente—— todo lo que se hablara (discurso oral)
sea plasmado por escrito.

) Por «primer tipo» nos referiimos a la escritura cuneiforme.

@ Fs menester resaltar que este tipo de escritura se empled con upas
especies de cafas (cufias) con las que se «dibufabany ciertas Aguras
{especic de simbolos y letras) en diversas tablillas de arcilla grafican-
do o tratando de representar el sentido de los sopides que se emitfan
de las diferentes palabiras.
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Los primeros en pronunciar portentosos discursos, se
podria decir, fueron los sacerdotes de los reyes y estos tam-
bién, los cuales debian dejar como constancia todo por escri-
to. Asi se formaron también los primeros libros, no solo de
cardcter administrative y juridico, sino también religioso®,

Para que la escritura llegue a trascender requirié que
sut base fuese la oralidad, porque sin el pronunciamiento de
las palabras o la transmision de las ideas enure las personas,
nada hubiera resultado por escrito. Gracias a la oralidad
(en sus inicios) se sabe que la escritura llegd a ser un gran
instrumento canalizador del mensaje, puesto que todo lo
que actualmente tenemos por escrito en un principio fue
oralizado; tn claro ejemplo de esto lo encontramos en los
relatos de las grandes epopeyas y batallas mitoldgicas.

Asi como en Sumeria, la escritura llegd a tener grandes
avances en ¢l antguo Egipto. Baste como muestra que, para
que la escritura pueda aplicarse, el mensaje que los antiguos
sacerdotes dictaban alog escribas debfa transmitirse de modo
oral. Sin embargo, en un principio, Egipto no sobresalié por
el discurso oral, sino por los textos escritos. Posteriormente,
Ja tradicidn del andguo Egipro, ejercida por los sacerdotes
v los faraones, se destacd por los mensajes transmitidos de
forma oral, incluso varios textos de aquellas épocas dejaron
constancia de esto; pero, lamentablemente, Ta mayoria de
estos textos se perdieron en el tiempo!. Es por eso que el

B Se puede sostener que se construyeran los cimientos para la futura
literatura a nivel universal,

@ Varios textos escritos en épacas posteriores dejaron constancia de la
eransmisidn oral que los antiguos egipcios posefan, sia cmbargp, 1l
como se ha mencionado en varios texvos {por no decir casi en todos
los que contenian stz informacidn} se perdicron con o pase del
tiempo y otro taato posiblemente se hayan quemado en ¢l tncendio
de ta biblioteca de Alejapdria,
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valor cultural aportado por el antigno Egipto, aparte de la
escritura, fue precisamente la oralidad.

Como bien sabemos, los escribas gozaron de un alto
privilegio y merecimiento de consideracidn, ya que eran
los encargados de escribir todo lo que se les encargaba.
Para los egipcios, la escritura tenfa un reconocido valor
sagrado; v, por esta razdn, se la considerada como el ins-
trumento principal de los antiguos sacerdotes de todo
aquello que era transmitido de manera oral, Gracias a la
oralidad egipcia, se sostiene que los antiguos sacerdotes
lograban entablar una conversacién con los dioses. En
un principio, el discurso oral no gozé de tanta conside-
racién como la escritura, la funcién del discurso oral era
transmitic y dejar por escrito el mensaje (lo importante
que se debe destacar aqui es que los mensajes eran orales
¥, luego, plasmados por escrito). Encentramos algunos
rasgos caracteristicos de lo importante que fue el discut-
so oral; mediante [a escritura se dejdé constancia de las
antiguas ensefanzas de los sabios egipcios. Como prue-
ba de esto, tenemos ¢l elogio hacia los escritores en ¢l
siguletite pasaje;

Ellos ocultan sus poderes de la tierra entera para
ser leidos a través de sus ensefianzas. Ellos han
partido, olvidados podrdn ser sus nombres, pero
los escritos que dejaron los hardn siempre recor-
dados (inmortales)),

La antigua sabidurfa egipcia fue poseedora de sapientes
ensefianzas, pero toda aquella se expresé por sabios recono-
cidos por su destacada oratoria. Estos sabios egipcios domi-
naban el arte de hablar v expresar las palabras de manera

i Este pasaje se encuentra en el papiro Chester Beady TV,
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elegante y sutil; como resultado, eran capaces de deleitar a
los oyentes con su perorata. Los escribas, a su vez, se encar-
gaban de redactar todas las ensefianzas que transmitfan estos
sabios a través del discurso oral. De esta manera, se ejercié
una labor desde la escritura de la oralidad. Gran paste de la
educacion egipeia fue trasmitida de manera oral, como o
podemos corroborar en el siguiente pdrrafo:

Por dltime, a sus hijos les dijo: todo aquello que
estd escrito en este rollo, deben escucharle tal
cual, sin cambiar ninguna palabra. Tampoco de-
ben excederse del orden en que lo escuchen. Fue
“ast como ellos se recostaron sobre sus vieatres y
empezaron a recitatlo tal como estaba escrito(®).

Lo importante que se rescata de la escritura egipcia es
que la lecrura de estos textos escritos no era silenciosa, sino
en voz alta. De ahi que la oralidad que se aplicaba a estos
textos resultd bastante Gl tanto para los procesos educa-
tivos de la época como para las ensefianzas posteriores, tal
como lo demuestra la leccién de Prahhotep!™.

®  Este parrafo perenece 2 la ensefianza para Kagemni, notindose gue

fuee estrictamente oralizada. Ademnds, es importante resalear que mu-
chas ensefiunzas similares 2 esta tenfan que ser lefdas en voz alea; de
esta manera fue ef proceso educativo que vemos en ofra ensefianza.
Para mejor informacién léase a Gardiner, A. L The Instruction zd-
dresed o Kagemni and his Brethren. Ba Journal of Egyptian Ar-
chaeology, 32, 1946, pp. 71-74.

Wy fista ensefianza consistia en un conseje para los hijos, en ¢l cual saber
escuchar era ftil para el menor, porque lo que escucha ingresa de
manera directa en la mente: aquel que escucha of mensaje es capaz de
escribiddo. Entonees, wodo lo que escriba v aquello que escuche debse
provenir con palabras buenss, porque escuchar siempre resultard il
para el que escriba, Léase a Sethe K. Agyptische Lesestucke, Hildes-
heim, G. Olms, 1990, pp. 40 y 41.
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También debe recordarse que el fin pretendido de los
procesos educativos en el antiguo Egipto fue dedicado so-
bretodo al arte de saber escuchar; y, posteriormente, todo
esto seria empleado para lograr perfeccionar el discurso a
través de la palabra. De esta manera, los egipcios conside-
raban que un hombre era sapiente cada vez que a través de
este se logre obtener resultados dptimos.

Ahora bien, ante la pregunta: jexisticron procesos o
juicios en los que la oralidad resalté? Los registros histéri-
cos de algunos juicios que se lograron conservar a través del
tiempo permitieron conocer cdmo se desarrollaron,

El juicio empezaba con un juramento que el litigante
pronunciaba delante de algunos testigos. Aquel que mentia
al pronunciat su juramento cometfa una gran falta, puesto
que colocar como testige de una falsedad al faradn o al dios
Amén era considerada una gravisima injuria v, por tanto,
castigada con [a pena de muerte.

Los encargados de escuchar las quejas v luego senten-
ciar {dar su veredicto) eran los kenber®); sin embargo, se des-
conoce cémo procedian o empleaban su voto los miembros
que los conformaban. Los casos que los kender recibian se
desarrollaban por lo general los fines de semana® o también
cuando habia festividades locales, En definitiva, eran los ken-
bet los que resolvian todos los casost que se presentaban.

®  Los Kenbet en el anviguo Egipro eran los tribumales de justicia.

% Recuérdese que, en el antiguo Fgipto, la semana tenia diez dias.

40 Existen registros de algunos casos en los que los kenber resolvian, por
jemplo, casos de maltrate fisice, come <f de una mujer que denuncid
el maloraw fisico por parte de su esposo; al final, ef espose fue senen-
ciado (aunque se desconoce el castigo o la sanciéa que le aplicaren),
pero lo que queda claro es que quizd estamos ante wno de los primeros
casos judiciates de violencia de género. Otro caso fue ¢l de un hombre
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No obstante, en el dmbito penal, los kenber también
sentenciaban algunes casos, sobre todo, los de apropiacién
de bienes del Estado. Para resolver este tipo de casos, el
jurado estaba conformado por escribas del visir o jefes de
policia. El caso més conocido es ¢l de una mujer Hamada
Herta, acusada de sustract una copa de propiedad privada.
Sin embargo, Heria negaba todo ante ¢l kenber, por lo que
se ordend registrar la casa de aquella mujer en la que no solo
encontraron fa copa, sino también algunos objetos que per-
tenecian al emplo del dios Amoén y que fueron declarados
desaparecidos. Como era de esperarse, pese a los objetos en-
contrados en su casa, Hera segufa negindolo. Con todo, el
kenbet se pronunci6 y la declaré calpable. Una vez declarada
culpable, se traspasé el casot!?) al visir.

Por otra parte, al ser su funcionamiento de cardcter
ptibico, todas las audiencias de los enbet se desarrollaban
al aite libre; esto significaba que cualquier persona podia
acudir y estar presente, Para que un juicio comience, pri-
mero se reunfan los miembros del #enbet y entonces pro-
cedfan a escuchar las quejas de las partes en conflicto. Una
vez que terminaban de escuchar estas quejas, analizaban el
caso y procedian a la evaluacién para determinar la sancién
(castigo) a aplicar, que solfa consistir en emplear desde pe-
quefias advertencias {a modo de amonestaciones), para que
no se repitan los hechos que los lievaron al conflicto; asi

que denuncié a su esposa por no haberlo cuidado bien mienwras &
estaba snferme. Sin embargo, los cases mds comunes que resolvian los
kenber se referfan 2 los contratos de alquiler de asnos.

(i) Se conoce ¢f caso de Heria, puesto que un escriba deié la copia de
una carta que fue enviada al visir que via el caso, en el que se¢ lefa:
Cuidade con Herial, pues ¢s una gran farsante y el anico castigo
que mierece esta mujer es la muertes,
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como multas, o incluso castigos mds severos {castigos fisi-
cos), y en casos mds graves se recurria al apaleamiento(t?),

Sin embargo, los kenber no podian resolver casos
mds complejos {digamos delitos graves), puesto que este
tipo de delitos conllevaban 2 que el culpable sea puesto
en prisién o cumpla con jornadas de trabajos forzados, o
también sea castigado con penas severas como las muila-
ciones ¢ incluse la muerte, Todos estos casos que configu-
raban graves delitos los vefa y resolvia el visir, cuyo lugar
se encontraba en la corte del faraén. Lo médximo que
hacfan los &enber era juzgar los hechos que llegaban a
ellos, v si el acusado era declarado culpable, entonces,
¢l caso lo tenfa que observar el visit, puesto que €l serfa
el encargado de establecer una penat!?),

En la antigua Sumeria como en el antiguo Egipro se
sostiene que los casos se presentaban no tanto a través de
documentos escritos; sin embargo, hubo algunos casos que
si eran por escrito, puesto que hemos lefdo que las anriguas
civilizaciones dejaron clara constancia de que la escritura
ayudé mucho a que los procesos se desarroltaran de manera
ptiblica, pues se considerd que el individuo no tiene mejor
instramento que la cseritura expresada desde el discurso
oral. De esta manera, v a través de la oralidad, el lenguaje
fue el mejor medio de comunicacién (come lo es hoy) con
el que se logra interactuar con los demds.

12 Sesabe que incluso hubo ocasiones en que se apaleaba a las personas
gue deblan muchoe.

3 S un caso legaba al visin esto significaba que o delito cometido era
muy grave, puesto que todo caso [legado al visir significaba recurrir a
una Gleima instancia judicial (se puede decir que era un equivalente
a fo que conovemos como an tibunal supremo),
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1.2 La oratoria forense en Grecia

Tal como hemos evidenciado, los origenes de la
pratoria empezaron con civilizaciones mds antiguas que
Grecia. No obstante, es menester indicar que la oratoria,
tal como la conocemos, se origind en Sicilia. La finali-
dad de la oratoria en la antigua Grecia fue emplearla
como un medio para alcanzar el poder politico v el pres-
tigio personal. Fue gracias a la oraroria que los logdgra-
fos empezaron a redactar discursos para los tribunales.
Por esta razén, es a los antiguos griegos a quienes se les
reconoce por ser los primeros en emplear diversas ma-
neras del uso de la oratoria; por ejemplo, cuando solfan
exponer sus debates y discursos en plena plaza pibli-
call®, Asimismo, los juicios similares que se desarrolla-
ron en la antigua Grecia posefan un cardeter plenamente
puablico. Se tene registro de que los conflicros juridicos
eran cotidianos en la antigua Grecia, puesto que varios
habitantes eran acusados por faltas leves y hasta por gra-
ves delitos; tal como lo sostuvo Aristéfanes, Atenas era
el centro de los conflictos entre varias personas!®., Esta
era, probablemente, una de las razones por la que Arenas
se distingui6 en la formacién de jurados y en trabajar
con escritores como redactores de hechos de todo lo que
acontecia en los juicios.

Es por esto que, en Atenas, los antiguos procesos ju-
diciales (juicios) se disputaban como una especie de duelo;
esto s, persona a persona {(face 1 face, en inglés). La misma

14 Los procesos eran fevados a cabo en e Agora, un lugar abiereo en
el que los atenienses se reunfan v acudian con los demds ciudadarios
con ¢l fin de impartir justicia. También en ¢l Agora se reunfan los
cindadanos para tratar temas politicos v de cardeter social.

45 AriscSfanes, Lar avispar,
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historia reconoce que en Grecia no existiecron abogados, tal
como los conocemos actualmente. No obstante, si en la an-
tigua Grecia no existieron abogados como tales, entonces
;ebmo es que se sostiene que Pericles fue el primer abogado
profesional de la historia? Esta reflexién nos ensefia que
hay que tener cuidado y tratar de no aventurarse dema-
siade con la informacién que se maneje. Pericles fue un
estadista y militar, a quien se le reconoce como el primer
abogado, pero solamente por sus dotes y habilidad en el
emplec de la oratoria. Por otra parte, al ser de cardcter
publico, los juicios eran orales, v las partes que interve-
nfan en un conflicto asumfan una defensa personal, esto
es, sin estar asesorados de manera legal, empero, podian ir
acompanados de algin familiar o amigo que, si lo desea-
ban, podia intervenir en el juicio. De esta manera, gracias
a la excelente oratoria con la que exponia los argumentos
para defender a las personas que lo invitaban con ese fin,
Pericles se gané el reconocimiento de sus amistades y de-
fendidos, porque su defensa era esplendida.

La preparacién que tuvieron fos antiguos griegosen la
oratoria fue destacable: los padres incentivaban a sus hijos
a practicar el arte de la palabra, el arte del buen hablar. De
modo que, Hegado ¢l momento, v convertidos en ciudada-
nios, los jovenes griegos estuvieran mds que preparados si en
algfin momento les tocara enfrentar algin juicio o discu-
tir en ef Agora algtin asunto politico o de cardcter social.
A través de la palabra, eran capaces de persuadir a los
demds, para lo cual también era necesario la impostacién
de la voz, el ritmo de la entonacién y la sutil elegancia en
su discurso. Captar la atencién de los demds no resultaba
facil, pero se podia lograr si se adquirian los medios y una
buena preparacién para esto.
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Fue asi, bajo este tipo de consideraciones, que varios fi-
iésofos griegos se especializaron en retorica y oratosia, y cémo
a su vez empezaron también a surgir los primeros logégrafos.

Ahora bien, de entre los filésofos que destacaron por su
oratoria tenemos a cinco, y explicaremos de manera breve
por cudles cualidades fueron reconocidos como tales:

A Séerates lo conocemos como fildsofo, pero po-
cos saben que destachd también como orador. Se
sabe de esto porque en los Didlogos de Platdn no
solo es el protagonista, sino que deja clara evi-
dencia de que gustaba de ofrecer discursos. De
varios temas que tratd ——puesto que esta es una
obra juridica—, destacamos el tema de la jusd-
cia. Para el ateniense, la justicia debe partir por
¢l conocimiento de uno misme, para saber si
realmente sé es justo{1® consigo, pueste que solo
asi uno podria ser capaz {recién) de juzgar a los
demds. Ahora bien, no solo tratd €l tema de la
justicia, sino también sobre la virtud, la moral,
la belleza, ka muerte y otros temas. Como orador
es destacado, puesto que la expresion oral la ma-
nejé con maestria, tal como se puede apreciar en
la Apalogia. Platén serfa el principal filésofo que
reconoceria las cualidades de orador en Séerates.

Respecto a Platén, sabernos que, al ser discipulo de
Séerates, también compartia la nocion de «justicia» {en
parte) al igual que su maestro, solo que Platén fue un poco

U6} Es menester recalear que para Socrates, Ja persona que es justa es
porque posee sabidurfa; mientras que la pessona que vive en Iy ig-
norancia siempre $erd una persona injusta, porque la ignorancia nos
conduce a la injusticia.
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mads alld y abordé también el tema de las leyes, las cuales,
en opinién del filésofo, tenfan que guardar relacién siem-
pre con la justicia, puesto que las leyes debian beneficiar a
todos y asi lograr la felicidad de todos los individuos. En
¢l pensamiento de Platén, la justicia es considerada como
la méxima virtud, incluso la ubica antes que la sabiduria.
Platén consideré que los hombres virtuosos siempre serdn
hombres justos. De otro lado, respecto a la oratoria, el fi-
lésofo sostuvo que los mejores oradores no solamente lo
son por dominar el arte de la palabra, sino porque han de
ser dialécticos; y en esto destaca tanto a los oradores de su
tiempo como a los poetas, porque no es labor sencilla ex-
presar discursos o recitar poemas si no se tiene una bucna
preparacién en la oratoria.

Por otra parte, tenemos al gran Aristételes, quizd el
filésofo que mds destacd en temas de oratoria no solo por
sus lecciones, sino también por sus escritos sobre retorica.
Tratar sobre Aristételes respecto a la oratoria resulta muy
(il e importante, pues se trata de un filésofo que trascen-
di6 su época. Hasta la Edad Media fue considerado como
el orador por excelencia, que influencié en el desarrollo de
la filosofia escoldstica. Ademds, fundé la primera escuela de
retérica en la antigua Grecia.

Para el fildsofo, la retérica ayuda considerablemen-
te a la oratoria, puesto que esta Gltima debe presentar
como cardcter principal la persuasién. Aristételes sostu-
vo que todo orador debe saber persuadir a su audiencia
a través de argumentos que contengan carga emocional,
afectiva, valores y, sobre todo, hechos concretos. Este
tltimo punto, para nosotros como abogados, es funda-
mental, debido a que todo lo que se argumente debe ser
probado con evidencia (hechos concretos).
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Aristéreles distinguié en su época tres formas de ape-
tacién, que ensefaria a sus estudiantes al momento de ha-
blar en publico; a saber: el ethos, el pathos v el logos.

El primero de ellos, ¢l ethos, estaba relacionade con
aquellos argumentos morales v afectivos que el orador de-
bia emplear al momento de dirigirse a su andiencia. La
clave para aplicarla consistié en que los argumentos em-
pleados debian expresarse con autoridad v honestidad, para
que ¢l orador obtenga aceptacion y credibilidad por parte
de su pablico. Aristételes entendié que si un orador es ho-
nesto, o lo parece al momento de pronunciar su discurso,
entonces obtendrd credibilidad por parte de sus oyentes.
Esta era una de lag acritudes claves para que ¢l orador ins-
pire y se gane la conhanza de su audiencia. Fl aspecto de
la honestidad en un orador fue relacionado con la bondad
del hombre. En su obra Retdrice, Aristételes sostuvo que las
personas suelen creer en las palabras de los hombres buenos
de manera plena y casi sin cbjetar(17),

Comao segundo elemento, tenemos al pathos, el cusl
se refiere de manera mds explicita aiin a los argumentos
emocionales que, a través de anéedotas, pequenas histo-
rias (narraciones), metdforas y analogias, el orador pre-
tende que su discurso se exprese con pasion. Se trata de
compromerer €l sentimentalismo de la audiendia para lograr
efectividad y conviccién.

Por ditime, tenemos al estudio del Jogos, el cual estd
ampliamente vinculado con las evidencias. Para que ¢l ora-
dor llegue a esta etapa, debe trabajar sobre como evaluar
los hechos, datos y algiin tipo de razoramiento que conecte
de manera direcea con su discurso. En otras palabras, debe

007 Aristéeeles, Retérica, Libro L
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recurrir o hacer uso de la dialéctica en la oratoria. Una téc-
nica que puede ayudar de manera eficaz a lograrlo consiste
en emplear conectores légicos que se apoyen sobre certezas.
También, ¢l orador debe ser habil e inteligente para saber
cémo unir o vincular los hechos con su discurso.

En Aristételes, la oratoria debe mantener un equilibrio
entre lo que se pronuncia ante una audiencia y los hechos
de la realidad en los que se sostiene, con el fin de generar
credibilidad en los oyentes, ademds de inspirarles confranza
como oradores, pues no debemos olvidar que debemos ser
empiticos con ellos. De esta manera, aseguraba el filésofo,
un discurso bien pronunciado —esto es, empleando las pa-
labras correctas— conseguird no solo cautivar a los espec-
tadores, sino también crear un ambiente idéneo para que
nuestra exposicion sea razonable. Ahora bien, la pregunta
que surge es jcémo generamos la credibilidad en nuestra
audiencia? Aristoteles sostuvo que, para generar la credi-
bilidad, es menester que el orador consiga establecer un
equilibrio entre sus argumentos 18gicos y sus argumentos
emocionales. En términos actuales, si pretendemos que
un abogado logre también la credibilidad de su audiencia,
este debe ser coherente; es decir, que sostenga su discurso
con la evidencia (hechos, sustentados en pruebas). Traba-
jar el argumento emotivo en nuestro discurso es funda-
mental, puesto que va mds alld de la persuasién, porque
lo que se pretende es cautivar a los oyentes mediante una
mayor credibilidad posible. El buen orador no solo sabe
persuadir, sino también provocar sentimientos (carga
emotiva) mediante las palabras que pronuncie.

1.2.1 Cdmo preparaba Demdstenes sus alegatos

Respecto a Demédstenes, tendriamos que hacer una
mencidén especial. Si bien Sécrates, Platén y Aristéeeles
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eran buenos oradorss, Demdéstenes fue considerado como
el mejor. Aunque sabemos que su vida, al igual que la de
algunos antiguos griegos, se encuentra cargada de algunos
mitos, Ja investigacion sobre ella nos muestra dos claras face-
ras, En primer lugar, que desde muy joven nuve que superar
clertos temores de hablar en pdblico, y lo logré debido a su
constante perseverancia v determinacién (se cuenta que iba
al mar para hacer su tono mds intenso e impactante; masca-
ba piedras para mejorar su diccién, entre otras cosas), lo cual
lo llevé a ser no solo un gran orador, sino también un buen
politico. En segundo lugas, se sabe que, una vez vencidos los
temores de hablar en pablico, aprendié retérica gracias al es-
tudio de los discursos de grandes oradores de su época. Tal
fue su preparacidn que a sus veinite afios empezé a pronunciar
sus primetos discursos judiciales. El caso que defendi6 trata-
ba sobre un reclamo a sus tusores respecio a la entrega de su
herencia, Ademds, ejercié como logdgrafo, y se ganaba la vida
como escritor de discursos juridicos e induso como abogade.

Los reconocimientos que tuvo Demébstenes empeza-
ron desde el trabajo compilado de Aristéfanes de Bizancio
y Aristarco de Samotracia, bajo el drulo de Canon Alejan-
drine, en donde recenocen al orador ateniense como uno
de los diez grandes oradores dticos de su época. Para los
futuros aradores romanos, fue un ejemplo a seguir. No en
vano Longino sostuvo que Deméstenes tlegd a perfeccio-
nar su téenica oratoria al méximo cuando mejoréd su tono
elocuente, pasional, y gracias a la profusa habilidad para
manejar las palabras logré una rdpida preparacion. Por su
parte, Cicerén lo llamé Ortor Pé’?ﬁﬂmﬁﬁg}. Por Gltime,
Dermndstenes empezé a incursionar en la politica ateniense
con grandes discursos durante el afio 354 a. C.

(18 Viase Cicerdn, Brasus, 35.
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Respecto a los discursos que pronuncié Deméstenss,
conitamos con un charo ejemplo de cémo solfa empezar sus
discursos; a saber, al impartir un clogio a través de las proe-
zas v logros de la postura que defendfa. Estos clogios con-
sistieron en alabar las virtudes y el valor. Es mds, se puede
advertir que aplica esta misma estructura en varios de sus
discursos. Particularmente, al final de su diseurso, prefiere
atacar de manera sigilosa o refutar algunos argumentos de
la parte contraria, en la que describe como algiin «hecho
doloso» o «dircunstancia lamentable» en la que incurre fa
otza parte, con el fin de desmerecer o desprestigiar al adver-
sario, Dlemdstenes tecurie a este tpo de argumento, pero
lo hace de manera inteligente y metddica: sabia en qué mo-
mento pronunciarse v cuando callar. Asi lo podemos apre-

ciar en su discurso finebre, pronunciado a consecuencia de
la batalla de Queronea.

Para nosotros, los abogados, Deméstenes es claro
ejemplo en el arte de la oratoria no solo por sus grandes
discursos, sino también por ser el precursor de la defensa
ante los procesos judiciales. 81 bien en Atenas antigua no
habia abogados como tales (ya lo hemos mencionado lineas
arriba), los pocos casos en los que grandes oradores y reté-
ricos griegos aswmicron la defensa de algunas personas, o
en su defecto la de elios mismos, los hace precursores de los
defensores actuales. No obstante, Demdéstenes seria pione-
o en esto, En lo que sigue, cabe mencionar que existid otro
griego que también debemos conocer y estudiar, respecto a
la oratoria v al ejercicio de la defensa judicial.

1.2.2 Lo ocrotoria de Lisins

Quizd Lisias resulte poco conocido para algunos, pero
para fos abogados que investigamos y profundizamos en ¢l
estudio de la oratoria Lisias no puede falar.
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Considerado como ¢l dliimo gran orador griego, e
menester saber que, para sus coetdneos, Lisias fue un des-
tacado ep la oratoria porque dominaba el arte del buen ha-
blar. En una de las obras de Platdn, es representado como
una suerte de sofista; sin embargo, desempedié labores de
logbgrato, lo cual significa que se ganaba la vida escribien-
do discursos para otros.

Lisias empez6 a estudiar retdrica con ¢ griego Tisias,
con quien aprendid lecciones de elocuencia y dominio de
escena, Coando cumplié weinta y cinco aiflos, su familia
atraves$ algunos problemas, entre los que incluso un her-
mano suyo fue asesinado, también perdieron la fortuna
que posefan. Esto obligé a Lisias a decidirse a vivir de fa
retdrica, escribiendo discursos para otros a la vez que ejer-
cla como abogado. Existen registros de que Lisias habria
compuesto mds de cuatrocientos discursos, de los cuales
—lamentablemente—— nos quedan solo treinta y cincotl?,

;Cudl es la relacién de Lisias con la oratoria juridica?
De todos Jos discursos que llegd a escribir, la mayoria son
defensas judiciales compuestas para clientes de otros de-
fensores v también para asumir la defensa de sus propios
clientes. Algunos bidgrafos sostienen que también ejercid
como maestro de retérica; sin embargo, es poco probable
que aquella informacion sobre esta actividad haya queda-
do registrada. Contra Eratostenes es, entre los discursos que
compuso, el mds conocido.

Existen algunos discursos en los cuales Lisias describe
la profundidad de elementos fiinebres, asf como discursos
dedicados a los aspectos morales y politcos de su época.
En particular, Platén nos menciona que Lisias trabajé un

9 Se afirma que algunes de ellos estin incompletos v atros posible-
mente sean falsos.
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discurso muy elocuente sobre el amor9). Por otra parte, se
sabe que, en algunos casos, imitaba fos discursos de grandes
oradores de su época, pero les cambiaba el estilo y agregaba
algunos elementos propios con el fin de mejorarlos. Lisias
era tan destacado que incluso llegd a escribir discursos fic-
ticios sobre ciertas anécdotas que en realidad nunca ocu-
rrieron, pero con tal grado de originalidad que el lector,
una vez que los leia, pensaba que se trataba de anécdotas
sacadas de la vida real.

;Cbémo preparaba Lisias sus discursos? Cuando Lisias
preparaba sus discursos, el elemento marcado en [a mayo-
rfa de ellos fue el estilo sofista. Se sabe que los discursos
finebres los escribia para diferentes personas; sin embargo,
estos discursos en los que se elogiaba a los muertos eran
muy similares a los discursos flinebres de Isécrates.

Tal como hemos mencionado, el discurso mds conoci-
do de Lisias fue Contra Eratdstenes, un discurso cargado de
emotividad y drama(!), También destacan otros discursos,
como aquel en el que escribié sobre la defensa de un ciu-
dadano ateniense acusado de atentar contra la democracia

(20 Lo que Lisias expuso en ese discurso es una defensa a la idea de
que una persona debe hacerle favores a un amante que no esté
enamorado de ella; de manera que poco a poco este amante no
enamorado empiece a despertar cierto interés hacia la persona que
fe rinde favores.

@1 Tras el asesinato de su hermano Polemarco, Lisias escribié el discur-
so Contra Eratdstenes en el que solicité |2 condena a muerte de Era-
téstenes bajo el calificacivo de «El hombre mds perverso de todoss.
En este discuxso, Lisias sostiene que Eratéstenes fue quien ordens el
encarcelamiento v la muerte con cicuta de su hermano (Polemarco).
Aparte de esto, Lisias nos ofrece valiosa informacién sobre Fratdste-
nes. Lamentablemente, se desconoce el resultado del juicio a Eratés-
tenes, Lo rescatable aqui es que el discurso es muy conmovedor, al
momento en que Lisias describe la muerte de su hermano.
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recurriende a muchas intrigas. En este caso, Lisias asume
también esa defensa v, a través de su elocuencia, defiende su
inocencia. Tenemos también un discurse en el cual limita
los derechos politicos a los terratenienies. Se tiene poco re-
gistro acerca de la presuncién de que Lisias iba a defender a
Séerates; pero el fildsofo, aunque reconocié el buen ralento
retGrico de Lisias, prefirié asumir su propia defensa.

Por tltimo, se sostiene que la mayorfa de los discursos
de Lisias estaban redactados para agradar a los jueces y a
st vez generar sentimientos en su audiencia, Una téenica
que empleaba frecuentemente en los discursos que traba-
jaba para los aristécratas consistic en la pregunta sutil y la
respuesta preparada de aquella pregunta; por ejemplo, si
Lisias pregunraba a una persona si le gustaba la riqueza y
esta persona respondia que sf, entonces la acusaba de ser
ambiciosa o codiciosa, pero si respondia que no, entonces
la acusaba de ser conformista, holgazana y sin ambicién
alguna. Fl aspecto de la ironia se puede encontrar en varios
sus discursos, al igual que la capacidad de adapiarse al asu-
mir una defensa. Estos y otros aspectos son los que hicieron
de Lisias un reconeddo orador y retérico de su época.

Otra de las téenicas que empleaba Lisias era la sen-
cillez o la simpleza de empezar un discurso que, poco a
poco, y mediante la narracién de los bechos, va cobrando
fuerza a través del énfasis y la entonacién que el orador
manejaba con destreza. Ademds. tal como un abogado de
nuestro tempo, Listas sabfa argumentar de manera 6pti-
ma y emplear una sutil dialéctica. Esto se vela en algunos
casos donde le tocaba defender a mujeres que engafiaban a
sus maridos, pero que, mediante la elocuencia y retdrica de
Lisias, hacfa percibir a la audiencia que era ¢l marido quien
habia cometido la falta ante su mujer, ¥ que ella recurrié
al engafio como respuesta. Gracias a Lisias, ko elocuencia
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judicial se convirti6 en una réenica clave para los siglos pos-
teriores hasta legar a nuestros tiempos.

1.3 La oratoria forense en Roma

Si bien en Grecia se inicié la oraroria tal como la con-
cebimos actualmente, Roma se encargd de pulirla o perfec-
cionarda a través de sus grandes juristas. A diferencia de los
griegos, los romanos ya contaban con abogados y juristas
preparados para cumplir esas funciones. Estos ilustres va-
rones romanos dedicaron su tiempo al estudio de la orato-
ria que los griegos emplearon, para trasladar después a sus
propios discursos lo mejor de esta. No es ningin secreto
que Roma destacé precisamente por sus grandes juristas,
los cuales eran expertos en oratoria.

Los romanos se caracterizaban por dominar el arte de
hablar en piblico, algo que aprendieron bien de los grie-
gos. El personaje que pronunciaba grandes discursos era
conocido como erazer22. Asi, los romanos adquirieron la
técnica llamada «elocuencias. Recordemos que de los grie-
gos aprendieron la retérica; de ahi que también en Roma
existicron escuclas de retorica, las que contaban incluso
con profesores griegos.

Era comdn, reconocer que la oratoria destacd duran-
te mucho tempo en la vida piblica de los romanos, a tal
punto que los juristas empezaron a ser mds reconocidos
por sus grandes discursos en los tribunales. Asimismo, los
senadores romanos empezaron a perfeccionar y mejorar su
oratoria para que sus discursos politicos sean mds convin-

{23 Se refiere al orador que podia proferir discursos finebres, emotivos,
politicos, judiciales y otros, esto recibiz el nombre de oratio.
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centes al momento de debatir alguna causa en el foro@3),
Es por esta razén que ¢l pueblo romano se volvié adicto a
los discursos, puesto que les gustaba escuchar, aplaudir y
clogiar a los grandes oradores de su tiempo; ademds, es pre-
ciso recordar que si algin romano solicitaba hacer uso de
la palabra y posefa talento para la oratoria entonces podia
intervenir en alguna discusién suscitada en el foro.

Asi como mencionamos que la oratoria se origino
en Sicilia, tenemos registro de que en Roma fue pronun-
ciado el primer discurso por Apio Claudio durante la
guerra contra Pirro. Un clemento caracteristico que for-
maba parte de la oratoria romana fue, sin duda, la impro-
visacién ante una audiencia. Es menester recalcar que la
improvisacién no requiere de hechos ficticios (mentiras),
pero si de situaciones emotivas que provocan sentimien-
tos encontrados en las personas. Esta es una de las princi-
pales razones por la que los romanos decidieron también
emplear este estilo en su literatura.

Los romanos admiraban a los oradores porque esta
actividad les podia otorgar y ejercer algin cargo publico.
En particular, la oratoria era un instrumento educativo
para formar a los jévenes romanos en futuros ciudadanos
que desempefarfan una vida politica. La poesia romana no
fue ajena a la oratoria y gracias a ella desarrollé de manera
mds creativa la prosa latina. A su vez, la filosofia romana
también destacéd en ejercer la oratoria para proferir sus dis-
cursos cargados de una reflexion teérica. La adquisicion de
técnicas y procesos que ayudaban a la entonacién/elocuen-
cia, los cuales eran necesarios para todo orador.

(23 También es menester recalcar que varios sacerdetes romanos
emplearon el ejercicio de la oravoria para sus ritos religiosos y
clogios fiinebres. ‘
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;Cudl es la influencia de la retérica griega a la orato-
ria romana? La retérica griega contribuyé con aportes cul-
turales y actividad prictica al proceso de la helenizacién
romana, puesto que los senadores, los politicos y los juris-
tas romanos acogieron las mejores técnicas de los griegos
con el fin de perfeccionar y mejorar ain mds el arte retd-
rico. Asi, Roma se empez6 a caracterizar y proponer como
un ambiente de libertad de expresion, que los oradores
aprovecharian muy bien para profundizar la elocuencia
en sus discursos.

Casi a fines del siglo IT a. C., las escuelas de retéri-
ca romana empezaron a ser mejores que las escuelas de
retérica griega, debido a que la enseftanza de la oratoria
fue mds destacada para las discusiones def senado como
también en el foro. Incluso se tiene registro de que varios
maestros de retdrica de Asia menor acudieron a Roma
para aprender de ellos.

;La oratoria fue un ejercicio indispensable para los
abogados romanos? Los jévenes romanos que optaban por
ser juristas o abogados requerfan de una educacién indis-
pensable, en la que aprender retérica y gramdtica consti-
tufan los principales instrumentos para adquirir una mayor
clocuencia y estilo en el arte de hablar en publico.

Para los romanos era una caracteristica importante
que la oratoria posea estilo y persuasién, puesto que los
discursos proferidos se desenvolvian en dmbitos politicos
y alcanzaron su cumbre en la época de la Republica. Estos
discursos no solamente ayudaban a que el pueblo sea per-
suadido, sino que también, gracias al dominio de escena
y de las palabras, los romanos adquirian cada vez mayor
prestigio. Las personas notaban en los oradores una especie
de poder personal al momento de emplear la palabra para
favorecer o denunciar algin acte publico, puesto que los
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hechos se narraban a wavés de las palabras y el poder del
orador consistia en conseguir que las palabras reflejasen o
describieran muy bien los hechos aconrecidos. Esta téenica
la conecieron y la emplearon wes grandes oradores romanos
Marco Catén, Marco Labedn y Marco Tulio Cicerén.

1.31 Como preparaba Ciceron sus discursos

Con Jas téenicas v estilos mencionados, mds los apor-
tes de la retdrica, la oratoria empezd a mejorar notablemen-
te ¢n los romanos, Cicerdn, por gjemplo, dedicé gran parte
de su tiempo a plasmar por escrito varios de sus discursos,
algunos de los cuales han llegado a nosotros —aunque otros
se perdieron en el tiempo—. Entre sus obras dedicadas a la
oratoria, de manera plena, tencmos a Brute, obra en la que
Clicerén narra de manera diddctica la historia de los oradores
romarnos mds prestigiosos de su dempo. En concreto, ade-
més de la calidad de su elocuencia y expresion, rescata la
manera en que la oratoria ayudé a los romanos a conseguir
prestigio y renombre politico. Es decir, Cicerén considerd la
oratoria como un instrumento predifecto para expresar las
palabras de [2 manera mds elocuente y persuasiva posible.

Lo primero que debemos saber es que el mdximo re-
presentante de la oratoria romana fue Cicerén. A continua-
cion, analizaremos los aspecros claves de la elaboracidn de
los discursos de Cicerdn:

1. Cicerdn solfa preparar su defensa con dias de an-
ticipacién. Se cuidaba de no repetir palabras que
ya empleaba en otros discursos y siempre estaba
atento a incluir tériminos nuevos.

2. Recomendaba que las palabras pronunciadas
sean: claras y precisas, con un lenguaje adecuado
al contexto de la defensa.
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3. Los ademanes debfan ser precisos y la postura
corporal adaptada a le que se dice.

4. Elorador debe saber «actuar» para generar mayor
conviccién ¥ autenticidad de lo que sostiene.

5. la presencia y el porte del buen orador deben ser
en todo momento imponentes.

6. La entonacién de la voz es fundamental, debe so-
nar expresiva, El orador ha de manejar los dem-
pos de la carga emocional, a su vez, reflejar en su
fisonomia una expresién seria pero determinante.

Para Cicerdn, ¢l abogado que no sabe persuadir ni
deleitar a su audiencia, simplemente perderd el caso. La
vivacidad, sagacidad y entrega que debe poseer el orador,
al momento de defender su causa, debe ir acompafado
siempre del buen estudio del caso. La habilidad que todo
abogado (orador) debe poseer al momento de emitir las
palabras lo Hevardn a obtener sentencias faverables. Si el
abogado sabe ¢c6mo manifestar la vehemencia v plasmar
Ja determinacién, entonces la audiencia podrd inclinarse
a su favor, puesto que a los antiguos romanos el arte de
hablar bien los deleitaba.

1.32 Cdmo prepurebo Quintiliono sus discursos

Después de Cicerdn, tenemos a Quintiliano como
el segundo precursor romano de la oratoria. La clave para
enrender sus lecciones se encuentra en su obra fustitusio
eratoria, escrita cerca al afio 95 d. C. En esta obra recopila
lo mejor de sus lecciones, a fin de que el orador pueda for-
marse come tal, y para ello toma como modelo a Cicerdn.,

Quintiliano recomienda empezar el discurso con los
clementos bdsicos de la retérica, puesto que los mejores
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oradores deben poseer dos caracteristicas fundamenta-
les: ser buenos lectores y ser buenos escritores (fizzerator
et grammaticus). El primero, porque, segin Quintilia-
no'24), la lectura es una herramienta indispensable en la
formacién de todo orador. El segundo, porque la escritura
es la clave para aprender no solo a escribir bien las palabras,
sino a pronunciarlas con estilo y elegancia, pues un léxico
cuantioso hard del orador una persona muy solicitada.

En su obra cumbre, Quintiliano establecié algunos pa-
sos que todo orador debe aprender y que, gracias al aporte
de la retérica, permiten convertir a la oraroria en un arte
perfectamente reconocido. Se trata de cinco fases, a modo de
principios, para elaborar discursos 6ptimos, las cuales son:

4. Inventio. Se refiere al proceso de documentacién
e investigacién de los hechos, los argumentos y
las pruebas con las cuales el orador debe contar.

b.  Dispositio. Se refiere al orden de las ideas para ¢la-
borar un éptimo discurso, asf como a la disposi-
cién que el orador debe asumir al momento de
pronunciar las palabras.

¢.  LElocutio. Se refiere a la elaboracién del discur-
50, esto es, redactar las ideas, construir las frases
emotivas, buscar las palabras apropiadas, aplicar
los efectos del estilo en la pronunciacién (saber
cudndo elevar la voz y cuando disminuirla), y,
por tltimo, emplear algunas técnicas retdricas.

24 En su obra, el libro Iustitutio Oratoria, Quintiliano recomienda a
los jévenes que se preparan en Ia oratoria, que lo hagan también
aprendiendo la lectura. Para esto, el romano nos muestra un ex-
traordinario estudio sobre autores griegos y romanos destacados
como lectores.
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Memoria. Se refiere a retener las ideas y las pala-
bras adecuadas en el cerebro. Los romanos sabian
que todo orador debfa poseer buena memoria para
exponer sus argumentos de manera clara y convin-
cente (sin titubear ni dudar de lo que se sostiene).
Por ello, los destacados oradores eran capaces de
memorizar grandes discursos para luego recitarlos;
por consiguiente, mostrar a su audiencia su genia-
lidad. Algunos oradores combinaban hazafias de
antiguas epopeyas o mitos y simplemente cambia-
ban algunas palabras para mejorar su discurso.

Actio. Se refiere a que el orador debe ser un «ac-
tor». Cabe sefialar que la actuacién era una téeni-
ca fundamental al momento de proferir un dis-
curso. Esto decir, si ¢l orador pronunciaba algtin
discurso finebre, su expresién facial debia refle-
jar tristeza y nostalgia ante tal situacién tragica,
por mds que no la sintiera. Asimismo, los aboga-
dos romanos emplearon esta misma técnica para
sus discursos judiciales. Esta «actuacién» siempre
tuvo que ir acompafiada de ciertos ademanes
para que reforzara el lenguaje corporal.

En la oratoria romana destacan tres géneros o clases

de discursos:

a.

Lauda tivum. Empleado en los discursos fine-
bres y rituales religiosos.

Deliberativum. Para persuadir a la audiencia; por
lo que era empleado generalmente en los discur-
sos politicos.

Tudiciale. Este género era propio de los abogados
y se empleaba en los discursos judiciales ante los
tribunales.
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Para Quintiliano, ef orador debe formarse con los co-
nocimientos necesarios para destacar como hombre politi-
co v ala vez como ser humano. Propone que la preparacién
del discurso contenga un lenguaje licido, de lo contrario,
dificilmente serd entendido por la audiencia. Ademds, el
orador debe acertar cudndo pronunciar palabras téenicas
v cudndo palabras sencillas, ya que un discurso no debe
ni tiene por qué estar cargado de tecnicismos. En suma,
mientras mds claro sea un orador, la audiencia optard por
escucharlo y seguirlo.

Los oradores romanos también se caracterizaron
por el estilo y Ia entonacion de sus discursos, los cuales
los hacian poseedores de una gran elocuencia. Por tanto,
debfan saber cudndo elevar o bajar la voz ¥ cudndo ser
incisivos al momento de pronunciar las palabras. El fin
de aplicar el estilo de la elocuencia era convencer ¢ im-
presionar a su audiencia,

Un punte que caracterizé de gran manera al im-
perio romano fueron sus personajes, quienes en la ac-
walidad son considerados como grandes fguras a nivel
mundial. Entre ellos destaca el emperador Julio César,
caracterizado por su gran habilidad en la oraroria debido
a su facilidad para recitar discursos, lo cual lo mantiene
en el salén de la fama como el mds destacado de la his-
toria universal hasta la fecha.

1.4 La oratoria forense en la Edad Media

Si bien la eratoria tuvo su gran auge durante la época
clésica, la evolucién que tuvo bacia la Edad Media no fue
tan deslumbrante como lo fue para los griegos y romanos,
pues, con la Hegada v expansién del cristianismo, el dis-
cutso religioso {teolégico) fue desplazando poco a poco las
ensefianzas de la rerdrica antigua. Sin embargo, los tedlogos
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cristianos supieron extraer lo mejor de las ensenanzas de los
textos cldsicos respecto a la oratoria y empezaron a usarlos
rambién en sus discursos. Fue con los inicios de la Inquisi-
cién en la que los tres géneros de [a oratoria rescatados fue-
ron el deliberativo, el epidictico v, sobre todo, el judicial. A
los tedlogos cristianos poco les importd ahondar o ensefiar
la oratoria para fines politicos, puesto que buscaban con-
vertir al cristianismo a las personas no creventes.

Durante este perfodo, no solo la oratoria cristana
tomé auge, sino también la oratoria que emplearon los
maestros de la ley judia (rabinos), que incluso empezd a
expandirse por el sur de Asia. Por su parte, los tedlogos
cristianos se encargaron de difundir el evangelio debido a
que aprendieron la oratoria cristiana, que era una especie
de mezcla entre la retdrica clésica y las ensefianzas de Jesus
en los evangelios.

Empero, un rasgo caracteristice v ejemplar que se debe
rescatar de fa oratoria que se ejercié durante Ia Edad Media
es el de la memoria de los oradores. La memotia desempenié
un rol mds que fundamental para transmitir no solo ef men-
saje, sino también los conocimientos de la época. El mun-
do hispdnico es clara muestra del valor que se otorgaba a la
memotia de los jovenes que aprendian ¢l arte de hablar en
publico, Sin embargo, es menester aclarar que la memoria, si
bien era indispensable para rodo orador que decidia apren-
der grandes discursos, iba acompanada de movimientos cor-
porales, tal como se puede leer en los textos medievales de Jos
siglos X111 y XIV que trataron sobre [z oratoria.

Por qué fue importante el lenguaje corporal en la ora-
toria? Los medievales se percataron de que el mensaje que
transmitfa ef orador a su audiencia a través del movimiento
corporal era elemental para comunicar la ideologia, fa doc-
trina o la leccidn que este impartia. Los maestros me-
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dievales que impartieron lecciones de oratoria en aquellas
épocas sabfan que los gestos podian ser canales o cédigos
de mensajes honestos o incluso deshonestos. Liegaron a tal
punto que sabfan interpretar cudndo un orador decia algo
verdadero o no, segtin el gesto corporal que efectuaba.

Ahora bien, para sintetizar, la pregunta serfa entonces
scudles eran las claves o caracteristicas de la oratoria en la
Edad Media? A continuacién, mencionaremos las cuatro
principales:

a. Memoria.
b. Lenguaje corporal.
c. Habilidad lectora.
d. Cultura.

Este tltimo elemento (cultura) era relevante en todo
buen orador. Es decir, si el orador medieval no posefa un
grado elevado de cultura —lo cual implica desde ya el co-
nocimiento del latin o griego cldsico—, dificilmente po-
dria llegar a ser un orador completo. En otras palabras, el
orador debia ser un hombre letrado, esto es, formado en
letras y disciplinas humanisticas.

Respecto al uso de la memoria, era menester que el
orador deje de lado el texto escrito y le otorgue mayor
fmpetu a la expresién oral. Para esto, muchos oradores
tuvieron que aprender grandes discursos de los griegos y
romanos, pero no solo recitarlos de memoria, sino adaptar
varios de ellos a discursos de sus épocas (adecuarlo al
contexto). De esta manera, el orador tenia que hacer gala
de su memoria, puesto que no contaria con ning(n escrito
en sus manos para pronunciar las palabras que requeria.
Entonces, ¢l discurso escrito quedd de lado y se dio mayor
credibilidad a los oradores que, debido a su talento y
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memoria, pronunciaban grandes discursos, de manera
coherente y elegante. Ademds, el discurso escrito tuvo sus
propias caracterfsticas, pero el discurso oral debia ser capaz
de incorporar nuevos elementos y saber cudndo aplicarlos;
por ejemplo, la entonacién de la voz, los gestos y el lenguaje
corporal. Los maestros medievales notaron que las personas
empezaron a deslumbrarse mds por aquellos oradores que
exponian discursos extensos de memoria.

Como ya mencionamos, el orador se caracteriza tam-
bién por ser un actor, y un recurso al que puede recurrir
para ello es la imitacion. Los oradores medievales no solo
imitaron a los grandes retéricos cldsicos, sino también a los
poetas, basdndose en sus prosas y versos. Esta imitaciéon
actoral fue clave para constituir en esa época la declama-
cién retérica, en la que el cuerpo debia demostrar milti-
ples facetas expresivas y una adecuada impostacién de la
voz. Es menester reconocer que durante fa edad media se
valoré mucho [a expresién corporal y verbal, otorgando
asi una calidad en los discursos pronunciados. La cohe-
rencia del discurso era fundamental para remitir el men-
saje de manera clara y directa a la audiencia.

Los oradores medievales consideraban al arte de ha-
blar en piiblico como una expresién de «oratoria sagradan.
Especialmente porque advertian que los tedlogos que do-
minaban este arte lo usaban para persuadir a las personas a
convertirse al cristianismo —de ah{ que la oratoria tuviera
un trasfondo predicativo—. Por su parte, Agustin de Hi-
pona trabajé a menudo los textos de Quintiliano. Como
resultado, la elocuencia cristiana logré una nueva manera
de transmitir el evangelio.

Varios textos de la edad media constituyen testimo-
nios escritos de la oratoria como herramienta esencial
para lograr penetrar en el corazén de los hombres. Los
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aspectos mas caracreristicos de esta oratoria se centraron
en la impostacién de la voz, los movimientos corporales,
la articulacién facial, la mirada penecrante y la modera-
cién en las palabras, que imitaban a la retérica cldsical??),

Usna de las obras cumbre que ayudé en o siglo XVII
a repotenciar el arte oratorio fue la obra de Hugo de San
Victor, titulada De éinstitutione novitorum, dedicada a la for-
macidn de los jovenes sacerdotes, Otras de las obras que se
debe destacar es la de San Buenaventura, tiwulada S.pecufion
disciplinae ad novitios, en la que enfatiza que todo joven pre-
dicador debe dominar una adecuada pronunciacién y ento-
nacién de ka voz. Podrfamos citar algunas obras mds, pero
para ¢l estudio que planteamos no vendrfan al caso, puesto
que se refiere mds a texios dedicados a teologia cristiana.

Es preciso afadir que los oradores medievales ma-
nejaron y dominaron la expresién corporal de manera
esplendida, pero también es sabido que siguieron la tradi-
cidn retdrica romana, es decir, las lecciones de Cicerdn v
los textos de Quintiliano que enfatizan en los gestos v la
voz para fograr un éptimo discurso. La obra destacada por
varios oradores de la edad media, sin duda alguna, fucron
los Libros X y X1 del texto principal de Quintiliano (/ns-
tituciones ordtorias).

La oratoria en la edad media empezé en el siglo Vy
duré hasta el siglo XV, Sin embargo, los registros demues-
tran que dutante este periodo la comunicacion de los men-
sajes que el orador transmitfa en las personas tuvo cierto
grado de dificultad. Primero, los primeres oradores de este
periodo fueron eminentemente tedlogos vy como tarea

@30 Digz Coxonano, Marla A. Retdrica y representacion: Historia 3
teoria de la actio. Logrofe: Instituto de Estudios Riojanos, 2003,
pp. 77-1206.
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asignada tuvieron que levar el mensaje del evangelio a las
personas para comenzar a persuadirlas y lograr su conver-
sién al cristianismo, Para este fin, tuvieron que prepararse
con todas las lecciones oratorias de su tiempo v, mds ain,
de la época cldsica. Esto significa que tuvieron que tecu-
rrir a textos griegos y romanos, Posteriprmente, durante
los siglos X al siglo XI1, varios teélogos iniciaron a tener
una formacién juridica, obtentendo asi la habilidad fo-
rense para empezar a pronunciar discurso tanto en el foro
canénico como en ¢l dmbito judicial.

De esta manera, empezaron a surgir te6logos-juristas
con amplio dominio de la oraroria cristiana como de la
incipiente oratoria jutidica. El fin de Hevar el mensaje a las
personas, mds alld de ser una labor cristiana, debia mane-
jarse con un discurso persuasivo para que los oyentes pue-
dan aceptar la palabra.

Los juristas medievales comprendieron que ia oratoria
requetfa, como preparacidn primordial, una sélida base en
las lecturas griegas, romanas y hebreas. Con ello, también
incursionaron en la formacién humanista.



LA IMPORTANCIA DE LA ORATORIA
PARA LOS ABOGADOS

2.1 El abogado y la oratoria

De manera similar a la redaccién juridica, es relevan-
te que el abogado también sepa de oratoria. La vida de un
profesional de derecho, dedicada a la actividad procesal
o al litigio, requiere de solidos argnmentos al momento
de defender una causa o de interprevar alguna norma y
exponerla, para lo cual es menester que la oratoria des-
empefie un rol importante para los abogados, La oratoria
juridica debe transmitir mensajes estratégicos con solidos
argumentos que permitan al abogado dirigir ¢l discurso y
persuadir a la audiencia. Esta es la razén principal por la
que todo abogado necesita aprender oratoria, puesto que
el instrumento por excelencia para transmitin, comunicar,
argumentar, fundamentar y probar los hechos es median-
te el buen uso de la palabra en los procesos judiciales.

En la obra Orateria moderna se define a la oratoria
como la disciplina encargada de formar de manera inte-
gral, fsica, psicolégica v cognitiva 2 las personas, puesto
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que ayuda a la comunicacién en cualquier circunstancia
de la vida(26),

Por nuestra parte, sostenemos que la oratoria foren-
se es un conjunto integrado de técnicas que requieren de
un éptimo lenguaje corporal, que seran aplicadas por los
abogados al momento de pronunciar su defensa ante un
tribunal. El uso de la oratoria en alguna audiencia por parte
de los abogados consistird en que sea directa, para que los
argumentos emitidos también logren persuadir al juez. Los
abogados requerirdn de la oratoria toda vez que pretendan
argumentar su causa y también explicar la interpretacién
de las normas procesales de manera eficaz. Uno de los fines
de la oratoria juridica es no dar cabida a malas interpretacio-
nes, esto es, de lo que el abogado sostenga en su defensa, asf
como que se interprete mal la ley. Recuérdese siempre que
uno de los fines especificos de la oratoria es la persuasion.

Otra de las razones por la cual el uso de la oratoria
es indispensable para todo abogado es porque la orato-
ria incrementa la capacidad cognitiva y comunicariva del
profesional del derecho. Mediante el uso de técnicas y una
preparacién adecuada, el abogado quedard expedito para
exponer su defensa cuando sea requerido. Las técnicas de la
oratoria ayudardn al abogado a poseer el control de lo que
transmite, captando asf a su audiencia. El impacto de lo
que el abogado expresa (comunica) debe ser un arma eficaz,
pues el abogado que no impacta con su oraroria dificilmen-
te podrd persuadir a sus oyentes.

:Coémo puede ¢l abogado mejorar la técnica de su
oratoria? Mds que ofrecer una respuesta, sugerimos una
clave, la cual radica en el lenguaje juridico. Si el lenguaje

26 MaLponapo, J. v JIMENEZ, B. Ovatoria moderna, 33 ed. Lima:
Editorial San Marcos, 2009, pp. 20 y 21.
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que pronuncia ¢l abogado es claro y directo, en otras pa-
labras, es un lenguaje técnico, pero apsopiado, entonces
Ja confianza que transmite a sus patrocinados estard mds
que garantizada,

La oratoria forense requiere de Ia expresion corporal ¢
de un apropiado lenguaje jurldico. La idea en la que basa
su aplicacién recae en la coherencia del cuerpo v el pensa-
miento {aqui se debe entender que las ideas procesadas por ¢l
abogado buscardn desarrollar y mejorar la expresién verbal).

Todo abogado debe saber preparar su discurso, pero
también debe estar preparade para suscitar un debate,
Cuando los abogados aprenden oratoria, ¢l conocimien-
to del caso que lleven y el andlisis a la jurisprudencia que
realicen deben ser coherentes al momento de interpretar la
lev o de refutar Ja sentencia del juez en sede de apelacién o
casacién. Es por esta razén que el buen uso de las palabras
al momento de ser pronunciadas no debe estar cargado de
tecnicismos y tampoco debe salir del tema o de la narracién
de los hechos sobre los cuales estd disertando ¢l abogade. El
buen uso de las palabras en el discurso juridico no tiene por
qué profundizar en asuntos irrelevantes. Mientras el abo-
gado esté preparado intelectualmente, su formacién serd
integral v 3 su vez quedard expedito para furures procesos.

Todo abogado debe estar atento y dispuesto a apren-
der nueva terminologiz que otorgue precisién, coherencia
v brevedad a su disertacién. Una vez que se entera de lo
que las partes le cuentan, el profesional del derecho debe
quedar expedito para preparar su argumentacién con el
objetivo de defender el caso que lleve. El abogado como
buen orador debe quedar listo también para pronunciar
discursos que no necesariamente pertenezcan al derecho,
sino a otres 4mbiros, cuande se le solicite el uso de la
palabra. Entonces, debe entenderse que todo abogado no
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solo debe preparar su discurso, sino ademds estar solicito
para cualquier reto. $i el abogado necesita aplicar alguna
técnica nueva de la oratoria, o incluso aplicar algin nuevo
tipo de argumento, en primer lugar, deberd estudiar bien
el caso; en segundo lugar, mostrar una actitud persuasiva
y teflexiva ante el caso que esté exponiendo.

Todo abogado debe armar de manera previa el dis-
curso que pronunciard para luego no encentrar contra-
diccién alguna. Fsta preparacion también incumbe a que-
dar Histo para refurar u objetar al adversario. Si el abogado
aplica la téenica de la argumentacién, esta debe buscar
desarroliar el pensamiento y las palabras que se entrelazan
de manera iégica. Es menester que el abogado sepa como
persuadir a su audiencia, con el fin de posicionarse vy ga-
nar un lugar como un éptimo orador. Cuando el abogado
aplica la argumentacién, lo hace con el dnico fin de mos-
trar prucbas que sirven como fundamento de las palabras
que pronuncia, porque en el mundo juridico dnicamente
exisie lo que puede ser probode.

Queda claro que el lenguaje corporal ayuda a des-
lambrar de manera mds eficaz la gestualidad y la percep-
cidn que presente el porte del profesional del derecho. De
ahi que es importanze reiterar que el lenguaje corporal es
un arma cficaz al momento de lograr una buena difusién
de su mensaje. El abogado, cuande aplica Ia oratoria, no
debe dejar influenciarse por sus emociones ni tampoco
por la suavidad de sus palabras. Recuérdese que el lengua-
je corporal puede ser capaz de alterar los pensamientos
de las personas {oventes}); por eso, el codigo gestual debe
incorporar clertas expresiones que no deben ser confun-
didas con las emociones ya mencionadas. El movimiento
de las manos v los brazos deben ser aplicados de manera
muy sutil, motvo por el cual es necesario que dominen
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este recurso. Un aspecto clave del lenguaje corporal es que
debe buscar la manera de aliviar las tensiones y también
las preocupaciones que puedan formar parte del proce-
so o que las partes puedan sentir. La oratoria juridica es
importante, debido a que algunos expertos también des-
tacan aquellas otras caracteristicas con la que el abogado
debe contar; tal es asf que Cdcerest?”) nos presenta las si-
guientes cualidades:

—  Aptitudes y porte fisico. El abogado debe
cuidar su imagen y mostrar una presencia
imponente. También significa que ¢l abo-
gado debe trabajar su voz para lograr una
adecuada entonacidn con el fin de enfatizar
todo lo que sostenga.

— Aptitudes morales. El abogado debe mostrar
ecuanimidad frente a su audiencia, ademds
sostener mediante pruebas todo lo que funda-
mente. Recuérdese que un abogado que pre-
sente las pruebas pertinentes tendrd asegura-
do el 50 % del éxito del proceso. Es menester
recalcar que la reputacién del abogado como
orador debe ir en incremento.

— Trabajo intelectual. Parte del éxito que el abo-
gado como orador consigue se debe a la amplia
cultura y a la capacidad de retencién de infor-
macién que posea. Es necesario enfatizar que el
abogado orador debe leer de manera constante.
Como ensefiaba Couture, por cada dfa menos de
preparacién, sé es menos abogado.

@7 CAcERES, ]. Gramutica descriptiva y funcional. Lima: Fondo editorial
de la Biblioteca Nacional del Perd, 2012,
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Por otra parte, existen algunas cualidades y recursos
técnicos que el abogado orador también los requiere; en
palabras de Maldonado y Jiménez, quienes fueron ci-
tados por Olortegui y Rojas28), tenemos los siguientes
recursos técnicos:

—  Gramitica.

—  Vocabulario.

—  Frascologia.

— Expresarse con facilidad.
— Enriquecer el lenguaje.

— Estudiar constantemente a los grandes oradores.

En sintesis, la oratoria es importante para el abogado
porque logra dos objetivos: prepararlo para ejercer una de-
fensa adecuada y, a su vez, enriquecer su lenguaje juridico.

2.2 El abogado gritdn v el abogado orador

Existen individuos que piensan que el abogado orador
es un profesional «gritén», puesto que solo asf serfa capaz
de «hacerse ofr» 0 mostrar prepotencia al momento de de-
fender alguna causa y ganar el juicio. Nada més Iejos de la
realidad que atreverse a pensar de esta manera. El aboga-
do merece ser escuchado, pero esto no conlleva a actuar
como una persona «gritona» o intimidante al momento
de pronunciar su defensa.

(28)  Mas Urieg, L. L; Orortecut FLores, D. C. v Rojas Visquez, S.
De J. Efectividad de un programa de oraroria académica en la mejora
de la expresion oral de los estudiantes de 3° ano de secundaria de ln
LERS «Morb» 2013 - 2014 [tesis de licenciatural. Iquitos: Uni-
versidad Nacional de [a Amazonia Peruana lquites, 2015, pp. 19
y 20. Disponible en hetp://teposicorio.unapiquitos.edu.pe/hand-
le/200.500.12737/4583
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La principal herramienta con la que cuenta ¢l pro-
fesional del derecho para defender a su patrocinado en
alguna audiencia es la voz, La voz comprende una serie
de habilidades poderosas a la hora de emitir alguna pa-
labra, pues a través de ellas el abogado podrd transmitir
argumentos, fundamentos, juicios, interpretaciones de la
norma y otras manifestaciones que estdn orientadas a per-
suadir al juez y a su audiencia para lograr su objetivo.

El abogado no es una persona que grita para hacerse
entender, al contrario, al manejar el arte de la palabra,
esid capacitado para desempefiar sz rol como orador,
para lo cual es menester que una de las primeras prde-
ticas que prepare sea la de graduar su respiracién. Esto
significa que ¢l abogado podrd ser capaz de prepararse
a través de dos fases, antes y después de pronunciar su
discurso. Esas fases son:

—  La respiracién.

- La relajacién.

Una adecuada respiracién otorga seguridad, emple y
serenidad, por ende, un dnimo ecudnime a la hora de pro-
nunciar su defensa, y diferente del abogado «griténe, que
sonard muy pasional o emotivo. Por otra parte, fa relajacién
de la voz, demostrard que el abogado orador estd seguro de
lo que dice v esta seguridad serd [a que refleje y transmita a
la audiencia. En cambio, el abogado «gritén» denotard una
actitud pedante y, aunque esté seguro de lo que exprese
en la audiencia, en todo momento mostrard una actitud
«efensivar, como si estuviera a la espera de algiin ataque
para contrarrestar ¢ refutar, pero no con hechos, sino con

palabras cargadas de emotividad.
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Una tercera fase que podriamos considerar como tal
es la impostacién de la voz, puesto que el abogado orador
requerird dominar este arte al momento de sostener algtin
argumento. La impostacién de la voz no debe ser confun-
dida con el grito o la elevacién prepotente de esta tltima,
puesto que la clave para una adecuada impostacién de la
voz estd en saber entonar y articular@? los tonos que expre-
se durante el discurso.

i

A continuacidén, ofrecemos una serie de caracteristicas
visibles en un abogador orador y un abogado «gritén»:

2% Ardicular de manera éptima la voz significa que el abogado orador
debe estar preparado previamente en dominar fa lectura (el arte de
leer bien), puesto que la prictica de una adecuada técnica de lectura
logrard que transmita con claridad y vehemencia las palabras que
pronuncie en alguna audiencia. Para esto, es ménester que el aboga-
do orador practique de manera estricta a lectura en voz alta. Solo asf
ird perfeccionando la articulacién de las palabras que lee, hasta dejar
de lado las muletillas o las palabras mal pronunciadas.
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Hasta aqui expusimos las caracteristicas mds resaltan-
tes e importantes que diferencian a un abogado gritén de
un abogado orador.

Por otra parte, el abogado orador entiende que el fin
de su discurso es la persuasién y no la «<imposicién de ideas».
De lo que se trata es de conmover al auditorio. Es aqui don-
de el abogado orador podrd poner en préctica todo lo que
aprendié de la oratoria juridica para expresarlo en sus alega-
tos. De lograr su cometide, el abogado orador tendrd éxito
en su trabajo.

Es menester reconocer que el abogado orador sabrd
comunjcarse y expresarse con propiedad no solo en los tri-
bunales, sino también con sus patrocinados o en alguna reu-
nién de trabajo. Precisamente, la capacidad de transmitir su
mensaje, con claridad y eficacia, garantizard e} reforzamiento
pleno de sus ideas. Ademds, es preciso recalcar también que
si el abogado orador recurre a sus capacidades oratorias y
posee talento para saber expresarse, mostrard un aspecto de
lider en donde esté. No en vano el tema de la oratoria siem-
pre se trabajé acompafiado del liderazgo, tal como podemos
encontrarlo en varios textos. Crear un clima de confianza
entre el abogado y su patrocinado o entre el abogado y su
audiencia también logrard alcanzar el éxito en su trabajo.

2.3 La filosofia del abogado orador

Cuando una persona se especializa en el arte de ha-
blar en publico, lo primero que debe hacer es dominar el
tema que disertard. En ¢l caso de los abogados, estos deben
aprender a vocalizar y pronunciar de manera apropiada
cada palabra, con el tnice fin de captar la atencién de su
audiencia. En primera instancia, se considera que el orador
es aquella persona que tiene la habilidad de persuadir a su
ptiblico; habilidad que el abogado también debe emplear.
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Parte del éxite de hablar en publico radica en la
personalidad que el profesional del derecho posee. Por
«personalidad» aludimos al conjunto de caracteristicas y
temperamento que el abogade debe poseer, estas se en-
cargardn de reflejar y transmitir el mensaje. Es cierto que
cada abogado posee una personalidad distinta y que como
tal también sc desenvolverd de diversa manera. Lo impor-
tante a rescatar es la suma de la personalidad, el porte y €l
dominie de escena para cautivar a sus oyentes.

El abogado que se perfila a ser un gran orador debe
contar con clertos recursos que lo avudardn a desenvolverse
de manera natural: reflejar seguridad y conviccién de lo
que argumenta o fundamenta en un caso, asf como mostrar
cierta tolerancia v a la vez ser responsable con 8 mismo.
Debe saber en qué circunstancia marcar la pausa y mante-
ner un fuerte control de fa diccién con el fin de reromar el
discurse de manera locuaz. La tolerancia para saber escu-
char las posturas o ideas de los otros es necesaria. Ademds,
ser tesponsable de sus emociones y pasiones, porque, si se
presentan y no las conwola, podrian jugar en su contra.

Por otra parte, existe una gran diferencia entre el abo-
gado elocuente y el abogado elegante. El abogado elocuen-
te pronunciard su discurso de manera viva, enérgica y con
seguridad en sus palabras. La finalidad del discurso que este
abogado presenta no es mis que persuadir y conmover a
la audiencia. Para lograr este objetivo, su exposicién debe
ser clara y las expresiones que refleje tendrdn que ser, algu-
nas veces, actuadas; por lo que s necesario que el abogado
orador también sepa actuar. Asimismo, deberd ordenar sus
ideas v hacer que las palabras fluyan de manera espontdnea
y natural. Al contrario, el abogado elegante se¢ conformard
con deleitar y gustar 2 la audiencia tan solo con su carisma
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y poca versatitidad, puesto que su potencial no recae en el
dominio de las palabras, sino en las frases hechas v refranes
comunes. El abogado elegante cautivard a las masas porque
la mayoria querrs ser como él (carismético y alegre), puesto
que mostrard una apariencia exitosa, la cual combinard con
la postura de un lider, pero intelectualmente carece de la
oralidad y ¢l dominio de un ¥éxico exquisite. La principal
diferencia entre el abogado elocuente y el abogado elegante
se reflejard en los conocimientos y la cultura que posea.

El abogado elocuente sabria manejar los tiempos de
su discurso ¥ también reflejar sus expresiones de manera
ordenada, las cuales elevardn su pensamiento, v buscard
implantar sus ideas, de manera sutl, en las demds personas.

Analizando estos y otros aspectos, la filosofia del abo-
gado orador consiste en un estudio reflexivo de los mejores
discursos, los cuales toma como modelo y, por consiguien-
te, sabrd ordenar la rutina de ejercicios que lo ayudardn a
mejorar las téenicas de su oratoria.

La filosotia del abogado orador también apuesta por
una cuota de sentimiento que llevard a persuadir, de manera
mury sigilosa, a quien lo escuche. La elocuencia que el aboga-
do orador lucird carece de falacias y antiguas retéricas, puesto
que su dominio del éxico le aporta numerosas herramientas
{palabras} para una exposicién natural. Actualmente, existen
muchos abogados, pero son pocos los que realmente aplican
las técnicas adecuadas para lograr su cometido.

Asimismo, se debe rescatar el talento y la experiencia
que forman parte del abogado orador. Esta formacién se
consolida a través de los discursos que pronuncié y en los
casos que cada vez buscd el perfeccionamiento con el fin de
adquirit mayor experiencia. Grandes fildsofos del pasado
dejaron commo una constancia clave que no se puede hablar
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en publico sin antes haber aprendido o haberse preparado
con algunas técnicas (arte oratoria).

El abogado orador siempre ha de reflejar una actitud
positiva para que sus oyentes lo encuentren motivado, ale-
gre y natural. Los aspectos relacionados con el pronuncia-
miento de las palabras lograrin que mejore su persuasidn;
ademds de que siempre estard presto para pronunciar y
emitir su mensaje; si no tiene ese carisma, dificilmente po-
drd compatibilizar y ser empdtico con su pablico. No se
trata de «endulzar» a las personas con bellas palabras, sino
convencerlas con el poder de estas, y lograr que los hechos
se tornen en una realidad aceptable. Esta actitud empitica,
combinada a la alegria natural y la clocuencia, demostrard
que el orador estd lo suficientemente preparado para pro-
nunciar cualquier tipo de discurso.

El abogado orador no solo debe reflejar una persona-
lidad segura, sino también debe poseer un grado de cultura
que lo haga sobresalir ante sus colegas; en otras palabras, el
abogado orador debe poseer una sélida formacién huma-
nistica y fortalecer sus conocimientos sobre historia, litera-
tura, filosoffa, politica, sociologfa, derecho y alguna carrera
cientffica (como ensefiaba Terencio, nada de lo humano
me es ajeno). No se trata de que sea un «sabelotodo», pero
requiere de estar preparado con los conocimientos bdsicos
e intermedios de ciertas disciplinas. Ademds, serd indispen-
sable que cuente con un equipo en temas donde él pueda
abastecerse de informacién.

También es necesario que la seguridad que refleje a tra-
vés de sus palabras igualmente se refleje a través de su ima-
gen. La imagen que el abogado orador debe mostrar puede
ser de dos formas: tipo ejecutivo o casual/informal. La vesti-
menta dependerd, muchas veces, de que guarde armonia con
el fugar y el publico a los que se dirige. Se le puede sumar
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algunos atributos tales como la educacién, la seguridad (do-
minio de escena) y la experiencia. Parte de la clave y del éxito
de un abogado orador es la elevada autoestima.

La filosofia del orador también se articula con mante-
ner la compostura, la calma y la comunicacién. De estas tres,
la que debe trabajar més es la comunicacién. Supongamos
que una persona que aspire a la presidencia de un pais no
logre ser comunicativo, entonces, dificilmente podrd liderar
a la nacién. De igual manera, el abogado orador que no sepa
transmitir o comunicar su mensaje, no obtendrd su come-
tido (persuadir a sus oyentes). Para que logre comunicar de
manera eficaz su mensaje, requiere de preparacion y técnicas
de oralidad. A esto debe acompanarle la calma y la modera-
cion del cardcter. Estas cualidades se trabajardn a medida
que el abogado orador ensaye y practique su lenguaje (tan-
to el lenguaje oral como el lenguaje corporal), con el fin
de asegurar su persuasién en el estrado. Recordemos que
también debe trabajar ¢l control de sus nervios y temores
para que estos 1o le traicionen o jueguen en contra al mo-
mento de pronunciar su discurso; pero sobre este punto lo
explicaremos mejor en el siguiente epigrafe.

Uno de los errores mds comunes que el abogado orador
podria cometer seria caer en contradicciones o argumentos
infundados, expuestos por la emocién y no por la razén. En-
tonces, debe poseer, desde ya, una prodigiosa memoria. Esto
significa que en lo posible deberd recordar las palabras que
empled en su discurso, en su defensa y en algin otro pro-
nunciamiento que haya trabajado. Asi, si el abogado orador
no recordé algo que dijo en algiin otro momento, esto tam-
bién podria jugar en su contra.

Por dltimo, es recomendable que también sepa mane-
jar los tiempos (ritmos) de su mensaje {por ejemplo, cudn-
do acelerar el ritmo) y lo practique para no presentar un
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discurso lineal. Le ayudard mucho si sabe dominar la voz,
esto es, la impostacién de la voz. Mds adelante explicare-
mos sobre las técnicas de impostacién de la voz y el lengua-
je corporal que el abogado orador debe manejar.

2.4 Venciendo el temor de hablar en piiblico

Uno de los principales enemigos del abogado orador
es el temor de hablar frente al publico. En principio, se
supone que los abogados no deberfan tener este temor.
Existen varias técnicas para que los abogados noveles pue-
dan vencer y superar esta dificultad. A continuacién, reco-
mendamos algunos medios para que los abogados ne6fitos
puedan hablar ante el pablico sin temor alguno.

— Preparar con anticipacién el tema que diser-
tard. Esto significa que la ponencia debe ser
preparada de manera legible y especifica (con
anticipacién y una adecuada investigacién).

-— Dominar el tema que disertard. Esto significa
que el abogado orador poseerd los conocimientos
necesarios del tema que sustentara.

—  La preparacién. Sabemos que la principal estrategia
para vencer cualquier temor de hablar en publico es
el manejo y dominio de escena, a esto se le integra
una buena diccién (vocalizacién). También el abo-
gado debe tener las ideas claras de lo que expondra;
de esta manera su exposicién serd mds natural.

— La comunicacién frente al auditorio. El aboga-
do, aparte de conocer su tema, debe mostrarse
interesado en querer transmitir su exposicién a la
audiencia. Mientras el interés sea mayor la moti-
vacién también serd oportuna y esto logrard que
se olvide del temor.
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El ensayo. Es pertinente deducir que cuando el
abogado se prepara para exponer un tema reque-
rird de un ensayo previo (practicar lo que diserta-
rd), con el fin de lograr seguridad y conviccion.

El comienzo. Los grandes oradores se destacan
porque suclen empezar sus discursos contando
alguna anécdota. En el caso del abogado que
se encuentra en una audiencia, podria empezar
su disertacién invocando las palabras o pensa-

~mientos de algiin jurista reconocido, siempre

y cuando guarde relacién con el proceso. Esto
ayudara a que disminuya la tensién y los nervios
que se puedan presentar al momento de empe-
zar con su exposicion.

La relacién entre el orador y el auditorio. Aquf
entra a tallar el carisma o la simpatia que el abo-
gado posee para simpatizar (agradar) a su audien-
cia. Esto no significa que el abogado se muestre
adulador o que insinué alguna relacién de amis-
tad con el juez, porque estos factores podrian
jugar en su contra. Por Gltimo, esto no significa
que ¢l abogado orador se muestre como un hu-
morista ante la audiencia.

Estar preparado para las posibles preguntas. Por
lo general, al final de toda exposicién siempre
habr4 algunas preguntas por parte de la audien-
cia. Por eso, el abogado debe también estar pre-
parado para responder de manera directa (sin
rodeos ni evasivas), y estar atento ante las pre-
guntas que presentan una doble intencién (pre-
guntas ambiguas, preguntas confusas, preguntas
prohibidas y preguntas irrelevantes).
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Para que ¢l abogado también aprenda a liberarse del
temor, se recomienda que practique técnicas de relajacién,
como, por ejemplo, escuchar musica relajante horas an-
tes de su disertacién, y con ello prepararse mentalmente
para afrontar incluso el estrés o la preocupacién que pueda
manifestarse en plena exposicién. Tanto las téenicas de re-
lajacién como la preparacién mental logrardn mejorar la
seguridad y la conviccién que el abogado necesita. Forjar la
seguridad también ayuda a obtener mayor determinacidn,
y esto disminuye los temores e incluso el nerviosismo que
pueda manifestarse.

Cuando tratamos de ofrecer los medios para que el
abogado orador pierda los temores, no hacemos mds que
buscar la seguridad en dos aspectos:

Los procesos cognitivos y el dominio en la expre-
sion corporal. Vale aclarar y destacar que tanto el
alcohol como la cafefna no ayudan para nada a
aliviar los momentos de tensién, puesto que su
consumo intensifica la actividad del sistema ner-
vioso y esto puede producir reacciones corpora-
les impropias. Cuando el abogadoe orador se en-
cuentra frente a una audiencia, el estado mental
{psicolégico) debe mostrarse fuerte, esto significa
que de antemano la seguridad también debe re-
caer en el estado emocional. Para que ¢l aboga-
do pueda sentirse mds sereno v tranquilo debe
apartar los pensamientos negativos y cambiarlos
por pensamientos positivos, esto es, adaptar las
circunstancias adversas a situaciones favorables.
Por ejemplo: podria ser que si no recuerda el arti-
culo o una norma referida a los argumentos de su
exposicion oratoria, tranquilamente puede recu-
rrir a uno de los principios generales del derecho



70

Oratoria juridica

para reforzar su idea base. La idea de reforzar sus
argumentos consiste en que el abogado orador
no se quede sin palabras, porque eso demostraria
su falta de preparacién y de cardcter, asi como
exhibirfa inseguridad en lo que sostiene.

A continuacién ofreceremos pensamientos claves para
que los abogados neéfitos se sientan mds seguros al mo-

mento de disertar:

— Todo lo que exprese en la audiencia debe contener

un lenguaje descriptivo. Esto significa que el abo-
gado debe estar preparado para narrar los hechos
de manera ordenada y también poseer la capaci-
dad de describir algunas situaciones de manera
mds detallada. En ningtin caso debe interpretar
los hechos en contradiccién con la norma.

Debe estar preparado para no caer en ambigiic-
dades y también deberd evitar las exageraciones
para no caer en malas interpretaciones. Tampoco
se recomienda que dramatice o incurra en fala-
cias que confundan su defensa.

El abogado orador deberd evitar palabras como
«puede Ser», «quiz;i», «y0 CEEOY, «tal vezn, «no sé»,
«como puede ser», entre otras palabras o expre-
siones que no denoten claridad.

Siempre debe estar atento y buscar aspectos o
circunstancias que le puedan favorecer. Para esto
debe mostrarse atento, seguro y decidido sobre lo
que argumentard para beneficiar a su patrocina-
do. En otras palabras debe mostrarse objetivo.

El abogado orador debe estar mis que preparado
para pensar ripido {espontinea o fluidamente),
y encontrar soluciones precisas en momentos
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determinados. Recordemos que la inteligencia
de una persona no recae ¢n saberlo todo, sino en
poseer una actitud y una capacidad rdpida para
resolver problemas. Vale decir, emplear lo que
sabe en determinada situacién.

Con estas recomendaciones, los abogados deben estar
preparados para enfrentar y afrontar las dificuleades que se
puedan presentar al momento de su disertacion. Fn este
punto, cabe decir que la téenica mds eficaz para vencer el
temor recac en transforng a este en un reto.

2.4.1 Consolidocién de ideas ciaves parg vencer
el temor de hoblor en pablico

Los abogados no solamente debemos manejar el
tema que disertaremos, sino también debemos concebir
y tener pensamientos claves que refuercen nuestra expo-
sicidn; a esto se le conoce como pensamientos positivos.
Hemos mencionado que los pensamientos negativos de-
ben ser convertidos en positivos, asimismo se debe rees-
tructurar la carga emocional v la manera de actuar frente
a la audiencia. Aparte de esto, el abogado debe hablar y
motivarse a si mismo con el fin de darse valor, conviccidn
y seguridad. A continuacioén, ofreceremos alternativas que
ayudardn a los abogados a razonar de manera mds clara
para que estén mds seguros de su disertacion:

— «Me encuentro confundido, pero puedo inter-
pretar este hecho de otra maneras,

- «Hstoy ansioso pere no por la situacién, sino por
mi inseguridad». En este caso, el abogado debe
pensar v trabajar en buscar la manera de atron-
tar esta adversidad personal. El pensamiento
clave debe ser: «necesito concentrarme y pensar
en hallar dos soluciones a este tnico probleman.
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Cuando el abogado tiene programada una diserta-
- 7 o v

cién para tal dfa, la exposicién debe estar preparada con
anterioridad; y para ello deberd esforzarse por obtener
mejores fuentes, argumentos y referencias de su diserta-
cién. No obstante, en este proceso de preparacién, puede
surgir algin imprevisto (el dia de la audiencia); por esta
razén, también debe esforzarse en su preparacién.

A continuacién, postularemos algunas pautas para
aceptar el temor y convertirlo en un factor positivo:

—  El temor que los abogados experimentan al hablar
en publico por primera vez es normal. Esto ocu-
rre no solo en los abogados, sino en la mayoria
de personas que por primera vez se enfrentan a
una audiencia, quienes, por tanto, sentirdn dicha
sensacion, entendida como ansia y preocupacién
de no saber qué hablar en publico.

— Elabogado orador debe luchar contra la ansiedad
mediante su preparacién tanto en su discurso
como mentalmente, tal como lo hemos mencio-
nado lineas arriba.

— En todo momento el abogado orador debe
pensar positivamente; esto es, pensar que lo
logrard y lo hard bien. No tiene por qué mos-
trar remor alguno ni preocupacién. Si despeja su
mente de pensamientos negativos y estrés, logra-
rd su cometido.

— El abogado orador no debe pensar en que no lo
hard bien, tampoco quedarse en blanco ni tar-
ramudear, puesto que setfa lo peor que le puede
ocurrir. Para esto, deberd aplicar las técnicas que
hemos recomendado con anterioridad.
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— Entonces ;c6mo debe actuar el abogade orador?
El principal pensamiento que debe albergar con-
sigo es que su ponencia o discurso conmoverd y
cautivard a su audiencia, pues ha de recordar que
la audiencia no conoce ni domina el tema que ef
abogado disertard, razdn por la que su presenta-
cién serd exitosa si realmente se lo propone (para
lograr esto debe estudiar a conciencia su tema).

~— Puesto que tratamos sobre la audiencia, el aboga-
do orador sabe que la audiencia estd conformada
por personas que estdn ahi para escuchatlo ¢ in-
cluso aprender de él. La idea es no verlos como
enemigos, sino como si fueran alumnos con acti-
tud para aprender lo que escuchardn. De hecho,
el juicio es un método en el que los litigantes son
los profesores que le ensefian al juez (alumno) los
hechos que no conoce.

24.2 Elempleo de los técnicas de relajocién

Muchas veces se ha tratado sobre la necesidad de estar
relajado antes de exponer algiin discurso. En el caso de los
abogados que pretenden dominar la oratoria, la idea ha de
ser que deben intentar estar relajados antes de empezar la
audiencia. No obstante, ;cémo se logra estar relajados? Sa-
bemos que muchos libros han tratado sobre la relajacién,
pero en la presente obra ofreceremos recomendaciones des-
de la perspectiva juridica.

Para esto, es menester que se empiece por practicar
una respiracién profunda: inspirar y espirar suavemente.
La respiracién abdominal ayuda mucho a este proceso de
relajacién. También debemos aprender a no estar con los
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muslos o el cuerpo tenso, sino, todo lo contrario; por eso,
practicar estiramientos o ejecutar movimientos con la ca-
beza ayudan a no cargar tanta tensién en la nuca.

:Cémo se logra la respiracién profunda? El abogado
debe inspirar de manera lenta por la nariz por espacio de
unos cinco segundos (debe contar mentalmente} y retener
el aire por un lapso de seis a sicte segundos para luego es-
pirar de manera suave por ocho segundos. Para lograr un
buen efecto, es recomendable que el abogado se encuen-
tre concentrado en hacerlo bien. Una vez terminado, debe
proseguir unas cinco a diez veces el mismo paso, siempre
de manera lenta y sin apuro.

En el caso de una respiracién relajada, la medida es
ligeramente distinta, puesto que se requiere de un tiempo
mds breve. El abogado debe inspirar por un lapso de dos
a tres segundos, y para lograr un mejor efecto empleard
el diafragma. Para ponerlo en prictica deberd espirar de
manera lenta por la nariz por unos cuatro a seis segundos y
luego volver a repetir el proceso.

La idea clave de aplicar estos métodos de respiracién
consiste en no exceder la cantidad de aire que se inspira,
ademds de que el abogado no exceda de las diez respira-
ciones por minuto.

24.3 Recomendaciones para mantener la calma

Los pensamientos que deben pasar por la mente del
abogado no son mds que pensamientos que lo conduzcan
a la calma y la serenidad. Algunos psicélogos recomiendan
que la persona deberia incluso imaginar que estd en algtin
lugar tranquilo o en una escena bastante pacifica que lo
invite, precisamente, a la calma.
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Si estamos frente al caso de un abogado que es muy ner-
vioso, entonces podria emplear técnicas externas, como ma-
sajes 0 movimientos con las manos en la cabeza o en la sien.

‘También resulta bastante prictico que antes de em-
pezar con su disertacién, diez segundos antes, tome aire
lentamente y espire. Una vez que se encuentre frente al
ptblico mantenerse calmado y mirar al piblico; pero, si
gusta, no necesariamente a los ojos de sus espectadores,
sino al entrecejo, con el dnico fin de evitar alguna mirada
fuerte o impactante!30).

Por otro lado, desplazarse en el escenario en caso pue-
da hacerlo o efectuar ciertos ademanes ayudardn mucho
a liberar tensiones, puesto que, al tener los movimientos
corporales activos, las tensiones o cargas son liberadas de
manera mas rdpida.

Una gran recomendacién es que el abogado sepa estar
seguro de si mismo; esto es, aprender a dirigir su atencién
sobre si como si el pablico no existiera. Esto es algo dificil de
lograr para los que recién empiezan en el arte de fa oratoria.

Otra técnica que se puede emplear consiste en la ayu-
da virtual, esto es, centrar la atencidn de manera sutil a un
costado de las personas (por ejemplo: en vez de mirarle a
los ojos, desviar la mirada ligeramente hacia su oreja). Es
una manera cldsica para no perder la ilacién del tema.

En caso de que el abogado orador empiece a sentir que
pierde el control o también se le olvida parte de su tema,
lo mejor serd buscar rapidamente la manera de contar una

(30 Aquf, también, algunos psicélogos recomiendan que se busque
(entre el piiblico) algiin rostro amigable y contemplarlo por algunos
segundos para darse a sf mismo seguridad.
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anécdorta breve. En caso no recuerde una anéedota, lo mejor
serd hacer una pausa breve, por unos segundos, y observar
al pablico y realizarles alguna pregunta. De esta manera, ¢l
abogado orador ganard un poco de tiempo mientras la perso-
pa a quien lanzé la pregunta se toma su tiempa en responder.

En todo mornento, ¢l abogado orador debe estar pre-
parado para responder preguntas por parte de la audiencia,
puesto que las personas que lo escuchen también tienen de-
recho de comentar, opinar ¢ incluso refutar al expositor. Al
momento de responder alguna pregunta o inquietud por
parie de la audiencia, €l abogado orador sabrd responder
con moderacidn y respeto la pregunta formulada. En nin-
gin caso deberd responder de manera exaltada, impositiva,
prepotente o soberbia.

Asimismo, deberd estar preparado para escuchar las
criticas por parte de lz audiencia, una vez que termine de
exponer su tema. Aqui se recomienda que el abogado no
tome csas criticas de manera personal. Entonces, si una
persona le pregunta un aspecto del tema que él ne pudo
responder, deberd prepararse ¢ investigar mejor para una
futura diserracién.

El abogado orador debe reconocer que no es un «sabe-
lotodos, porque el estar preparado para su tema no signifi-
ca que esté apto para responder cualquier pregunta. Como
ensefia fa leccion socritica, la sabidurfa consiste en recono-
cert la propia ignorancia.

2.4.4 Ultimos consejos para vencer ef phnico en
escenag

En primer lugar, el abogado orador no tiene por qué
compararse con algiin prototipo, tampoco tiene que tratar
de imitar a algiin otro personaje. Lo que si puede hacer es
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buscar la manera de actuar, en algunos momentos, para
sentirse mds seguro de lo que expone. Del mismo modo,
tampoco tiene que concebir pensamientos negativos ni
pensar en tratar de hacer que la disertacién salga de manera
perfecta, porque la idea de perfeccion puede resultar frus-
trante si al final no sale como ¢l lo esperaba. También debe
prepararse para cautivar a su publico, porque, como bien
lo hemos mencionado anteriormente, el abogado eficaz po-
see amplio dominio de su tema. Si se tiene en cuenta esta
primera recomendacion, lo mds probable es que emprenda
una ruta segura en sus futuras disertaciones.

Generalmente, muchos de los errores que se cometen
afectan de manera indirecta a la disertacién del abogado.
Es por ello que, al momento de pronunciar las palabras, se
debe vocalizar y pronunciar bien; incluso, lo ideal serfa que
no caiga en muletillas. Para vencer esto dltimo, lo recomen-
dable es que practique ejercicios de entonacidn de voz y que
lea constantemente para ampliar su vocabulario.

Un error que debe evitar es no ver en ningdn momen-
to al puiblico. Tampoco se recomienda que al momento de
disertar su ponencia empiece a hablar de manera apurada.
Es importante que adquiera un éptimo manejo de la expre-
sién corporal y la modulacién vocal.

El abogado orador debe reforzar sus ideas mediante
un recurso memoristico, donde aplicard alguna frase o cita
que guarde relacién con el tema de su ponencia.

La mejor prictica que puede tener el abogado que
s¢ quicte especializar en la oratoria es buscar programas
o tener mayor participacidn en eventos donde tenga que
exponer diversos temas. Mientras aumente su niimero de
ponencias, poco a poco no solo perderd el miedo, sino
que ird perfecciondndose progresivamente y aprenderd
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a salir adelante en sitvaciones dificiles, esto es, cuando
le toque enfrentarse a un tipo de piiblico con actitud
demasiado seria.

Es menester que en todo momento trate de concebir
ideas positivas para que encuentre la seguridad que nece-
sita, con el fin de disertar de manera extraordinaria, sino
también de adquirir confianza en si mismo.

La clave para entender ¢l miedo de hablar en publi-
co consiste en que el abogado orador no cuenta con la
experiencia necesaria y menos con la preparacién adecua-
da, que es elemental para el dominio de su tema. Es por
esto que mencionamos reiteradamente que el abogado
debe buscar entrenarse y participar en diversos eventos.
Recordemos que el abogado puede empezar a practicar
y lograr de manera progresiva la experiencia que necesita
para superar la ansiedad o alguna otra dificultad que se le
presente en el camino.

Por dltimo, es necesario practicar el dominio de es-
cena, asi como la impostacién de la voz y los ademanes
correctos. Empiece a organizar un horario donde practique
hablar frente a un publico, con el fin de desarrollar la segu-
ridad al momento de disertar.

2.5 Como preparaba Lincoln sus discursos

Todos conocemos a Abraham Lincoln por ser el de-
cimosexto presidente de los Estados Unidos, pero casi po-
cos saben que, en su faceta de politico y abogado, destacd
como un gran orador. Se conoce que llegd a pronunciar
aproximadamente unos doscientos discursos(31).

B31)  Entre los discursos que pronuncié, la mayorfa traté sobre Ia aboli-
cién de la esclavicud.
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La oratoria de Lincoln destacéd por la claridad y sen-
cillez de las palabsas, con un lengnaje que hizo que ¢l pue-
blo se pueda identificar con él. Este estilo fue reconocido
porque <asi ningdn candidato a la presidencia de los Esta-
dos Unidos logré tal aproximacién, Precisamente, fue muy
querido por el pueblo que lo eligié, porque gracias a uno de
sus 1nds importantes discursos se logré abolir la esclavitud,
tras reconocer que era injusto para los hombres «servir a
otros», peot que animales.

Una pregunta que surge, seguramente, es jémo se
inicié Linceln en la oratoria? ;Acaso desde siempre tuvo un
dominio de las palabras? La respuesia la encontramos en
su nifiez. Desde una edad muy temprana, el nifio Lincoln
se deleitaba con las palabras que sus vecinos, al visitar a
los padres del nifio, contaban cuando natraban historias.
Poco a poco internalizé el ritmo de las palabras, pues habia
historias que trataban anéedotas tristes y observaba cémo
su familia vertfa ldgrimas escuchando palabras nosedlgicas.
Fue asf como se dio cuenta de que las palabras tienen un
poder increfble, pues lograban que las personas expresen
sentimientos de tristeza o alegria, dependiendo del enfoque
y la manera con que se pronuncian. Para el nific Lincoln,
las palabras representaban alge mds que sonidos,

Propio de la época, la familia de Lincoln acudia los
domingos a la Iglesia v 1l nifio le gustaba parodiar los ser-
mones con sus amigos. Se colocaba frente a ellos e imitaba
al cura pronunciando el sermén del domingo a su estilo,
lo cual le sirvié (a modo de prictica) para adquirir poco
a poco las dotes y posturas de un gran orador. Ademis,
durante su adolescencia. le gustaba escuchar en las plazas
piblicas a las personas que emitfan discursos donde daban
valor v coraje a las personas del pueblo para salir adelante.
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Fue aqui donde sc interesé en formar parte de un club de
debates juveniles, lo cual hizo que no solo siguiera con el
aprendizaje de la oratoria, sino que también empiece a des-
pettar en él una pasién por la politca.

Es a partir de ese momento, donde varios bidgrafos
coinciden en que empez6 a sentir también un gusto porel
estudio de las leyes, pues, si deseaba aspirar mds adelante
a la politica de su pais, ¢l hecho de ser abogado le tracria
mejores oportunidades v reconocimiento. De esta mane-
ra, Lincoln empezd a estudiar Derecho; v, como bien sa-
bemos los abogados, en la carrera nos ensefian técnicas de
argumentacién y estrategias para ganar casos, lo cual Lin-
coln aprovechd espléndidamente, ademds de que comen-
z6 a trabajar en ciertos elementos retéricos para aprender
a convencer y persuadir a los miembros del jurado, con
el dinico fin de lograr que el jurado le dé la razén en el
veredicto pronunciado. Recordemos que, desde muy jo-
ven, Lincoln sabfa cémo llegar al pueblo con sus palabras.
Esto lo aplict con el jurado, con <l dnico valor agregado
de que empleaba cuestiones juridicas dentro del lenguaje
que pronunciaba para obtener cierta ventaja32),

Son muchas las personas que asumen que Lincoln
aprendi6 y se perfeccioné en la oratoria una vez que ingresé
2 estudiar leyes, pero los bidgrafos sostienen otra version mds
sostenible. Una clave fundamental para aprender a redacrar
bien consiste en feer, asi como aprender y tratar de imitar
los mejores discursos de los grandes oradores de la historia la
lectura. Lincoln, desde muy joven, incluso antes de estudiar
leyes, solia leer asiduamente casi cualquier libro que encon-
traba. Cada vez que encontraba un libro, buscaba inmedia-

&2 McPusrsow, |. M. Abraham Lincoln, Nueva York: Onford Univer
sity Press Inc., 2009, p. 12,
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tamente donde sentarse para leer; lo mismo hacia cuando
iba a otras casas, buscaba algdn libro y se ponia a leer. La
formacién lectora de Lincoln fue estrictamente autodidacta
y entre sus obras favoritas figuraban las obras de Demés-
tenes, Cicerén, Shakespeare, Thomas Paine, asimismo se
interesé mucho por leer la Biblia del Rey Jacobo!33).

Pese a suftir de depresién y no contar con una buena
salud, en general, Lincoln se mostraba decidido al momen-
to de pronunciar sus discursos, pues para él su deber como
ciudadano de los Estados Unidos y su deseo de mejorar la
situacién de su pafs, a través de la presidencia, hizo que de-
jara todo mal de lado y se mostraba siempre muy seguro al
momento de pronunciar un discurso como candidato. Al-
gunos bidgrafos sostienen que Lincoln, en lo personal, era
muy inseguro para tomar ciertas decisiones, pero en su fa-
ceta politica, era todo lo contrario, razén por la cual poseia
dos atributos propios de un lider tales como la perseverancia
para alcanzar una meta y el ser carismdtico con las personas.

Ademis de poseer un gran dominio de palabras, a cau-
sa de su erudita formacién lectora, Lincoln también se dis-
tingufa por dirigirse al pueblo sin cufemismos ni retéricas
incomprensibles, sin palabras técnicas. En otras palabras,
empatizaba, puesto que sabfa cémo llegar a cllos, cémo ha-
blarles y, sobre todo, solia ser muy claro y directo con su
mensaje, una habilidad o recurso que sus detractores poli-
ticos muchas veces envidiaban.

Al parecer, el expresidente de los Estados Unidos so-
lia emplear precisién y claridad en las estructuras de los
discursos que pronunciaba. Su estilo era coherente y con-

33)  Conocida en inglés como la versidn de King James. Se trata de una
Biblia cuya traduccién estd orientada a los protestantes.
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tundente. Esto significa que, pricticamente, nunca cay6 en
contradiccién alguna. Vocalizaba las palabras con tal pre-
cisién y rigurosidad que sabia cémo ganarse a la audien-
cia. Las personas quedaban fascinadas con los discursos
de Lincoln, quien tampoco se mostraba con un lenguaje
pedante o soberbio. Su 4vida manera de pronunciar las
palabras correctas en el momento preciso lograba que el
pueblo sea convencido. El discurso de Lincoln no estaba
cargado de falsas promesas, sino que expresaba la realidad
y junto con ¢l pueblo compartia los problemas y ofrecia la
manera de cémo solucionatlos. Se sabe que, si alguna per-
sona o un grupo de personas del pueblo estaban alicaidos,
en su discurso pronunciaba palabras de aliento y motiva-
cién para que puedan seguir adelante. En otras palabras,
despertaba cmocidn, pasidn y empatfa en la audiencia.
He aqui la grandeza de todo un orador: saber aprovechar
¢l don de la palabra y dirigirlo con hechos y no con falsas
promesas al auditorio.

Otro aspecto a destacar de Lincoln, en la preparacion
de sus discursos, fue que nunca encargé a otro que le com-
pusiera o redactara un discurso; al contrario, él mismo se
tomaba el tiempo para escribir su propio discurso, pero no
solo los redactaba, sino que también sc los aprendia de me-
motia, ¢ incluso, en pleno discurso, solfa explayarse algo
mis de lo que tenia previsto. A Lincoln no le gustaba leer
su discurso, concebia que los discursos que se leen, rdpida-
mente, producen aburrimiento o tedio en la audiencia®®,
La idea de Lincoln no fue jamds aburrir o cansar al pueblo,
sino al contrario, despertarlo a viva voz y que los ciudada-
nos se muestren atentos a lo que él tenfa que decirles.

B9 Stuper, J. Oratoria: el arte de hablay, disertay, convencer. Madrid: Fl
Drac S. L., 1996, p. 65.
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Cabe destacar que, durante sus discursos, Lincoln no
solfa divagar o salirse del tema, a diferencia de otros poli-
ticos de su época que aplicaban la evasién o el cambio de
tema para seducir al pueblo. Asimismo, solia centrar su
atencién en ¢l nicleo del asunto tratado; ademds, debido
a su claridad y sencillez para expresarse, no tenfa por qué
irse por las ramas o caer en especulaciones retéricas para
persuadir a sy audiencia. Lincoln aplicaba un lenguaje
sencillo v, por esa razdn, lograba persuadir a las personas
que lo escuchaban de manera atenta.

Cuando empez6 su candidatura, el expresidente no
era, en principio, el favorico del pueblo; pero, gracias a
sus dotes como orador, supo ganarse la confianza y la cre-
dibilidad de las personas, lograba conmover multitudes ¢
incluso, debido al poder de las palabras, convencia tam-
bién a los mds incrédulos.

Fue grracias a la carrera de derecho que empezo a ana-
lizar de manera psicologica a la audiencia y sabfa en qué
momento argumentar con firme conviceién su postura
politica. Algunos bidgrafos describen que en algunos dis-
cursos, Lincoln solia ponerse un poco nervioso, pero no lo
demostraba, puesto que tomaba valor para enfrentarse a un
piiblico que Io solicitabal?>),

Lincoln tenia en cuenta que sus discursos se reforza-
ban gracias a la conhanza que se tuve a si mismo. Tal era
Ia seguridad que sentia que fue eso, precisamente, lo que
transmitié  a las demds personas que lo escuchaban. La
oratoria que empleaba no era fingida o preparada, sino
que solfa improvisar muchas veces hasta lograr cierto
perfeccionamiento en sus palabras. Era de los personajes

@351 Eyre, M. Speak in public with confidence. Nueva Zelanda; Exisle Pu-
olishing Ld., 2008, p.39.
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que cuando presentaba su discurso solia emplear algunas
anéedotas o contar de manera breve algunas historias que
guardasen relacidn con el tema rratade. Linceln era ex-
perto en contar estas historias y obtener la aprobacién del
pueblo. No era necesario que empleara en sus discursos
alguna demagogia, puesto que sus palabras siempre fue-
ron en honor a la verdad.

Se sabe que los discursos pronunciados por el expresi-
dente penetraban hasta lo mds profundo de sus oyentes. La
elocuencia y el lenguaje corporal que empleaba hacia que
sus cualidades politicas vayan a la par de su vida como abo-
gado. Las téenicas y cualidades oratorias de Lincoln sobre-
pasaban, algunas veces, la facera de un politico tradicional,
a tal punto que muchas personas lo llegaron a valorar como
una especie de politico muy henrado.

La técnica de un orador consiste, principalmente, en
ganarse la confianza del piblico, v por esta razén Lincoln
sabia llegar a! pueblo. Sabemos que ¢s dificil, en la actua-
lidad, que las personas confien plenamente en un politico,
pues tienen negativa reputacion o la mala fama de ser co-
rruptos. Los discursos que Lincoln pronunciaba se caracte-
rizaron por estar cargados de buenas intenciones, y siempre
con una actitud motivadora. De esta manerz, la sociedad
en la que Lincoln vivié empezd a mejorar gracias a los con-
sejos y recomendaciones del expresidente.

Uno de los mejores discursos fue aquel en el que
destacaba la figura del orador, la cual se encargaba de
perfeccionar mediante el dominio de palabras, y a través
de expresiones con mensajes de honestidad y sinceridad.

Una vez que Hegaba la hora de exponer ante el pibli-
co, Lineoln solia dar lo mejor de si para no defraudarse a
si mismo, y no le gustaba echar mano de los recursos que
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otros oradores solian emplear frente a la audiencia. Lin-
coln consideraba que el lenguaje a usar no tenfa por qué
ser demasiado cargado o muy técnico, sino acorde con el
nivel de las personas que conforman el auditorio, razén
por la cual se debe emplear un lenguaje claro y sencillo. Si
las palabras de un orador resultaran confusas, este tendrfa
que cambiar de discurso, porque al pueblo no le gusta es-
cuchar mensajes pomposos ni tampoco aquellos mensajes
que, bajo el nombre de la legalidad, resultan confusos,
ambiguos o incémodos para la audiencia.

Lincoln tenfa muy claro que la simpleza del lenguaje
y la sencillez de su caricter eran la combinacién perfec-
ta para ganarse al publico. Ademds, tuvo que recurrir a
ciertas estrategias argumentativas para combinarlas con
su faceta politica. Fl rol que Lincoln desempefiaba como
candidato consistié en acercarse al pueblo para trabajar el
problema de la esclavitud. Para esto era necesario conocer
de manera més profunda la vida de algunas personas que
tuvieron entre sus parientes personas que eran esclavas.
Para llegar al corazén de esta gente, no se necesitaba de
palabras técnicas ni edulcoradas, cuando lo que se busca-
ba siempre fue ir al asunto concreto.

Lincoln fue reconocido por el Discurso de Gettysburg,
debido a que pronuncié en la parte final que la democracia
es el gobierno de la gente, por la gente y para la gente. Sabia
a la perfeccién que sus ideas tenian que repercutir en cada
uno de sus oyentes, porque no basta guardarse la idea, sino
difundirla y compartirla con los demds. Como lider, fue un
experto estratega, puesto que sabfa comunicar y expresar
sus ideas para que el pueblo las desarrollara.

Lineas arriba hemos mencionado el aspecto autodi-
dacta que tuvo Lincoln para sobresalir entre los jévenes de su
época. Ya en su edad madura, ¢l expresidente supo plasmar
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con un adecuado orden sus ideas y lograr que las personas
se beneficien a causa de ellas. Como mencionamos tam-
bién, Lincoln acostumbraba a escribir sus discursos, y no
como otros candidatos que pagaban a ciertas personas para
que escriban por ellos. El tuvo el pensamiento de que si
una persona ho cjecuta algo por si mismo, entonces, las
palabras que pronuncie serdn grises y vacias.

Lincoln fue reconocide por su destacada clocuencia
y la rigurosidad que supo mantener siempre al momento
de pronunciar sus discursos. Uno de los aspectos que se le
destaca, como sefalamos con anterioridad, es el de saber
motivar a las personas del pueblo; es decir, saber hablar
con alicientes y dnimos para seguir siempre adelante.



Capitulo 3

FAaNC-= e

TECNICAS PARA APRENDER
LA ORATORIA FORENSE

3.1 Conocer completamente el tema gue vamos a
alegar

Lo importante para el abogado orador es que su
mensaje se trasmita con eficiencia, y para esto es im-
portante que alegue con solidos fundamentos su dis-
curso. Una de las razones por las que el abogado arador
necesita preparar su exposicion recae en que su pablico
debe prestar atencién a lo que transmite. Por tanto,
uno de los objetivos que deberd tener presente es lograr
que el piblico lo escuche, porque de otra manera no
podrd llegar a su andiencia. De ahi que la exposicién
deba estar bien elaborada,

Otro objetivo que se debe alcanzar es que la audiencia
entienda ¢l mensaje, y para esto es necesario que el abogado
orador sea claro y contundente con sus palabras que vaa
exponer. En consonancia con lo antetior, es indispensable
que el abogado orador sepa aducir; esto significa que
debe estar preparado para presentar o alegar pruebas y
fundamentar razones para que la audiencia logre entender
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lo que transmite. En otras palabras, el abogado orador
debera ser consciente de no solo preparar su discurso para
ofrecer una buena disertacién, sino también de aprendera
pronunciar las palabras necesarias.

También es indispensable que el abogado orador
logre dererminar su disertacién desde una dptica que
ne sea propia, esto es, que no debe exponer su tema
pensando que [a audiencia lo va entender de manera di-
recta. Para esto, serd necesario que las palabras elabora-
das y pronunciadas sean, generalmente, palabras de ficil
entendimiento por parte de la audiencia. En caso deba
recurrir a tecnicismos o palabras mds elaboradas, deberd
estar listo para explicar estos términos, y asi hacerse en-
tender, Recuérdese que las palabras pronunciadas, por
lo general, deberdn ser palabras no tan rebuscadas (pala-
brejaé como se les conocen),

El abogado orador deberd estar preparado para aban-
donar posturas que no sean defendibles; esto quiere decir
que no debe aferrarse o apegarse a juicios y criterios que
busquen defender una posicion de manera impositiva. En
definitiva, serd recomendable que el abogado orador no dé
a conocer sus posturas personales al momento de alegar su
disertacion. Aqui podriamos colocar el siguiente ejemplo:
en una entrevista, donde un abogado defiende 2 un man-
datario, el entrevistador le pregunta si estd de acuerdo con
¢l plan de gobierno del mandatario que defiende.

Aqui lo mds prudente para el abogado orador serd
que se limite selamente a responder sobre la defensa tée-
nica que presta como defensor del mandatario, mas no
otras preguntas que ne involucren su trabajo. Esto signi-
fica que ef abogado orador no tiene por qué responder a
preguntas que vessan sobre criterios y juicios personales.
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Un motivo por el cual el abogado orador llegue a
alegar de manera 6ptima un casc se debe a la prepara-
cién y estudio que tenga sobre este, para lo cual serd
indispensable que si alegard sobre un caso penal, recurra
a las normas y leyes necesarias que defiendan y salva-
guarden esa defensa. Cuando se trata de argumentar la
defensa de un caso {digamos que sea un caso penal), se
deben buscar los mecanismos e instrumentos necesarios
que la ley establece, por mds que a la mayoria de perso-
nas «no les guster. En concreto, lo que se trata aquf es
de defender, amparado siempre por la norma, porque la
ley —aunque pueda tener defectos, como no ser clara,
presentar lagunas o tener vicios— debe prevalecer ante
todo. Como decia Platén, los gobernantes y los gober-
nados deben ser esclavos de la ley.

Fl abogado orador también debe estar preparado
para defender y, sobretodo, contraargumentar cuande
sea necesario. Aqui serd indispensable que siempre tenga
bajo la manga mecanismos y términos elocuentes para sa-
lir airoso de una refutacién o contra pregunta, siempre y
cuando sea defendida mediante un juicio racional y con
leyes que respalden su respuesta. En otras palabras, no
estd permitido que recurra a alguna mentira o evasiva con
tal de salir airoso.

Uno de los defectos que poseen algunos abogados ora-
dores es sobrecargar de manera artificiosa el caso que van a
defender. En este caso, lo que se recomienda es rechazar los
abusos y los excesos de algunas cuestiones extraformales.
Es necesario que ¢l abogade orador, por mds que domine
la oratoria, no caiga en artilugios ni artificios orales, pues
no se trata de adornar con palabras la defensa técnica de un
argumento, sino saber defender con precisién, y siempre
amparado por la ley.
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Ante todo, serd necesario que el abogado orador, al
momento de asumir la defensa de su patrocinado, deba
estar presto para agregar algiin aporte que justifique la
aplicacién de la norma que invoca con el tnico fin de
otorgarle mayor relevancia a su alegato. Aparte de aco-
gerse a la norma, deberd recurrir a la interpretacién que
dicha norma posee (el derecho vivo, la jurisprudencia).
Esto significa que no basta con aplicar la ley de manera
frfa, sino que se buscard el sentido més favorable y verosi-
mil al caso que defiende.

Se entiende que, cuando defiende y alega un caso, el
abogado orador no tendrd que recurrir a las agresiones ver-
bales como medios o estrategias de persuasién, sino a su
capacidad y experiencia profesional que posee para asumir
esa defensa. En otras palabras, es vilido que recurra a estra-
tegias de persuasién, pero sin caer en agresiones o ataques
verbales, porque podria (incluso) ser sancionado.

Por tanto, cuando se trata de alegar un caso, el abo-
gado orador debe partir del estudio que efectud sobre este,
puesto que solo asf se produce un proceso cognitivo entre el
andlisis, la estrategia y la exposicién de palabras. Entonces,
deberd concatenar las ideas y posturas iniciales hasta llegar
a conclusiones que le permitan otorgar una sélida defensa.

Muchas veces serd necesario que parta de ciertas pre-
misas, puesto que estas componen los alegatos de su argu-
mento. Aqui es necesario saber que la premisa es un juicio
que se expresa a través de una proposicién, la cual tiene
como fin demostrar alguna hipétesis, alguna interpretacién
o alguna teoria que estribe sobre el caso que asume.

El abogado orador deberd reconocer que las premisas
son una herramienta fundamental en su exposicién, porque
impulsan y dan cuenta sobre los hechos que son materia
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de la defensa; hechos que serdn respaldados mediante
argumentos que deberdn aceptarse y asi respaldar lo que el

abogado alegue.

3.2 Trabaiar en la memoria

Una tarea imperiosa en la formacién de un abogado
orador es el trabajo de la memoria para que pueda contar con
las palabras necesarias al momento de disertar. Otro aspectn
que el abogado orador debe considerar es que, a la hora de
expresar sus argumentos, siempre debe estar presto con la
memotia a responder las preguntas que le formulen. En otras
palabras, estar mis que preparado, pues se requiere de ciertos
conocimientos fordneos e incluso culturales, de modo que
cree un efecto impactante y teraz sobre su audiencia.

La memoria del abogado orador requiere de una
habilidad potencial sumado a la inteligencia con el fin
de dirimir obsticulos y prerrogativas que se presenten 2
la hora de disertar. La memoria debe ser trabajada con
otras funciones de la mente, que requicren de una mayor
concentracion y, sobre todo, estar dispuesta a recolecrar
informacién pertinente para futuras exposiciones. Es ne-
cesario mencionar que, si bien la memoria no es perfecta
y puede estar sujeta a ciertas distorsiones ¢ extravios, la
capacidad de la mente que debe tener todo abogado ora-
dor requerird de un mayor esfuerzo al momento de estu-
diar y analizar el tema que expondrd.

En la antigua Grecla se solfa admirar a los fildsofos, ast
como a los sofistas que posefan una memoria privilegiada;
1l es asi, que algunos sofistas eran mds reconocidos por fa
brillante memoria que posefan que por lo que ensefiaban.
Para los griegos, disponer de una buena memoria consistia
en recordar de manera permanente los deberes y lecciones
que todo hombre aprendia para que jamds se olvidara.
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En el 4mbito juridice, el abogado orador debe ser un
profesional avezado y verboso, con dominio de una gran
diccidn, y para esto se requiere de un amplio dominio 1é-
xico. Por lo que debe evitar, en todo momento, los tarta-
mudeos, los vacios y las mulerillas al momento de hablar;
sobre todo no debe crearse un conflicto si no sabe como
proseguir el iter discursivo de su penencia. Es por esto que
reiteramos la preparacién y el trabajo de la memoria para
los fines que persiste.

También es necesario percartarse de que existen abo-
gados hibiles y sagaces que poseen buena retentiva, pero
que al momento de exponer en publico, muchas veces, ol-
vidan algunas palabras. Para que esto no suceda, el traba-
jo de la memoria es fundamental junto z otros ejercicios
oratorios que ¢l abogado orador deberd poner en prdctica.
Par esta razén que los grandes oradores se han caracteriza-
do no solo por su dominio de palabras, sino umbién por
su elocuencia y sus conocimientos en ottas disciplinas que
emplean al momento de exponer lo que saben.

Debe recordarse que la memoria trabaja en pos de la
inteligencia, siendo una herramienta eficaz a la hora de di-
sertar cualquier tema. Resulta dificil que un abogado que
posee buena memoria no posea buena inteligencia, antes
bien ambos s¢ complementan v son de utilidad pricticaala
hora de adquirir destreza mental para cautivar y conmaover
a la audiencia.

Por dltimo, recuerde que el arte de la oratoria se ca-
racteriza también por trabajar la memoria v la inteligencia
como inswumentos eficientes en el crecimiento profesional
del abogado, lo cual le otorgard mayor seguridad y confian-
za a la hora de disertar en pdblico.
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3.2.1 Lo memoria de un abogado orador

Al ignal que para aprender a redacrar bien, lo prime-
ro es leer mucho; asimismo, para aprender a dar un buen
discurso, el abogado orador deberd empezar a darle impor-
rancia a la escritura. Nos referimos a que debe escribir (re-
dactar) adecuadamente su discurso antes de exponerlo.

El abegado orador debe preparar su disertacién antes
de exponera en pablico. Esta preparacién no solo radica
en incluir el tema que expondri, sino rambién en agregar
algunas frases célebres o pensamicntos histéricos que ayu-
den a cenducir el manejo de su discurso. En efecto, lo que
debe aplicar es un recurso Hamade «nemotécnicas, lo cual
ayudard a retener los aspectos centrales de su discurso. La
funcién de la memoria de un abogado orador consiste en
que el centro del cerebro se encuentra relacionade con el
mensaje codificado, que no es mds que el lenguaje. Recor-
demos que el hombre necesita de una comunicacién para
que pueda interactuar y relacionarse con los demds. Si
pues, el abogado orador necesitard no solo de esa comu-
nicacién, sine también de un dominio pleno del vocabu-
lario que logre emplear para cautivar a su ptblico.

Ahora bien, ;por qué es importante ¢l papel de la
mernoria en la oratoria? El estudio de la memoria nos re-
monta a los principios de la hlosofia griega encontrande
en Placdén v Aristételes a los pioneros de la investigacidn
memoristica para los retéricos. Posteriormente, la pric-
tica de la retdrica se empezd a incluir como una téenica
dentro de la oratoria, por tal motivo los fildsofos posterio-
res a la época clisica e incluso los filésofos de la escoldsti-
ca encontraron que la memoria era un gran recurso para
dominar el arte de la oratoria, porque con la memoria el
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orador no solo estaba preparado para disertar su tema,
sino también que quedaba expedito para incluir dentro
de su discurso algin dato histérico, algin anécdota o al-
gun pensamiento que complemente su exposicién.

El estudio de la memoria se caracteriza por tres cta-
pas, la primera consiste en la citacién de ciertas imdgenes,
la segunda recac en la evocacién y la tercera en el reco-
nocimiento. Queda claro que, para los fines que perse-
guimos, el aspecto de la citacién asociada a las imagenes
no es tan relevante, mientras que la evocacion s atiende a
nuestros objetivos, porque con ella el abogado orador de-
berd evocar determinadas circunstancias, algunos hechos
resaltantes y otros aspectos que la memoria tenga almace-
nados. La etapa reconocimiento es la més importante del
recurso memoristico, porque con ella el abogado orador
podri reconocer ciertas experiencias y vivencias para com-
partir con su audiencia y as{ complementar las ideas cen-
trales de su discurso.

Otros aspectos a considerar son la percepcion, la repe-
ticién y la asociacién de ideas, como recursos extra comple-
mentarios a las tres etapas que ya hemos estudiado. Lo que
se trata aqui es mejorar la memoria medianre la obtencién
de manera activa de la mayor cantidad de palabras posi-
bles con las que el abogado orador se pueda expresar, para
esto se exigird una mayor concentracién y un mejor estudio
analitico del tema que disertard. Esto significa que, mien-
tras mds palabras logre retener, mayores beneficios men-
tales podrd abarcar, porque, al igual que las imigenes mds
impactantes se quedan grabadas en el cerebro humano, de
igual modo, un abundante léxico permitir que el abogado
orador maneje varios términos, a los que podrd recurrir en
su discurso en cualquier momento. Queda recordar que, de
ser necesario, el abogado orador deberd preparar pequefias
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notas de ayuda y soporte para su exposicién, a esto también
se le conoce como ayuda-memoria.

Respecto a la repeticién, debemos tener en cuenta
un criterio: no repetir de manera insistente ciertos anée-
dotas o ciertos hechos en un mismo discurso. La idea de
fa repeticion consiste en que se recurra a ella para contar,
st asi lo quiere, la misma anécdota, pero en diferentes di-
sertaciones. Esto agilizara a fa memoria y logrard que el
abogado orador maneje con un dominio extraordinario la
anécdara que compartird.

Ahora bien, algunos profesionales no recomiendan
ensayar con antelacion la exposicién de un tema. Sin em-
bargo, somos de la idea de que s se debe ensayar previa-
mente, sobre todo repasando los puntos mds resaltantes
de la disertacién, para evitar problemas al momento de
salir y hablar en publico, Asimismo, debemos recordar
que la asociacién es una técnica eficaz de la memoria por-
que permite asociar algiin hecho, evento u otro aconteci-
miento con el tema que el abogado orador expone. Esto
significa que podrd enlazar ciertas experiencias y traerlas a
colacién con el tnico fin de mejorar su disertacion.

Queda entendido que mediante en una buena memo-
ria se logran almacenar varios daros de manera consistente
y también entablar nociones y categorias que se vinculen
al conocimiento, que el abogado orador debe poseer. Esta
acumulacién de conocimientos no son tratados de manera
pasiva, sino de manera creativa, porque se van encontrar
involucrados la preparacién, la atencidn, y la capacidad de
retencién que el abogado orador posea. El desempefio de fa
memoria en ¢l arte de la oratoria debe superar obstdculos
v dificultades que el abogado orador haya tenide; esta es
la razén por la que se supone que ¢l recurso memotistico
superar cualquier etapa negativa.
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Asi como la memoria, taiebién se debe tener en cuenta
la capacidad mental del abogado orador, porque esta permi-
te la conservacién de cada parte en el proceso cognitivo al
momento de preparar su discurso. Asi pues, sus conocimien-
tos y su formacién deben correlacionarse con la capacidad
mental que este ejerza. Si el abogado orador posee una gran
mentalidad, dificilmente se bloqueard en el momento de ha-
blar en publico; v si a ello se le suma un amplio dominio de
vocabulario, entonces también serd dificil que se quede sin
palabras al momento de exponer su tema.

El abogado orador debe ser consciente de que la
puesta en practica de las téenicas de memoria, como men-
cionamos, requieren de un alto grado de concentracion,
para que pueda establecer y ordenar no solo las partes de
su discurso, sino también aplicar de manera auténrica los
términos necesarios que construyan un profundo mensaje,
el cual debe percibirse como esponraneo al momento de
estar {rente a su audiencia.

Entonces, el éxito de la disertacion depende de no
memorizar por memorizar, sino también de agregar cierta
creatividad, Debe aplicar las palabras necesarias mientras
va construyendo su discurso. En este sentido, la memoria
debe funcionar para fa construccidn de las palabras y no ser
una mera repeticion de términos sin sentido. Aquf rambién

“entra a tallar el intelecto, puesto que cuando el abogado
orador transmite un mensaje ticne que saber en qué mo-
mento otorgarfe algunos matices enfiticos ¢ interpretativos
a las palabras que emple. La memoria le debe permitir re-
cordar de manera ordenada ¢l discurso que expondrd; pero
también deberd estar preparado para improvisar cuando
sea necesario. Definitivamente, no es recomendable que
el abogado orador aprenda de manera textual palabra por
palabra un texro, porque basta que olvide un término para
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que olvide todo su discurso. Aqui adquiete importancia la
habilidad que tenga el abogado orador para manejar una
exposicién; es decir, si ha olvidado algunas palabras, en Ta
destreza que tenga para suplirdas con oeras,

Hacemos hincapié en esta parte porque normalmente
podria ocurrir el hecho de que verdaderamente el aboga-
do orador pueda olvidar todo lo que debiz expresar en su
discurso. Pero la idea es que cuando exponga lo haga con
cierta fuidez, para no comunicar que se puede «quedar en
blanco» y menos mostrar pénico frente al ptiblico. En caso
de que el mensaje no pueda ser transmitido con claridad,
fa informacién debe contener lo esencialmente necesatio
para que ¢l piblico, al menos, logre entender lo que se le
compartira al momento de exponer sus argumentos,

Si la capacidad de la memoria resulta un impedimento
para continuar con la disertacién, se deberd tener mucho
cuidado ya que el piblico pondrd en tela de juicio las
cualidades y capacidades del orador.

La mente del abogado orador debe estar siempre dis-
puesta a razonar de manera adecvada y a pronunciar las
palabras necesarias dentro del contexto indicado. Por esta
razdn, la preparacién de la memoria resulta més que in-
dispensable y beneficiosa, porque serd un puente para al-
canzar una capacidad que permita presentar una extraor-
dinaria exposicidn.

:Qué sucede si el abogado orador olvida parte de su
disertacién? El hecho de olvidar alguna parte del discurso
claridad se puede entender de muchas maneras. El pro-
blema ocurre si el abogado orador olvida algo que es muy
importante de recordar. En este caso, lo recomendable es
tener como un soporte de ideas algunos términos o pala-
bras itiles y ficiles de recordar. Y también reconocer que
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el acto de memorizar no es igual a conocer. Es aqui donde
nuevamente enfatizamos lo importante que es la lectura y
el conocimiento cultural que ¢l abogado orador debe po-
seer en todo momento con el fin de evitar discursos y malos
momentos frente a la audiencia,

Se tiene la creencia de que ¢l discurso resultard mejor
si se aplica un buen contenido memoristico. Para lograr
esto algunos psicélogos recomiendan que la persona que va
a exponer alguna disertacién se grabe y luege descanse por
al menos una hora escuchando su grabacién. Esta prictica
ayudard a la memoria a rerener de manera mds clara todas las
palabras que a persona grabd, pues cuando la mente estd en
relajacién es donde mejor queda expuesta para captar v rete-
net lo que escucha. Este ejercicio se puede emplear de mane-
ra progresiva, empezando por grabarse un minimo de vein-
ticinco palabras y posteriormente ir aumentando de manera
gradual mds términos. Ya dependerd del abogado orador si
después de aprender estas palabras decide agregar o quirar
algunas, pues lo que preferiblemente se debe hacer es tratar
de dar matices a [as palabras que se han captado de memoria,

Por viltime, es necesario recordar que la memoria for-
ma parte de un proceso cognitivo que ¢l cerebro del ser
humane posee, pues gracias a ella podemos aprender a re-
tener nueva y mejor informacidén que no solo nos ayudari
a exponer mejor el discurso, sino también que nos servird
a altnacenar y recuperar términos o frases cuando sea el
momento {de aplicar al discurso).

3.3 Técnicas para mejorar la vocalizacion

El abogado orador deberd poner en prictica la impos-
tacion vocal si pretende lograr una mejor pronunciacién
de las palabras que expondrd en su disertaciéon, Una de las



Benyji Espinoza Ramos ]

claves para conseguirlo consiste en practicar ciertos ejerci-
cios que le ayudarin a mejorar la respiracién diafragmdtica,
puesto que es la inica manera de obtener una adecuada voz
y con ello deslumbrar a su audiencia.

En cuanto a la impostacién de la voz, no nos referi-
mos a que ¢l abogado orador deba convertirse ¢a un aboga-
do «griténs, tal como lo hemos mencionado con anteriori-
dad. Un ejercicio clave consiste en trabajar con las cuerdas
vocales, pues lo que se pretende es que se eleve ¢l tono de
voz v asi pueda ser escuchado de manera més elocuente.
Las articulaciones de las palabras al momento de pronun-
clarlas deben lograr claridad para que los discursos no sean
farragosos y opten por ser mds entendibles para el pablico.

Por otro lado, cuando hablamos de respiracion diafrag-
mética, nos referitnos al rabajo de la zopa del diafragma. Si
el abogadoe orador solo emplea la garganta, esta podrd fas-
tmarse y terminar afénico o sin voz. Cuando se trabaja de
manera correcta el diafragma, entonces, el abogado orador
no resultard cansado cada vez que pronuncie su discurse.
Fista es una técnica muy trabajada desde la antigiiedad.

Se entiende, entonces, que si se pretende lograr una
mejor impostacién de la voz, el abogado orador debe sa-
ber combinar estos ¢jercicios y levarlos a la prictica en su
itinerario, pues parte de la labor profesional del abogado
orador es manejar y dominar una buena voz, fuerte, clara
v concisa, para que no solo Jos jueces lo escuchen, sino
también las personas de la audiencia y otros personajes que
se encuentren presentes al momento de su disertacién. Ta
atencién que le prestardn al abogado orador que habla fuer-
te, claro y directo serd noteria cuando la persona que habla
sepa no solo dirigirse a su audiencia, sino también a quien
sabe hablar correctamente. Gran parte de Ia clave del éxito
de un abogado orador se encuentra en saber <émo apto-
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vechar las téenicas de respiracién para modular y graduar
su voz cuando corresponda.

3.4 El contacto visual y las expresiones faciales en
un orador ‘

En caso de que el abogado arader pretenda evitar ¢l
contacto visual con la audiencia, este debe tratar de ob-
servar sus apuntes o liminas del material que emplears,
como PPT, con el fin de respaldar la informacién que
mostrard, puesto que la audiencia notard que el abogado
no muestra algin interés serio de lo que diserta, esto es,
generard la desconfianza por parte de su auditorio.

Es por esto que, si se pretende destacar en el arte
oratorio, el contacto visual buscara producir la confian-
za que, como abogados, necesitamos al momento de di-
sertar fuestro tema.

De manera que sostener el contacto visual nos ayu-
dard a mantener cierta firmeza al momento de dirigirnos
2 la audiencia y esto ayudard a que el interés por parte del
piblico se vea reflejado.

Una de las virtudes del contacto visual con el pablico,
al cual nos proyectamos, es que nos permitird descubrir la
reaceion del audirorio, toda vez que la comunicacién visual
serd directa y que no se preste a falsas reacciones.

Debemos entender que, dentro de un didlogo, instin-
tivamente tendemos a Hjarnos en el owo locutor para ob-
tener una retroalimentacion. Inclusive, no serfa indispen-
sable que la otra persona afiada algo mds, porque sin decir
nada rambién podemos comprender ¢dmo se siente v de
qué manera ha recibido ¢l mensaje con solo ver la expresién
que se refleja en su rostro. Este aspecto sirve para entablar
el dialogo con otra persona o se entable con mds personas,
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En el caso del abogado orador, no necesariarmente debe
fijarse en buscar una retroalimentacién por parte de su
audiencia, pues ya debe tener preparado todo su discurso.

Si advertimos que el publice sonrie o expresa ciertos
-gestos con la cabeza, la interpretacion serd positiva, pues
concluiremos que la andiencia estd de acuerdo con lo que
disertamos. Tisto nos animard a continuas, porque significa
que nos encontramos en la misma sintonfa con e! pablico.
Es por esta razén que el abogado orador debe estar atento a
los gestos y muecas por parte de la audiencia.

Al momento de hablar en piblico, se debe seguir una
pauta muy sencilla para identificar si el mensaje estd calan-
do y tiene la aceptacién deseada, o si se requiere ser mds
explicitos para una mejor comprensién por parte de la au-
diencia. Aquf la pauta es muy sencilla, si queremos saber
cémo estén aceptando lo que disertamos, habrd que fijar-
nos si en la segunda fila del piiblico alguien sonrie y asiente
con la cabeza, asi pues se denotard de manera afirmativa lo
que necesitamos saber. Entonces, ;cémo ser{a posible cap-
tar ese mensaje si nuestra mirada se encuentra ensimismada
en la pared del fondo o en otro punto fijo?

Una dltima razén por la cual el abogado orador de-
berd dirigir la mirada, indistintamente al auditerio, es por
el estimulo emocional que frecuentemente se recibird por
parte de la andiencia. Nuestra disertacién itd mejor si de-
mostramos empatia, comprensién y estamos atentos a la
receptividad de la audiencia.

Es notable advertir que siempre resultard gratificante
que, al dirigirnos al piiblico, nuestra mirada ceincida con
rostros interesados y sonrientes, pues experimentar esa co-
nexidén con la audiencia es algo invalusble, lo cual nos im-
pulsard a mejorar en cada ponencia que tengamos, Asi pues,
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debemos aprender a conducir Ia mirada a toda la audiencia
que muestre mayor atencién e interés, y que genuinamente
sonria (si puede) con uno. Esto incrementard <l entusiasmo
y proyectard clerta seguridad para nosotros.

Recuérdese que debe sostener el contacto visual al
hablar en pablico, pues esto permitird cimentar [a con-
flanza, atraer el interés, conocer la reaccion de su audien-
cia y obtener estimulos positivos de aquellos que le pres-
tan mayor atencidn,

Mucho de lo que ensena la oratoria se orienta en ocul-
tar las sehales que nuestra comunicacién no verbal emite
para que ne entren en contradiccidn con aquello que diser-
tamos. No obstante, para lograr €510 Con mayor eficacia ¥
causar un impacto mds que positivo en nuestra audiencia,
serd menester que empecemos por fijar la mirada al pablico.

En la oratoria ¢s fundamental la funcién que tiene el
contacto visual, pues todo buen orador deberd manejar el
aspecto de una mirada central v fija en ef piblico a quien
se dirige. Sin embuargo, pueden existir algunos imprevistos
que impidan la puesta en prctica del contacto visual (una
audiencia colosal, el miedo escénico, desconocer al audito-
rio, entre otros), pero, si los wrabajamos de manera previa,
podemos ser capaces de superarlos.

Entonces jeémo seremos capaces de vencer estos
obstdculos para lograr un eficaz contacto visuzl? Cuando
el abogado orador diserte su tema debe intentar interac-
tuar con su auditorio, Dependiendo ¢l tema que expone,
no deberd poner en riesgo el acabar hablando para si
mismo, sin prestar atencion a la audiencia, Al contrario,
debe estar atento a cémo la 2udiencia reacciona ante su
disertacion y precisamente ahi buscar establecer el con-
tacto visual con elios.
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También es menester que sepa en qué momento es-
tablecerd este contacto visual, quizd al momento de lan-
zar alguna interrogante o pedir que el pablico haga algo
determinado, pues de esa manera, v sin darpos cuenta,
estaremos observando y podemes redirigir la mirada a la
audiencia. Eso si, el contacto visual siempre ha de surgir de
manera natural o esponténea, no forzada ni afectada.

3.5 El poder del silencio

Para el abogado orador, saber manejar los tiempos v
el ritmo de las palabras que pronunciard en su discurso
es parte clave de su disertacion. Sin embargo, también e
igual de importante ¢s saber manejar los tiempos de si-
lencio; caracteristica esencia! en tode orader consumado.
Para lograr esto no se necesita que el abogado orador esté
hablando todo el tiempo, pues aqui es donde entra a tailar
la técnica del silencio.

e manera andloga, al igual que la misica necesita del
silencio entre algunas notas musicales para marcar mejor el
tiempo v el compids de la cancidn, el silencio también serd
indispensable, a través de clertas pausas, para que el aboga-
do otador sepa mancjar los tiempos de su discurso, Tiene
un gf&ﬂ efe%:to &n iii presez;tacién.

Las pausas deben ser muy significativas, pero no
por esto deberdn ser prolongadas, ya que eso mataria la
esencia del discurso o la ponencia que ¢f abogado orador
tenga preparado. A continuacién, explicaremos algunas
recomendaciones para saber aprovechar el silencio como
técnica en la oratoria:

a.  Se debe aplicar un silencio breve antes de dar énfa-
sis a la explicacién de alguna nocién conceprual o
al momento de empezar a exponer una idea fuerte.
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. Se aplicard un silencio breve antes de pasar a ex-
b.  Seapl 1 b tes d
poner una informacion relevante o importante
para la audiencia. La pausa invitard a la atencién,

c. Cuando se termina de explicar una idea base,
se debe hacer un silencio breve en el discurso
como sinénimo de pausa y luego proseguir con
otra explicacidn.

d.  Seoptard por un silencio cuando el abogado ora-
dor sienta que debe tomar una pausa, luego de
alguna explicacién fuerte. Ademas, esto ayudard

a que la audiencia también se tome un descanso.

e. El silencio también es indispensable cuando el
abogado orador sienta que debe organizar o cen-
trar mejor las ideas de lo que estd disertando.

t. Algunas veces, quedatse en silencio por unos
segundos ayuda a tener mayor contacto visual
entre el abogado orador y su audiencia. Esto se
entiende mejor mediante la atencién captada por
parte del pablico.

g Cuando el sbogado orador sepa dominar los si-
lencios durante su disertacién, logrard que la ex-
posicién de su tema sea mds memorable.

Siempre serd necesario recordar que los silencios esta-
blecidos por ¢l abogado orador no deberdn superar los seis
segundos, pues, caso contrario, la audiencia podria asustar-
se o pensar que al ponente se le olvidaron las ideas o su dis-
curso. El abogado orador no debe permitir que la audiencia
piense de esta manera. Bl silencio, bien empleado, es un
arma potente de comunicacion.

Por otra parte, la manera en la que <l abogado erador
maneje los tiempos v, sobre todo, el silencio en su disertacion
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dependerd mucho de la estructura que tenga su discurso; por
cjernplo, al momento de empezar su disertacién y antes de
proseguir con las ideas fuerza, entonces se deberd aplicar un
breve silencio. También, esto debe aplicarse antes de finalizar
su tema. Otro momento en el que los silencios estardn bien
aplicados son en los momentos de altos impactos; incluso,
aqui los pequenos silencios podria llegar a los diez o doce se-
gundos, mientras el abogado orador, con la mirada, observa
atentamente las miradas de su audiencia.

Algunos abogados oradores aprovechan 1a pausa o el
breve silencio para tomar un sorbo de agua y aclarar la gar-
ganta, lo cual también estd permitido, pues forma parte
de la presentacién normal de un discurso. Ademds, esos
segundos de silencio ayuda a que el cerebro también pue-
da oxigenarse, sobre todo si viene de una disertacién en la
que el ponente no tuvo alguna pausa durante los primeros
treinta minutos.

‘También se puede aprovechar en aplicar el silencio,
como un recurso técnico, al momento en que el abogado
orador expuso, pues esto podria ayudar a que las personas
de su audiencia puedan reflexionar sobre el tema que escu-
charon. Asimismo, €l abogado orador, si lo requiere, podria
lanzar algunas preguntas a la audiencia, y ahi, mientras la
audiencia se concentra en ofrecer alguna respuesta, se apli-
ca el silencio. Esto también puede ayudarle a cambiar el
énfasis del discurso o ayudar al abogado orador a enfocar
mejor algiin otro tema que se relacione con lo que expone.

La eficacia del silencio durante la exposicién del discur-
so recae en que el abogado orador sepa manejar los silencios,
lo cual serd fundamental para saber otorgarle un respito a lo
que la audiencia escucha. En ocasiones el silencio precede a
la cita de alguna frase, aforismo o brocardo que es utilizado
para iniciar o dar por terminada la disertacién.
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3.6 La importancia de la postura y la apariencia en
el abogado orador

Lo primero que capta la atencién de la audiencia
es la postura que muestra, ante ella, el abogado orador.
La postura es considerada como ¢l aspecto més visual de
interpretar, como parte de una comunicacién que no es
verbal. Asi pues, la postura constituye una parte clave y
elemental dentro de la exposicién del abogado orador,
pues refleja no solo la actitud, sino también la destreza
que el abogado orador debe saber desempefar.

A menudo, cuando se trata sobre la postura, habitual-
mente suele referirse al aspecto general en si. No obstante,
una adecuada postura debe empezar por reflejar y trans-
mitir seguridad desde la expresién facial, ya que esta es la
encargada de hacernos notar si nuestro estado animico es el
mejor o no. Para los estudiosos del psicoandlisis, la postura
refleja de una persona frente a una exposicién o disertacién
constituye gran parte del éxito de su ponencia, puesto que
una postura serena, calmada y segura transmitird la tran-
quilidad que el auditorio necesita para escuchar de manera
atenta a su expositor.

Aparte de esto, la postura que posea el abogado orador
serd una clara muestra de la personalidad y cardcter que
este posea, pues como bien sabemos, todo abogado debe
poseer una actitud y un comportamiento destacable frente
a su audiencia, lo cual no solo se logra estudiando o co-
nociendo bien el caso, sino también en saber recurrir a las
herramientas y técnicas necesarias de la oratoria para que
haga un buen uso de la palabra. Los ademanes y los gestos
(expresiones) que refleje el abogado orador serdn parte de
esta clave para lograr una buena disertacién.
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;Por qué es importante hacer hincapié en la postura?
Los estudios de la oratoria han demostrado que la postura
reflejan actitudes y sentimientos por parte del orador, as
como ciertas cualidades que destacan en el énfasis y la
objetividad del discurso. De esta manera, la audiencia,
muchas veces, queda impactada no solo por lo que el ora-
dor expuso, sino, porque desean imitarlo o ser como ¢él,
siempre y cuando noten que ¢l orador esté bien preparado
en su tema y sepa recurrir a las expresiones corporales
para transmitir su mensaje.

La postura que emplea el abogado orador, al momen-
to de disertar su ponencia, deberd guardar congruencia con
las palabras que expresa, puesto que esto también crea (vin-
cula) rasgos psicolégicos de lo que se desea transmitir. Un
abogado orador puede saber muy bien su tema, pero si no
lo acompafia de ciertos gestos y expresiones corporales, en-
tonces optard por estar tenso o rigido; por lo que su men-
saje no tendrd mayor alcance. Pero, si hace lo contrario, y a
su dominio del tema lo acompaiia con gestos y expresiones
corporales congruentes, entonces esa pasién podrd no solo
transmitir a su audiencia, sino también contagiarla para
que estén en sintonia con su disertacién.

Para entender mejor la relevancia que un abogado
orador posee frente a las posturas que adopta durante su
disertacién, debemos empezar por mencionar algunas de
ellas y la funcién que cumplen.

Por una parte, tenemos a las posturas gestuales, esto es,
aquellas que el orador opta a manera de rasgos faciales, como
algunos gestos mientras articula las palabras. Por otra par-
te, tenemos a las posturas corporales, las cuales, como bien
indica su nombre, se refieren al movimiento del cuerpo a
voluntad mientras se expone el discurso. Para esto, el abo-
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gado orador sabrd en qué momento moverse o desplazar los
movimientos de sus brazos u otras expresiones a medida que
va desarrollando su disertacién con el fin de que combinen.

Es menester recordar que las posturas expresan un len-
guaje corporal que tienden a obedecer a ciertos patrones y
conductas con la finalidad de lograr dar concordancia a las
palabras con los gestos. Correlacién entre lo que se dice y
como se dice.

Aqui puede ocurrir una diversidad de movimientos
bien controlados a voluntad del abogado orador; por ejem-
plo, habrin abogados oradores que se desplazan por el esce-
nario, algunos tienden a mover el cuerpo delante de mane-
ra ligera mientras exponen, otros lo suelen mover un poco
para atrds, pero en ambos casos lo que se busca es relajar
los musculos del cuerpo para no estar tensionados. Algunas
veces se suele entender que cuando el orador se inclina un
poco hacia atrds es porque se adopta una postura defensiva,
y no siempre es asf.

Lo que se requiere es que el abogado orador, al momen-
to de exponer su tema, se encuentre fo mds relajado posible,
pues si se tiene alguna tensién, nerviosismo o preocupacién
dificilmente se podrd dar una buena presentacién.

Algunas técnicas de los grandes oradores para mantener
una buena postura consiste en tener los brazos relajados, que
los movimientos de estos (con ademanes) resulten lo mas
natural posible, que no se sienta ni se vea forzado a mover
los brazos cuando no corresponda con parte del discurso.
Recuérdese que si los brazos suelen caer de manera natural
es interpretado como muestra de sinceridad a lo que se pre-
tende comunicar. Asimismo, los brazos que se mantienen
rigidos no solo denota tensién o parquedad, sino también
una sefial de tomar distancia ante la audiencia, lo cual serfa
un efecto negativo por parte del abogado orador.
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Durante la disertacién, la postura y los movimientos
por parte del abogado orador deben ser cambiantes de acuer-
do al tema que est4 tratando. Por ejemplo, si se cambia de un
tema a otro, naturalmente, las expresiones y los movimientos
también suelen variar, porque tienen que estar de acuerdo al
énfasis del tema que se estd disertando. Incluso, el tono de
voz del abogado orador también debe cambiar de acuerdo a
lo que esté explicando frente a su ptblico. Mds grave en los
puntos centrales, menos grave en los otros puntos.

;Qué consejos serfan recomendables para adquirir una
buena postura? A continuacién, algunos consejos que te
odran ayudar si los pones en prdctica:
yu

—  Seria bueno que el abogado orador se ponga en
pie con la espalda recta (sin caer en una plena ri-
gidez) y mantenga separado los pies entre unos
20 a 30 cm.

— El abogado orador debe saber como mantener
cierto equilibrio con su peso para tratar de incli-
narse un poco nada mds hacia adelante.

—  las rodillas deberdn estar un poco separadas,
p
pero de manera relajada (no tensas).

— 'También es propicio que relaje los hombros sin
que estos caigan.

— Elabogado orador deberd aprender 2 mantener el
pecho levantado (erguido).

— La posicién de la cabeza deberd mantenerse firme
P
y con la barbilla en alto (mirando de frente) sin
que se sienta incémodo.

—  Los brazos deben caer de manera natural y no
debe empunar las manos.
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Practicar algunos ejercicios de respiracién, tal
como hemos explicado con anterioridad.

La postura que debe adoptar el abogado ora-
dor debe ser relajada (no tensa) cuando esté
delante de su audiencia. La postura natural es
lo que debe prevalecer, que no se sienta tenso
ni forzado a hacerlo.

No es recomendable que el abogado orador man-
tenga una sola postura durante todo el tiempo,
pues como explicamos, si se puede desplazar en
el escenario, deberd aprovechar este recurso, de lo
contrario, deberd buscar crear un ambiente en el
que se sienta cémodo mientras expone su tema.

La buena postura debe reflejarse también al
momento de hablar, incluso mds alld del pla-
no estético que pueda mostrar ante el ptiblico,
puesto que el hablar bien oftrece ciertas ventajas
sobre su audiencia.

Si la postura es firme y la disertacién de su tema
lo hace con una voz clara y manejando los tiem-
pos al hablar, entonces esto le ofrecerd mayor
confianza sobre el escenario y aumentard la se-
guridad delante del publico que lo escucha, lo-
grando asi que el discurso no solo sea agradable,
sino también convincente.

La libertad de movimientos y el sentirse cémodo
al hablar logrard el efecto deseado en la disertacién.

De esta manera, se puede empezar a trabajar una

buena postura para que el abogado orador obtenga la

confianza que necesite y pueda disertar sin mayores

complicaciones.
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3.7 El poder de la palabra en el abogado orador

El abogado orador debe cuidar mucho su vocabula-
rio. Para esto, una de las mejores claves es leer frecuente-
mente y aprender asi palabras nuevas.

La palabra tiene mucho poder, puesto que las pala-
bras son los tinicos medios que nos ayudan a interpretar
la realidad y darle forma a los hechos. El lenguaje, a tra-
vés de la palabra, puede influenciar en la psicologia de
las personas que nos escuchan; por esa razon, los grandes
oradores impactan mucho en su publico.

Lo anterior quiere decir que el abogado orador debe
mejorar siempre sus recursos lingiiisticos. Este es un proce-
so lo ayudard a ampliar la capacidad de su repertorio léxico
y, asi, enriquecer su vocabulario, ergo, su oratoria.

El lenguaje oral es una capacidad que logra que no
solo el abogado en el arte de Ia palabra pueda lograr lo que
se propone, sino cualquier profesional que requiera de cier-
ta preparacién. Uno de los «poderes» de la palabra es tra-
bajar la persuasién, pues a través de ella el abogado orador
podré facilmente convencer a las personas que lo escuchen
sobre lo que estd tratando.

Es menester recordar también aqui que el abogado
orador, al expresarse a través de la lengua, logra establecer
unos vinculos y nexos culturales que estdn arraigados a los
principios del lenguaje. El nexo que pretende establecer
a través de la palabra con los oyentes es sumamente (il
para dar a conocer no solo el tema de su disertacion, sino
expresar a través de la palabra el mensaje que desea trans-
mitir e interiorizar en la audiencia.

Ademds, es relevante que el abogado orador cuente
regularmente con estrategias para reforzar su discurso. Esto
significa que detrés de cada discurso que exponga el abogado
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orador deberd reforzar sus ideas, sus palabras con clertas
estrategias que son propias de la retérica para lograr oralizar
el mensaje y asi influir en mds personas.

Asimismo, el abogado orador. al momento de disertar
su tema, deberd recordar que, si bien la palabra tiene podet,
es menester recalcar que cada grupo humano tiene un len-
guaje especifico; v, por lo tanto, se identificard a un grapo.
Por eso, es bastante oportuno y recomendable que el aboga-
do otador sepa a qué grupo de persenas se dirigird, porquesi
no elige bien las palabras necesarias, entonces el grupo {pi-
blico que lo escuche) no estard de acuerdo con lo que expon-
ga. Para esto, mds que el poder de la palabra, es necesario que
el abogado orador indague sobre el piblico al que se dirigird.

Orro de los aspectos del poder de la palabra que re-
sulta efectiva es el aspecto psicolégico o la carga emotiva
{emocional) de las palabras con las que se dirige a su au-
diencia. Sabido es que con la palabra se puede medificar
la psicologia de las personas {influir en eilas), en ranto que
las personas solemos poseer un buen oido para ser con-
movidos por temas que nos agraden; mds alin, quedamos
prestos a lo que un expositor diserrard para prestar mucha
atencidn al mensaje de su discurso.

Es importante también reconocer que el abogado
orador debe usar un lenguaje optimista. Esvo significa que
todo lo que exponga debe inflar los dnimos de las personas
que lo escuchen. El contenido de su discurso no tene por
qué ser tedioso o farragoso; antes bien, el tema que maneje
deberd ser cautivador, motivador y, sobre todo, que logre
capuar la atencién por parte del piblico. El buen abogado
orador no es aquel que solo sabe manejar los ritmos y riem-
pos de su ponencia, sino aquel que a través de este v otros
recursos oratotios logra impactar al piblico. El hecho de
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tener a la audiencia de tu parte significa que tu oratoria ha
sido la apropiada, pues se habr4 logrado persuadir a todos
aquellos que te escuchen. De esta manera, el mensaje habr4
sido canalizado y bien recibido por parte del pablico.

Desde hace mucho tiempo, grandes oradores suelen
sostener que la oratoria significa comunicacién, pero sobre
todo es el buen uso de la palabra. El abogado orador que haga
un buen uso de [a palabra habrd ganado mucho. Recuérdese
que el poder de la palabra representa para los profesionales
del derecho, mds que una herramienta fundamental, un ins-
trumento sobre el cual recae gran parte de nuestra formacién
profesional (véase los juicios en las audiencias ptiblicas que
se efectdan a diario, pues todos estos juicios son llevados de
manera oral; v, por eso, desde las aulas universitarias, a los
futuros abogados se les debe estar formando en el arte de
hablar en piblico y sobre todo, en el poder que tienen las
palabras para argumentar y ganar casos). Nuestro sistema
procesal penal, por ejemplo, es tributario de la oralidad;
la audiencia tiene un lugar cimero, central en este.

Gracias al gran legado de los juristas y los abogados
romanos que fueron los principales promotores del poder
de la palabra, nosotros, los actuales abogados, debemos
seguir perfeccionando esta técnica y que nuestra elocuen-
cia se siga desarrollando a través de la préctica diaria. Esto
&s un requisito indispensable para no perder la prictica de
oralizar, sino también para que la esencia de la litigacién
(la oralidad) no se pierda, pues es ¢l momento de impul-
sar a viva voz a las futuras generaciones de abogados que
hoy estdn formandose en diversas facultades que el poder
de la palabra serd una herramienta que como futuros abo-
gados aplicardn dfa a dia en el ejercicio de la profesién.
Esta es parte de la razén por la que se debe promover e
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implementar nuevos cursos sobre oratoria forense, y asf
seguir motivando a los futuros abogados a que puedan
trabajar y aplicar ¢l buen uso de la palabra. Como bien
decfan algunos juristas medievales, lo mejor para el jurista
no es tanto tener buenas ideas, sino que estas buenas ideas
se transformen en hechos y los hechos en palabras, pues
ganard un debate aquel jurista que mejor logre emplear
las palabras para fundamentar los hechos; dicho de otra
manera, serdn las palabras que se deben transformar en
hechos y los hechos en palabras.

El poder de la palabra en los futuros abogados obedece
a una s6lida formacién en el arte del buen hablar, pues serfa
el colmo formar futuros abogados que no sepan hablar en
ptiblico o que le teman a la audiencia. El compromiso de
los jévenes estudiantes de derecho no es mds que el de ca-
pacitarse y formarse de manera profesional en el arte de la
oratoria. Ahora bien, esto no es solo tarea de los jévenes abo-
gados, sino también debe recaer sobre todo profesional del
derecho, puesto que al oralizar o ejecutar bien las palabras se
logrard obtener mejores técnicas de argumentacién, lo cual
es un instrumento invaluable. Definitivamente, las mejores
técnicas de argumentacién juridica pronunciadas por abo-
gados que han estudiado bien un caso logrard crearles una
mejor reputacion en la carrera. El poder de la palabra se
debe trabajar y cultivar, puesto que muchos pueden nacer
con una especie de don para trabajar estas técnicas, pero si
nunca lo hacemos, entonces por mds que el abogado tenga
el don, pero nunca trabaja en ello, entonces, el poder de la
palabra que surgié en él lo abandonard. Es por esto que se
debe dedicar tiempo, constancia y preparacion si uno pre-
tende ser destacado en la oratoria forense.

Por dltimo, en nuestro pais, ocurre que existe una de-
manda clertamente competitiva, pero son pocos los estu-
dios o abogados independientes que logran destacar por
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su gran elocuencia y preparacién en las artes oratorias. El
abogado orador debe entender pues, que si mejor estd pre-
parado y capacitado para afrontar cualguter dpo de pabli-
o, mejor acogida y respeto generard. La preparacién del
abogado respecio a las téenicas y artes oratorias logrard que
se perfeccione cada vez mds y asi trabajar o quedar expediio
al momento de disertar un tema.






Capitulo 4

FORNG T

GRANDES DISCURSOS
DE LA HISTORIA PARA MOTIVAR
A LOS ABOGADOS ORADORES

4.1 Deméstenes: Segunda Filipica(36)

Repetidamente me vengo dando cuenta, varones ate-
nienses, de que cuando se pronuncian discursos acerca de
lo que Filipo hace y deshace por la fuerza contraviniendo
las cldusulas del tratado de paz, los pronunciados en favor
nuestro aparecen beneficiosos v justos y de que todos vo-
sotros juzgdis que los oradores que acusan a Filipo dicen lo
que deben decir.

Pero también, me doy cuenta de que no se pone en
practica absolutamente nada de lo que seria necesario ha-
cet; ni siquiera aquello que justificarfa el estar escuchando
a los oradores. Al revés, la situacién general de la ciudad ha

(36 Este discurso fue pronunciado por el politico y escritor griego De-
mostenes entre los afios 344-343 a. C. Su contenido fue dirigido
contra Filipo IT de Macedonia en respuesta a las quejas de las ciuda-
des del Peloponeso. Este discurso es considerado como la acusacién
mds seria pronunciade contra el rey macedonio pot haber violado
los términos de la paz del afio 346 a. C.



118 Oratorla juridica

Hlegado a un punto tal que, cuando mds y mds claramente
se comprueba que Filipo comete transgresiones contra la
paz que concluyé con vosotros y maquina proyectos con-
tra todos los helenos, tanto més dificil resulta aconsejaros
lo que debe hacerse.

La causa de esto radica en que, necesitdndose reprimir
con hechos y no solo con palabras a quienes buscan por
encima de todo aumentar sus caudales, nosotros los ora-
dores rehuimos proponeros y aconsejaros nada, temerosos
de vuestra animosidad; en cambio, disertamos largamente
sobre lo que estd haciendo Filipo, insistiendo en que son
cosas terribles y dificiles de tolerar. Los que me escuchdis
estdis mejor preparades que Filipo para lanzar discursos re-
bosantes de justicia y para comprender a otros cuando los
pronuncian, pero no dais muestras de energia para marcar-
le el alto en las empresas en que se ha embarcado.

Con lo cual acontece légicamente lo que no puede
menos de acontecer: que prospera aquello en lo que cada
cual pone su empefio y diligencia; los hechos para Tilipo y
para vosotros los discursos. De modo que si también en el
dfa de hoy nos basta con exponer lo que conviene la cosa
resulta ficil v ne requiere esfuerzo alguno. Pero si se hace
necesatio examinar el modo de que la situacién actual me-
jore y los males no vayan atin mis lejos, sin apenas nosotros
darnos cuenta, y la manera de que no se levante un poderio
tan enorme que ya no podamos enfrentdrnosle, entonces es
menester que modifiquemos el método de deliberar, dejan-
do a un lado el anterior; porque, ya se trate de nosotros, los
oradores, o de vosotros, los oyentes, hay que preferir lo il
y conveniente a lo mds ficil y agradable.

Ante todo, varones atenienses, me maravilla que al-
guien pueda sentirse tranquilo viendo cudn poderoso es
ya Filipo y de cudntas regiones se ha apoderado, y juzgue
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que eso no implica un peligro para la ciudad, y que todo
junto sean preparativos contra nosotros. Y a todos quiero
suplicar indistintamente que escuchéis la exposicién que
en pocas palabras haré de las razones que me hacen prever
todo lo contrario ¥ considerar a Filipo como un enemigo,
a fin de que, caso de que halléis mejores mis previsiones,
hagdis caso de mi; pero si preferis a quienes se mantienen
tranquilos v en &l confian, a ellos sigdis.

Porque yo varones atenienses, discutro asi: ;De qué
ha empezado Filipo a hacerse duefio, una vez concluida la
paz? De las Termdpilas y de la Repiblica de Fécida. ;Por
qué? ;Qué uso ha hecho de ello? Ha elegido servir a los in-
tereses de los tebanos v no a los de los atenienses. Pero, ;por
qué? Porque dirigiendo sus cdlculos a su engrandecimiento
y a subyugarlo todo y no hacia la paz, ni la cranquailidad,
ni nada que sea justo, creo que ha visto muy bien que a
nuestra ciudad y a un pueblo como ¢l vuestio nada paodia
prometer ni hacer que le indujera a abandonar por vues-
tra ventaja personal ninguno de los demds paises griegos,
sino que, al contrario, teniendo en cuenta lo que es justo,
huyendo de la infamia que representa una politica seme-
jante y previniendo todo lo que sea necesario, caso de que
emprendiera algo parecido, os opondriais a él en forma tan
enérgica como si con €l estuvierais en guerra.

En cambio pensaba -—y asf ha ocarrido— que los te-
banos, a trueque de ciertas ventajas, le dejarfan hacer cuan-
to quisiera en todo lo demds, ¥ no solo no intenrarfan nada
en contra suyani le detendrian, sino que harfan la caropafia
junto a €l si asf se lo mandaba. Y actualmente favorece a los
mesenios ¥ a los argivos por las mismas razones. Lo cual es
el elogio mis grande para vosotros, varones atenienses.

Porque, seghin se desprende de estos hechos, sois temi-
dos por él como los Ginicos que entre todos sois incapaces
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de sacrificar los derechos comunes de Grecia para vuestro
beneficio personal, ni cambiar por ningdn favor ni interés
vuestra lealtad hacia los griegos; y tiene razén al suponer
esto de vosotros, cosa muy contraria a lo que supone de los
argivos y de los tebanos: no solo tiene en cuenta el presente,
sino también ¢l pasado.

Y se da cuenta y oye decir que cuando a vuestros an-
tepasados les era posible sefiorear sobre los demds gricgos a
condiciéon de que aquellos obedecieran al Rey, no solo no
aceptaron esta propuesta cuando Alejandro, el antepasado
de Filipo, llegé en su calidad de heraldo a proponérselo,
sino que prefirieron abandonar su pais y afrontar toda clase
de sufrimientos; y luego de esto realizaron tales hazafias
que todo el mundo siente deseo de contatlas, pero nadie ha
podido celebrarlas dighamente; y por esto también yo haré
bien en dejar este asunto, porque las acciones de ellos son
demasiado grandes para que nadie las iguale con palabras;
en cambio, los antepasados de los tebanos y de los argivos
combatieron unos al lado de los birbaros y los otros no se
resistieron a Filipo, como este sabe muy bien. Por tanto no
ignora que estos dos pueblos acogerian con gusto cuanto
les fuera particularmente ventajoso, sin parar mientes en
los intereses comunes a los demds griegos. Por ello supo-
nia que si os tomaba a vosotros, obtendria unos amigos
para las causas justas, en tanto que si se unia con ellos lo-
grarfa unos auxiliares, para su ambicién. He aqui por qué
entonces y ahora los ha preferido a vosotros; y no porque
los vea mds provistos de galeras que vosotros, ni porque
le haya impulsado a renunciar al mar y a los puertos co-
merciales, ni porque se acuerde de las palabras ni de las
promesas mediante las cuales obtuvo la paz.

Mas, jpor Zeus, tal vez alguien dird, con aires de sa-
berlo todo, que no es por ambicién ni por ninguno de los
motivos que le imputo que Filipo haya obrado de esta forma,
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sino porque se da cuenta, de que los tebanos tienen mds
razdn que vosotros. He aqui precisamente el fnico argu-
mento que hoy ne puede alegar Filipo; porque ¢l hombre
que ordena a los lacedemonios que remmuncien a Mesenia,
:cémo podria, luego de haber entregado a Orcomenes y
Queronea a los webanos, argumentar que lo ha efectuado
porque lo consideraba justo?

Pero se ha visto forzado por Zeus, a ello, me dirdn
como defensa dltima v a disgusto suyo, cogido entre la ca-
ballerfa tesalia v la infanteria tebana, ha tenido que hacer
esas concesiones. Muy bien: por esto dicen que actualmen-
te descontia de los rebanos y hay personas que hacen correr
que va a fortificar Elatea.

Yo opino que si, que dene esia intencion y que la se-
guird manteniendo; pero, en cambio, cuando se wata de
unirse con los mesenios y los argivos contra los lacedemo-
nios, no tene ninguna intencidén de ello, pues les manda
mercenarios y dinero, y parece gue le esperan a ¢ en perso-
na con un gran ¢jéreito. ;Destruye a los lacedemonios por-
que son enemigos de los tebanos y en cambio salva actual-
mente a los focenses que arruind de buenas a primeras? ;Y
quién iba a creerse esto? Noj a pesar de que Filipo hubiera
efecruado eso antes a la fuerza vy conwa su voluntad y que
actualmente se desentendiera de los tebanos, no sospecho
que se mostrase ¢n forma tan constante como adversario de
los enemigos de estos; al contrario, de lo que actualmen-
te realiza se deduce que también hizo aquello otro porque
quiso, ¥ todo junto, si uneo lo observa bien, demuesita que
toda su pelitica estd ordenada contra nuestra ciudad.

Ademds, en cierta manera, se ve obligado a ello. Fi-
jaos: quiere dominar, y ha comprendido que vosouos sois
sus dnicos antagonistas. Ya hace tiempo que os causa da-
fios, y tiene plena conciencia de ello; porque las posiciones
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vuestras que actualmente ocupa son las que le aseguran sus
otras conquistas. En efecto, si hubiera abandonado Anfipo-
lis y Potidea; no podria considerarse seguro ni en su casa.
Asi pues, sabe estas dos cosas: que él hace planes contra
vosotros y que tenéis noticias de ello, Y como os considera
inteligentes, piensa que tenéis razones para odiarlo y por
eso estd irritado; porque prevé que serd castigado si se os
presenta ocasion caso de que €l no se os adelante a hacetlo.

Por eso vigila, estd alerta v halaga a algunos tehanos
contra nuestra ciudad, as{ como a los peloponenses que
simpatizan con sus deseos. Piensa que su ambicién hard
que acepten las ventajas inmediatas y su estupidez no les
dejard prever nada de lo que vendrd posteriormente. De
todos modos, la gente que reflexione, aungue sea un poco,
podri contemplar bajo sus ojos los ejemplos que he tenido
ocasién de citar 4 los mesenios ¥ a los argivos. Pero tal vez
valdria mds que os fo explicara también a vosotros.

:Os imagindis, mesenios, les decia, con qué impacien-
cia los olintios hubieran escuchado a alguien que hubiese
hablado contra Filipo en aquella época enx que este les aban-
donaba Antemunte, ciudad que hasta entonces todos los re-
yes de Macedonia habfan reivindicado y les regalaba Potidea
después de haber shuyentade de ella a los colonos atenienses
o arrositaba la enemistad de Atenas, a fin de darles a ellos
el usufructo de aquel territorio? ;Pensdis que esperaban ser

objeto de un trato como el que han recibido, y que si alguien
se lo hubiese dicho no le habrfan hecho caso? Nada de esto.

Y, ;qué decir de los tesalos? Creéis, les decia yo, cuan-
do Filipo expulsaba a su tiranos, o todavia, cuando les en-
tregaba Nicea y Magnesia, y esperaban ellos esta decarquia
que actualmente ha instituido en su casa que quien les de-
vuelve el puesto del Consejo Anfictibnico va 2 quedarse
con sus propias riendas? Nada de esto. Y con todo, ahi ha
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ocurrido, y todo el mundo puede saberlo. Y vosotros —les
aconsejaba— contemplad los dones y las promesas de Fili-
po; pero si tenéis cordura, rogad a los dioses que no tengéis
que ver sus engaiios v sus trapacerias. Claro estd.

iPor Zeus!, les decia yo, que hay toda clase de inven-
tas para proteger y asegurar las ciudades, como estacadas,
murallas, fosos ¥ otras cosas parecidas. Todo esto tiene que
efectuarse con las manos Y trae aparejado unos gastos; pero
el instinto, en los hombres razonables, tiene en sf mismo
una salvaguarda comiin, que es una proteccidn excelente
para todo el mundo, pero especialmente para las demo-
cracias frente a los tiranos. ;Y qué es ello? La desconfianza,
Guardadls v afersaos a ella: si fa conservdis no tendréis que
sufdr ningtn dafio. JQué descdis? —les predecia—. ;La li-
bertad? ;Pues no veis que incluso los diulos de Filipo son
lo més contrario de ella? Los reyes v los tiranos son por
naturaleza enemigos de la libertad y adversarios de las leyes.
;No queréis vigilar que buscando saliros de una guerra os
encontréis con un tirano?

Pero ellos, luego de haber oido esto y de haberlo apro-
bado tumultuosamente como otros muchos discursos de
los embajadores —primero ante mi y, segdn parece, tam-
bién mds tarde—, no se desprenderdn de la amistad de
Filipo ni de sus promesas. ¥ eso nada dene de absurdo,
o sea que untos mesenios y unos peloponenses tomen un
partido diferente del que racionalmente se les hace com-
prender que es el mejor. Mds vosotros, que comprendéis
por vosotros mismos y que ofs decir a los oradores que se
estdn efectuando planes contra vosotros y que se os rodea
de trampas, me temo que, por no hacer nada a tiempe,
cuando menos fo penséis tendréis que hacer frente a todo.
De tal forma, el goce inmediato y la molicie tienen mucha
mayor fuerza que los intereses futuros.
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En cuanto a lo que os es necesario hacer, ya lo discuti-
remos mds Larde entre vosotros si tenéis cordura; pero qué
respuesta tenéis que dar ahora y qué cosa tenéis que decidir
con vuestro voto, voy a deciroslo en seguida®”).

Seria justo en estos momentos, joh atenienses!, que
Hfamaseis 2 quienes os han traido las promesas a base de las
cuales os han persuadido a efectuar la paz. Porque ni yo
hubiera consentido nunca en encargarme de la embajada,
ni vosotros, va lo sé, habriais puesto fin a la guerra ¢i hu-
bieseis pensado que Filipo, una vez obtenida la paz, haria
cuanto ha realizado. Pero lo que entonces se dijo era cosa
muy diferente a lo que ha ocurride. Y todavia serfa necesa-
rio llamar a otros.

:Quiénes? Aquellos que, cuando una vez efectuada la
paz, al regresar yo de la segunda embajada que mandasteis
para el intercambio de juramentos, dime cuenta de que en-
gafiaban a la ciudad y lo dije v lo atestigiié piblicamente,
oponiéndome al abandono de Jas Termépilas y de Ja Féci-
da, decfan que va era de esperar que un abstemio como yo
fuera un cascarrabias y un mal genio: pers que Filipo; si
pasaba adelante, harfa tado lo que vosotros podiais desear
y fortificaria Tespias y Platea, pondria fin a ja insolencia de
los tebanos, abrirfa a su costa un canal a través del Quer-
soneso y os devolveria Eubea y Oropos a cambio de Anfi-
polis. Porque todo esto fue dicho aquf mismo, en esta tri-
buna; ya sé que lo recorddis, aunque vosotros no sois muy
buenos para recordar aquellas cosas que os causan dafio. Y
lo mds ignominioso de todo es que, en vista de esas espe-
ranzas, decretastels que este pacto serfa vdlido para vuestros
descendientes. Tan completamente hechizados estabais.

87 Agui hay una interrupcidn breve miencrs salen los embajadores.
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Mis, ;por qué reftero actualmente esto y por qué afirmo
que es necesario lamar a aquellos hombres? ;Por los dioses!,
voy a deciros la verdad, con entera franqueza y sin ocultar
nada. No para legar a los insultos ni para dar ocasion de
hablar en plan de igualdad ante vosotros, procurando a quie-
nes han chocade conmigo desde el primer momento una
excusa para volver a cobrar de Filipo; ni tampoco para poder
hablar con entera libertad, No, pero pienso que algin dia
Jas acciones de Filipo os causardn mis dafic que hoy, porque
contemplo los progresos que realiza su empresa y no quisiera
acertarlo, pero temo que esto esté ya demasiado préximo,

Y cuande no os quede posibilidad de desentenderos
de los acontecimientos ni oigdis decit, a mi o a cualquier
otra, que todo va contra vosotros, sino que lo vedis con
vuestros propios ojos v os deis perfecta cucnra de ello, pien-
S0 que entonces no os irritaréis v que seréis rigurosos. Por
eso tengo miedo de que frente al silencio de los embajado-
res, que muche se han guardade de decir por qué razones
saben ellos que los han sobornado, vuestra indignacién cai-
ga sobre quienes se esfuerzan en enderezar alguna de las
cosas que por culpa de ellos se han rorcido. Porque observo
que a menudo ciertos hombres desatan su rabia, no contra
los culpables, sino contra quienes tenen mds a mano.

Por tanto, mientras atin se estin fraguande los aconte-
cimientos y nosotros nos escuchamos mutuamente, quiero
recordar a cada uno de vosotros, a pesar de que todos lo
sabéis muy bien, que es el hombre que os convencié para
que abandonarais la Fécida y fas Termépilas, abandono que
hizo de Filipo el duefio de la una y de las otras, le ha hecho
asimismo duefio de los caminos del Atica y del Peloponeso
y os ha forzado a deliberar, no sobre vuestros derechos ni
sobre la situacién exterior, sino sobre la situacion del pais y
la guerra contra el Atica, esta guerra que a todos hard sufrir



126 Oraterta juridica

cuando esté aqui, pero que nacié aquel mismo dia. Porque
st entonces no hubleseis sido engafiados, actualmente no
existirfa problema para la cindad: No, Filipo no hubiera
podide obtener ni una victoria naval que le permitiese ve-
nir hacia el Atica con un ejército ni atacarnos por terra a
través de las Termdpilas v de fa Fécida. Antes bien, o he-
biera procedido con arreglo a derecho, manteniendo la paz
y sin promover querellas, o bien inmediatamente se hubie-
se encontrado en una guerra parecida a la que entonces le
hizo desear la paz.

Os he dicho lo suficiente para despertar vuestros re-
cuerdos. Mds, por los dioses, que estas cosas no leguen a
verificarse nunca con demasiada exactitud. Porque no que-
refa yo que nadie, ni aun siendo digno de la muerte, su-
friera su castigo con dafio y derrimento de nuestra ciudad.

4.2 Cicerdn: Primera Catilinaria(38)

:Hasta cuindo, Catilina, continuards poniendo a
prucha nuestra paciencia? ;Cudnto mds esa locura tuya se-
guird burlindose de nosotros? ;A qué fin sc arrojard tu irre-

B8 Yas Catilinarias son discursos elaborados por Marco Tidio Cicerdn
¥ fueron pronunciadas durante <l ano 63 a. C. lnego de haber des-
cubicrto una conjura dirigida por el politico remano Lucio Sergio
Catilina con el fin de dar un golpe de estado. Todo empezd porgue
Carilina quiso acceder al cargo de cdnsul romano, luege de haber
perdido ¥ quiso asegurar el cargo mediante algunos sobornos. Apar-
te, quiso matar 2 Cicerén, pero ¢ abogado romano se dio cuenta
de esto y logré posponer la focha de las elecciones con el fin de dar
tempo al Senado v discutir sobre el intento del golpe de estado, Una
vez que se celebraron Ias elecciones, Catilina perdid nuevamente,
peto pata esto, Catilina ya habfa ejecutado un plan pars emperar
upa insurreccidn en toda [talia y matar 2 los miembres del Senado.
No obsrante, Cicerdn se dio cuenta de esto v convocd af Senade en
el Templo de fuipiter, donde crapezd con el preseme discugso.
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frenable osadia? ;Acaso nada te ha inquietado el destaca-
mento nocturno del Palatino, nada la guardia de la ciudad,
nada el temor del pueblo, nada la concurrencia de todos los
hombres de bien, nada esta fortificadisima plaza que es ¢l
Senado, nada los fabios y los rostros de todos los presentes?
;No comptrendes que tus planes se derrumban, ne ves gue
va tu conjura ha sido sofocada por el hecho mismo de que
todos la conocen? ;Quién de entre nosotros piensas gue no
sabe lo que has puesto en prictica la noche pasada y la an-
terior, dénde has estado, a quiénes has reunido y qué suerte
de planes has ideado? (

;Oh tiempos, oh costumbres! El Senado conoce estas
cosas, el consul las ve: éste, sin embargo, vive. ;Vive? 51 in-
cluso viene al Senado, se hace participe de las deliberacio-
nes piiblicas, fija su vista en cada uno de nosotros y decreta
nuestro aniquilamiento. En cambio nosotros, decididos
varenes, juzgamos haber hecho suficiente por la Repiblica
con lograr huir de sus dardos v sn fusia. Tiempo ha ya,
Catilina, que se te debiera haber conducide a la muerte
por orden del cénsul, que esa misma ruina que tG Hevas
magquinando contra nosotros desde hace mucho se hubiera
vuelto en contra tuya.

Un muy notable vatén, Publio Escipién, pontifice
méximo, dio muerte como pardcular a Tiberio Graco por
haber insinuado siguiera el levantarse contra la Republi-
ca, ;v nosotros, los cénsules, debemos soportar imperté-
rritos a Catilina, que anhela devastar la terra entera con
incendios y matanzas? Prefiero obviar ejemplos antiguos,
como el de Gayo Servilio Ahala, que dio muerte por su
propia mano a Espurio Melio por intentar timidas refor-
mas. Hubo, 5i, hubo en otro tiempo esc ejercicio de virtud
en esta Repablica, cuando los varones decidides casdgaban
por igual, con rigurosos tormentos, asi al ciudadano perni-
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cioso como al mis enconado enemigo. Tenemos un justo v
severo senadoconsulto contra o, Cartilina. No carece la Re-
piblica de deliberaciones ni autoridad entre estas gradas:
nosotros los consules (abiertamente Jo digo) somaos quienes
carecemos de la iniciativa requerida.

Resolvié el Senado en ¢l pasado que el cénsul Lucio
Optimio velara por la Repibiica 2 fin de que esta no caye-
se en desgracia. Ni una sola noche transcurrid. Se pasé a
cuchillo a Gayo Graco, de padre, abuelo v linaje esclareci-
disimos; fue muerto el excénsul Marco Fulvio junto a sus
hijos. A un Senadocensulto similar se confié la Repiblica
en dempos de Gayo Mario y Lucio Valerior gse demoré
acaso en un solo dia la justicia de la Repdiblica conua el
tribuno Lucio Saturnino y el pretor Gayo Servilio? Neo-
sotros, por ¢l contrario, consentimos que se embote, des-
de hace ya veinte dias, el agudo filo de lz autoridad de
los presentes. Tenemos, clertamente, un senadoconsulto,
pero encerrado entre las letras cual ¢f estuviera metido en
su vaina. Por medic de él, Cadlina, convino darte muerte
al instante. Vives, v vives no para reponer tu osadfa, sino
para reafirmarte en ella. Deseo ser clemente, padres cons-
criptos; deseo no parecer disoluto entre tantes peligros
que presenta la Repiiblica, pero ya yo mismo en mi indo-
lencia y mi desidia me condeno.

En Italia, en las gargantas de Eoaria se ha levanta-
do un campamente en conira del pueblo romano; de dfa
en dia ha aumentado el ndmero de adversarios. Pero estdis
viendo entre nuestros muros, estdis viendo en el Senado
al comandante de ese campamento y caudillo de los ene-
migos, que maquina cada dia la perdicién de la Repiiblica
hasta sus entranas. Si yo te hubiera hecho prisionero, Cati-
lina, si ordenara matarte, juzgo serfa cosa mds temible para
mi el que todos los hombres de bien digan que he actuado
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con excesiva demora que el que afirmen que he side cruel
en exceso. Existe, sin embargo, un motivo de peso que me
impide hacer atn lo gue debié haberse Hlevado a término
hace ya dempo. Cuando ya no pueda encentrarse 2 nadie
tan corrompido, tan falto de moderacién, tan idéntico a d
que po admita que tal acto se ha efectuado bajo dereche,
serd entonces cuando mueras.

En tanto alguien ose alzarse en tu defensa, vivirds, y
vivirds como ahora vives: asediado por mis djligentes guar-
das a fin de que no puedas agitarte contra la Reptiblica. A
ése que no quiere percibitlo, los ojos y oidos de muchos lo
atalayan y vigilan como hasta abora han hecho.

Y realmente, Catilina, ;qué es lo que todavia conti-
ndas aguardando, si ni la noche en sus tinieblas es capaz
de oscurecer tus abominables intrigas, ni tu casa particular
contener con sus paredes los gritos de tu conjura, si todo
ha salido a la luz, si todo ha revenrado definitvamente?
Reemplaza tus propésitos, créeme, olvida las sangrias v los
incendios. Te encuentras de todo punto asediado, miés cla-
sos que la misma luz se nos manifiestan tus planes: justo es
gue, coma yo, los reconozeas como wiyos,

;Recuerdas que yo, el 21 de octubre, afirmé en el Se-
nado que un dia fijo, esto es, el dia 25, Cayo Manlio, cdm-
plice insttumento de tu demencia, habria de levantarse en
armas? ;Es que he errado, Catilina, no solo en la magniod
de un problema tan atroz v extraordinario, sinc también
—v esto es mds admirable atin— en la jornada exacta?
Yo mismo aseguré en ef Senado que ud fijarfas el asesinato
de los aristéeratas para el dia 17 de octubre, justo cuando
muchos hombres de primera talla de la ciudad partieron de
Roma no tanto para guardarse a st mismos como para dete-
ner tus planes. jAcaso puedes negar que aquel mismo dia,
rodeado como te hailabas por mis guardas, por mi diligencia
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misma, no pudiste alzarte contra la Repiblica, en ranto t,
no obstante, decias hallaree alegre por poder acabar al menes
conr mi vida, ya que no con la de los que se habian ido?

;Y bien? Cuando confiabas que en esa misina fecha
fuera tomado Preneste con un asalto durante la noche, ;no
te percataste de que luego de una orden mia fue fortificada
esa plaza con mis guardas, centinelas y vigias? Nada haces,
nada maquinas, nada piensas que yo no solo no oiga, sine
que incluso vea y perciba con claridad absolura,

Recuerda conmigo, en fin, aquella noche pasada: sa-
bes va de sobra que con mayores brios me mantengo vo
despierto para salvaguardar la Repiblica que td para devas-
tarla. Me refiero a que td acudiste la noche anterior junto
al barrio de los fabricantes de hoces —lo diré sin rapujos—
en casa de Marco Leca, lugar en el que conviniste con mu-
chos aliados de u crimen y tu demencia. ;Te atreves por
ventura a negarto? ;Por qué guardas silencio? Te lo probaré,
si lo niegas. Veo, en efecto, que se encueniran aqui, en el
Senado, algunos que 2 ti se sumaron sin ponerlo en duda,

1Oh dioses inmorrales! ;(3ué suerte de nacién somos?
;En qué ciudad vivimos? ;Qué Repuablica es la nuestra?
Aqui, padres conscriptos, aqui entre nosotros, en la de-
liberacién mds digna v necesaria del orbe entero, se en-
cuentran fos que buscan la caida de wdos nosotros, la
devastacién de esta ciudad y aun de la derra woda. Yo,
el consul, los veo y le pido a la Repiblica su parecer, v
a quicnes ya convendria haber condenado a muerte, a
ésos ni los hiero todavia. Acudiste a casa de Leca aquella
noche, Catilina, repartiste las regiones de Iralia, elegiste
quién debia partir y adénde debfa hacerlo, decidiste quié-
nes hablan de quedarse en Roma y quiénes salir contigo,
concretaste los lugares de la cindad que incendiariais, di-
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jiste que si en algo te demorabas, era porque vivia yo. Dos
caballeros romanos se ofrecieron a solucionar ese proble-
ma tuyo prometiéndote que esa misma noche, antes del
alba, me darfan muerte en mi propio lecho.

Conoci vo roda esta trama nada més hubo termina-
do vaestro encuentro. Fortifiqué y aseguré mi hogar con
los mejores destacamentos, ¢ imped!, luego que llegaran,
la entrada a los sicarios que td me enviaste a dar el saludo
matytino, pues hacia ya dempo que se les habia anunciado
tu llegada a muchos v muy dignos varones.

Asi las cosas, Carilina, prosigue lo que has iniciado,
Retirate, por fin, de la ciudad. Las puertas estin abiertas:
mdrchate. Hace demasiado tiempo que te echan de me-
nos como caudillo en el campamento de Manlio. Y haz
salir contigoe a todos los tuyos, o cuando menos a la mayor
parte. Deja limpia Ia ciudad. De una gran preocupacién
me liberards con tal que entre td y yo medie un muro. No
vivirds mds tiempo entre nosotros: no lo aceptaré, no lo
consentiré, no lo permitiré,

Debe alabarse el favor de los dioses inmortales y el
del mismisimo Japiter Estator, antiquisimo centinela de
Ja ciudad, por habernos protegido va tantas veces de ca-
lamidad tan repulsiva, tan hosiil v tan digna de espanto.
Por culpa de un solo hombre no puede consentirse que fa
sagrada seguridad de la Repiiblica se ponga en juego. En
tanto me tendiste asechanzas siendo yo un cénsul elecro,
Catilina, no requeri a la guardia pablica para mi defensa,
sino que me la procuré por mis propios medios, Y cuanda
en los pasados comicios electorales quisiste darme muerte
a mi, al consul, en el Campo de Marte, asi como a tus res-
tantes adversarios, reprimi tus execrables propésitos con la
proteccién v la fuerza de mis amigos, sin suscitar tumulto
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algunc. En definitiva, en cada una de las ocasiones en que
te arrojaste en mi contra, me Opuse a ti con Mis recursos
propios, por mds que supiera que mi ruina iba parejaa la
destruccidn rotal del Estado.

Ahora ya arrojas tus dardos abiertamente conira la Re-
publica entera; llamas al desastre y a la devastacion a los tem-
plos de fos dioses inmorales, a los hogares particulares de
Roma, a la vida de la ciudadania v, en suma, a Tralia toda. Por
consiguiente, dado que atn no me atrevo a levar a cabo fo
que concierne tanto a mi mandato como a la moral de nues-
tros padres, no puedo sine moderar la severidad y ¢jecutar
lo que mds deil resulte al bien comin. Y es que si ordenara
darte muerte, permaneceria en fa Republica la sombra de
los conjurados, pero si al partes de aqui, como acabo de exi-
giree, habremos conseguido expulsar de Roma a esa escoria
perniciosa para la Repablica junto a todos sus secuaces.

;Qué ocurre, Carilina? ;Vacilas en hacer, ahora que yo
lo ordeno, fo que ibas a hacer hasta este momento por
solo? El cénsul ordena que el enemigo salga de Roma. Me
preguntas s al exilio. No te lo mando, pero, ya que lo sacas
a colacidn, te lo aconsejo.

De hecho, ;qué es, Carilina, lo que atn puede resul-
tarte de agrado en esta ciudad? Nadie hay aqui que no te
tema, nadie que no te aborrezea fuera de esa conjura de
hombres indignos. ;Qué sefial de la ignominia de tu casa
no estd impresa en tu vida? ;Qué acto vergonzoso de tus
asuntos privados no va en perjuicio de te honra? ;Qué
desenfrenada pasidn se aleja de tus ojos, qué fechoria de
tus manos, qué infamia de tu cuerpo todo? ;A qué joven
muchacho, fascinado por tu seductora corrupcién, no le
has entregado una espada para la osadia o una antorcha
para el ansia sin limites?



Benji Espinoza Ramos - 133

;Y qué mds? Al dejar vacia tu casa por la muerte de
esposa anterior para poder casarte con otra, (no aftadiste
a ese crimen otro crimen inconcebible? Crimen que callo
y del que consiento se guarde silencio, a fin de que no se
crea que ocursié en esta ciudad una fechoria de tal cali-
bre, o que quedé sin castigo. Callaré rambién el ruinoso
destino que te aguarda, que sabes se cernird sobre ti en los
préximos idus. No entra entre mis objetivos el referirme a
tus vicios infames, a la verglienza y la molestia de tu casa,
sino a la gloriosa Repiblica y a la preservacién de la vida
de todoes nosotros,

;Pueden resultarte de agrado la luz v el resplandor del
cielo, Catilina, cuando sabes que nadie aqui ignora que en
las kalendas de encro, siendo consules Tulo y Lépido, te
presentaste en las elecciones pertrechade con una daga, que
dispusiste sicatios para dar muerte a los cénsules y notables
de la ciudad, y que lo que se opuso a tu crimen y locura no
tue ya tu miedo 0 un amago de razén en tus mientes, sino
la buena estrella del pueblo romane?

No mencionaré tampoco ya las ocasiones en que fi-
jaste en mi tu maldiciosa mirada, ocasiones que intentaste
marar a un cénsul, ya sea porque nadie las ignora o por no
ser pocas las fechorias que después cometiste. Los dardos
que me has arrojado, de calibre tal que parece imposible
haberlos rehuido, los he sorteado con un ladeamiento dé-
bil y, segin se dice, hurtando el cuerpo. Nada haces, nada
concluyes, nada maquinas, y sin embargo no desistes en
perseverar en ty afdn.

;Cudntas veces te han arrebatado ya esa daga de las
manos, cudntas se te ha resbalado de ellas? Y sin embar-
go, no puedes mantenerte privado de su tacto por mds
tiempo. Desconozco, de heeho, en qué suerte de magias
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y ceremonias habrds sido iniciado para que quieras hundir-
la en ¢l pecho de un cénsul.

Por otra parte, jqué es ahora de tu vida? Te dird, adn
mds, que no acthe dominade por la inquina, que justo se-
ria te la guardara, sino por la compasién, que ninguna seé te
debe. Has llegado hace poco al Senado: ;quién de entre la
concurrencia toda, quién de entre tus amigos y allegados te
ha tendido el acostumbrado saludo? Habida cuenta de que
semejante cosa no ha ocurrido jamds desde que los hom-
bres guardan constancia del mundo, jesperas el ultraje de
su voz, cuando te encuentras oprimido por el juicio de su
silencio? ;No es signiftcativo que 2 wu llegada hayan queda-
do vacantes esos escafios, y que todos los consulares, a los
gue repetidas veces fijaste como objeto de la muerte, hayan
dejado desnudo y vacio ese extremo de la concurrencia?
;Con qué dnimo habrds de sobrellevarlo?

A fe mia que si mis siervos me temieran tal como todos
los ciudadanos te temen a i, regresar a casa me parecerfa
lo mds sensato. ;No valoras la opinidn de la ciudad? Ade-
mds, si por resultar ofensivo 2 mis propios ciudadanos me
considerara peligroso v hostil en tal gravedad, antes serfa
de mi gusto librar a la plebe de mi imagen que atraer a mi
fas miradas contrarias de todas las pupilas. Reconociendo
en la conclencia de tus crimenes la justa inquina de todos,
que desde largo tiempo has merecido, ;vacilas en huir de la
presencia de ésos a quienes hieres en lo profundo de su ser?
Si tus padres te temieran y odiasen, v o pudieses aplacar su
ira con razon alguna, imagino que te alejarias de su vista. Y
en este momento la patria, que es el padre comin a todos
nosotros, te teme y te odia v nada cree de di sino que andas
en pos de su parricidio: ;no reverenciards su autoridad, ni
seguirds su juicio, ni temblards ante su fuerza?
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La patria se vuelve hacia d, Catilina, y del modo si-
guiente te habla en su silencio: «¥Ya desde hace afios no
hay fechoria ni infamia alguna que no venga asociada a
tu nombre. Cometiste con total Impunidad la sangrfa de
muchos ciudadanos, 1a humillacién y el robo a sus amigos.
No solo tuviste fuerza para despreciar las leyes v la justicia,
sino también para quebrantarlas y abatirlas. Aquellas ofen-
sas antiguas, pese a ser intolerables, yo, sin embargo, las
toleré como pude; pero hallarme sumide en el pénico por
ti solo, temer ante cualquier ademdn el nombre de Catili-
na, ver que nada se intenia en contra mia que no dependa
de tus arrebatos criminales, eso no puedo toleratlo. Aban-
dona, pues, tus prapésites, ¥ lbrame de ese miedo. Si lo
cumples, dejards ya de oprimirme, pero en caso contrario,
algdn dia ese temor mio llegard a diluirses.

Siante ti la patria se expresase al como he dicho, ;no
deberia cumplir su propésito, aunque no pudiera usar la
fuerza? ;Y bien? ;Qué hay de que td a ti mismo te pusieses
bajo arresto, qué de que manifestases tu deseo de resguar-
darte con Marco Lépido por huir de fas sospechas? Despa-
chado por €, ain osaste venir a mi y pedir que t¢ aceptara
en mi casa. Ya que te respondi que yo, que en gran peligro
me encontraba simplemente con hallarnos los dos dentro
de las mismas muralias, de ningtin modo podria encon-
trarme contigo entre las paredes mi casa sin exponer la
vida, acudiste al pretor CQuinto Merelo. Una vez que éste
te repudid, te fuiste a establecer con t camarada Marco
Metelo, hombre excepcional, v presumiste, naturalmente,
que éste habria de ser el mds diligente para vigilarte, el
mis raudo para conocer tus intenciones y ¢l mids decidi-
do para darte castigo. Sin embargo, ;qué lejos parece que
debiera hallarse del calabozo v las cadenas quien ya a si
mismo se juzga digno de presidio?
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En tal circunstancia, Catilina, si etes incapaz de morir
sin entregarte a las pasiones, ;vacilas en marchar a otras
tierras y dedicar tu vida a la evasidn y la soledad, librandola
as! de muchos y justos castigos merecidos? «Propénlo al
Senado», me dices. Es cierto que es lo que me pides y que
afirmas que habrias de acartar la decisién si estas gradas mi-
rasen con buenos ojos que partieras al exilio. Sin embargo,
no haré cal cosa ~——que por lo demds no concuerda con mi
proceder—, pero haté que sepas qué opinan de d los aqui
presentes. Sal de la ciudad, Catilina, libra a la Republica
del panico. Parte al exilio, si es la palabra que aguardas.
;Qué ocurre, Catiling? ;No logras percibir su silencio? ;No
lo estds sintiendo? Se mantienen serenos, no profieren una
silaba. ;Qué orden esperas que te digan cuando reconoces
claramente la voluntad de su silencio?

Si yo, en cambio, hubiese hecho la misma proposicidn
para Publio Sestio, joven ilustre agui presente, o para Marco
Marcelo, hombre decidido, el Senado ya habria movido en
mi contra en este templo, ajustindose al derecho vigente, la
fuerza de su poder, aun siendo yo ¢l consul. Pero en fo que
respecta a ti, Catilina, cuando no vierten opinién, te estdn
juzgando; cuando te toleran, te estin combatiendo; cuando
callan, estdn arrojando gritos contra ti. Y no solo ellos, cuyo
parecer estimas pero cuya vida desprecias, sino también los
romanos de la orden de los caballeros, personajes muy insig-
nes y honestos, asf como los restantes ciudadanos esforzadisi-
mos que rodean ahora mismo el Senado, cuya concurrencia
has podide comprobar t& mismo hace poco, y percibir sus
afanes, v ofr con claridad sus palabras. Contengo con dificul-
tad desde hace ya mucho tiempo los golpes y los dardos que
te dirigen, aunque muy fcil me resultard empujaros a que
te acompafien a las puertas cuando dejes atrds esta ciudad
que ya desde hace tanto anhelas sumir en la deseruccion.
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Pero, ;qué estoy diciendo? ;Qué alguna cosa te con-
mueva, que alguna vez rectifiques, que dispongas alguna
clase de partida, que pienses en algin destierro? jOjala los
dioses inmortales te infundieran tal idea! No obstante, pre-
veo la magnitud del odio que se despertaria contra noso-
tros, no tanto ahora, estando reciente el recuerdo de tus
crimenes, sino lo que depara el futuro, si, aterrado por mis
palabras, resolvieses ir al exilio. Aun asi, nada me preocupa
con tal que semejante desgracia se mantenga en privado y
se desvincule de cualquier peligro para la Repiblica. Pero
no puede pedirse que vaciles en tus vicios, que temas el
castigo de la ley, o que te retires ante los tiempos que corren
para la vida politica. Al fin y al cabo, Catilina, tampoco eres
alguicn a quien la vergiienza pueda sacar de la ignominia, o
el miedo del peligro, o la razén de la locura.

Por tal motivo, mérchate como te he indicado muchas
veces, ¥ si lo que quieres ¢s avivar la ira contra mi, que
segiin ti soy tu adversario, parte de una vez al destierro. Si
esto hicieras, dificilmente podria tener control de las opi-
niones de les hombres; dificilmente podré contener el odio
de la muchedumbre si partes al exilio por orden de un cén-
sul. En cambio, si prefieres ser de utilidad para mi gloria y
mi renombre, sal de aqui con la importuna mano autora de
tus crimenes, retinete con Manlio, enardece a los réprobos,
sepdrate de los hombres de bien, instiga una guerra civil,
regocijate con las perversas rapifias, de modo que parezca
que no acudes junto extrafios expulsade por mf, sino en
calidad de invitado junto a los tuyos.

Pero, ;a qué habré yo de invitarte, cuando conozco
ya que has sido t quien les dio la orden a los que te espe-
raban armados en el Foro Aurelio, cuando ya sé la fecha
del dia acordado con Manlio, y cuando conozco también
que e has aduefiado de aquella Aguila Plateada, que estoy
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seguro habrd de resultar perniciosa y funesta para ti y para
los tuyos, y a la cual redujiste en tu casa a reducto de tus
acciones criminales? ;Cudnto tiempo mds podrds carecer
de ella, siendo como era objeto de tu veneracién cuando
partias a la matanza, llevando tantas veces tu impfa diestra
desde sus altares al asesinato de los ciudadanos?

Irs, por fin, adonde ya desde hace tiempo te arrastra
tu desenfrenada y demente ambicion, pero esto no te habrd
de resultar doloroso, sino que te causard una satisfaccién
increible. Para esta locura te engendré la naturaleza, te
mantuvo en pie tu perseverancia, te protegieron los azares
del destino. Ya no digo que te conformaras nunca con el
mero bienestar, sino que no te dignaste a aceptar una gue-
rra si no trafa aparcjados caracteres abominables. Naciste
en el seno de hombres depravados, y, perdidas totalmente
la esperanza y la buena estrella, diste en seducir a un pu-
fiado de libertinos.

Te regocijaste en tu felicidad, te entusiasmaste con ta-
les gozos, te entregaste a la ambicién como una bacante se
arroja a la lascivia, cuande no escuchards ni obscrvards a
ningin hombre de bien en ¢l conjunto de tus sicarios. To-
dos los esfuerzos que has llevado a cabo han dado prueba
del afén de tu vida: yacer en el suelo no solo para come-
ter adulterio, sino también otras fechorfas, manteniéndote
despierto para aprovecharte del suefio de los maridos y de
los bienes de los inocentes. Podrds ostentar ahora tu tole-
rancia admirable al hambre, el frio y la indigencia que en
breve tiempo habrin de agotar tu sentir.

Cuando se te negd la posibilidad de presentarte can-
didato, logré al menos que pudieses realizar algiin conato
como proscrito antes que atormentar a la Republica como
cénsul, y que ese crimen que has emprendido reciba antes
el nombre de latrocinio que el de guerra.
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Ahora, padres conscriptos, ahora que estoy préximo a
responder a una justa demanda de la patria, os ruego pon-
gdis atencion a lo que voy a deciros, y que lo fijéis en vues-
tra memoria. Si la patria, a la que amo mds que mi propia
vida, si Italia entera, si toda la Repiblica me hablase del
modo que se sigue:

«;Qué estds haciendo, Marco Tulio? ;A quién sa-
bes que es enemigo, a quien ves que habrd de
ser el artifice de la guerra, a quien conoces que
aguardan en el campamento enemigo como ca-
becilla, al autor del crimen, al principe de la con-
jura, al que levantado en sedicién a siervos y ciu-
dadanos descarriados, a ése vacilas en expulsarlo,
de suerte que parece, no que lo has desterrado de
la ciudad, sino que lo has traido a ella? ;Es que no
vas a ordenar que se le encadene, que se le condene
a muerte, que se ponga fin a su existencia con toda
especie de tormentos? ;Qué es lo que te lo impide,
en definitiva? ;La moral tradicional? Ya muchas
veces en esta Repuiblica los hombres particulares
condenaron a muerte a los ciudadanos pernicio-
sos. ;Las leyes censadas, relativas al tormento de
los ciudadanos romanos? Nunca en esta ciudad
conservaron sus derechos de ciudadano quienes
se apartaron del cauce de la Republica. ;Acaso es
la censura de la posteridad? Buen agradecimien-
to le otorgas al pueblo romane, i que, sin ser
conocido por la sangre noble de su ascendencia,
con tamana celeridad alcanzaste por méritos pro-
pios el mayor de los cargos politicos, si a causa
del odio o del temor a algin peligro descuidas la
salvacién de tus ciudadanos. Si lo que te detiene
es ese odio venidero, no acudird més rdpido la
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censura de la severidad y el rigor que la que viene
engendrada por la indolencia y la desidia. Cuan-
do la guerra devaste Italia, cuando las ciudades
sean arrasadas, cuando haya fuego prendiendo
los hogares, ;no crees, de hecho, que td habris de
arder con las llamas del odio publico?».

Poca cosa responderé yo a las irreprochabilisimas pa-
labras de la Republica y al entendimiento de quienes son
del mismo parecer. Si a tenor de este hecho, padres cons-
criptos, yo hubiese juzgado condenar a muerte a Catilina,
no le concederfa a ese matasiete ni el disfrute de una hora
para seguir viviendo. Y en verdad, si los varones notables y
los mds ilustres ciudadanos no solo no se envilecieron con
la sangre de Saturnino, de los Gracos, de Flaco y de todos
sus antepasados, sino que incluso se honraron con ella, no
debo temer que, una vez muerto ese asesino de ciudadanos,
tal hecho me colme de odio en la posteridad. Y aunque es
algo que me amenaza, siempre he sido del parecer de que
el aborrecimiento por un acto de virtud, mds que aborreci-
miento, es un titulo de gloria.

Hay entre estas gradas algunos que conocen el peli-
gro que se cierne sobre nosotros y se niegan a aceptar lo
evidente; algunos que con sentencias fexibles alimentan la
esperanza de Catilina y dan pdbulo a la naciente conjura
cerrando los ojos ante ella; algunos que no solo son una
gran cantidad de maliciosos atraidos por el carisma de
los anteriores, sino también ignorantes que, si esto advir-
tieran, dirfan que me he convertido en un tirano. Ahora
sé que si ése a quien me dirijo acude al campamento de
Manlio, nadie serfa tan estﬂpido que no viera que se ha
gestado una conjura, nadie tan malicioso que no lo con-
fesase asi. Sé que con solo darle muerte a él atajarfamos
de inmediato esa ruina que a modo de peste sojuzga la
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Republica, aunque no la destruirfamos por siempre. Pero
si se le expulsa a él y seguidamente se hace lo propio con
los suyos, sumdndosele los restantes ndufragos recogidos
de todas partes, no solo se extinguirfa ese objeto de de-
solacién anclado con tanta fuerza en la Repiblica, sino
también la estirpe y Ja simiente de los males.

Es mucho tiempo ya, padres conscriptos, el que lle-
vamos sumidos en los peligros y asechanzas de la conjura-
cidn, pero no entiendo en virtud de qué suceso aciago todo
este delito, toda esta vicja osadia y toda esta demencia se
han hallado en sazdn en nuestro consulado. Si entre tantos
malhechores se acaba Gnicamente con la vida de ése, quizd
nos veamos libres durante algdn tiempo de la preocupacion
y el temot, pero el peligro se mantendrd latente y buscard
refugio en lo profundo de las venas y entrafas de la Repa-
blica. De la misma manera que con frecuencia un enfermo,
ante una grave dolencia con fiebre y ardores, se siente re-
puesto al ingerir un jarro de agua fria, pero después se aflige
todavia mas, asi esta enfermedad que asola la Republica,
curada por el castigo a ése que veis, se agravard con mayor
crudeza al hallarse vivos los otros.

Que se retiren, por tanto, los {mprobos, que se
aparten de los hombres de bien, congregdndose en un
solo lugar v, como ya he dicho, separdndose de nosotros
por mediacién de un muro. Que desistan de tender in-
sidias al cdnsul en su propia casa, que se mantenga en
derredor suyo el tribunal de la guardia urbana, que cesen
de vigilar a la curia con espadas, de disponer antorchas
y dardos ardientes para incendiar la ciudad. Que cada
ciudadano leve, en suma, su sentir de la Republica gra-
bado en la frente. Os juro, padres conscriptos, que tan-
ta diligencia habrd en los cénsules, ranta autoridad en
vosotros, tanta virtud en los caballeros romanos, tanta
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unanimidad en los hombres de bien; que veréis cémo al
partir Catilina toda contrariedad serd descubierta, clari-
ficada, dominada y ajusticiada.

Mirchate con tales augurios, Catilina, para bien de la
Republica, para ruina y perdicién tuya y de cuantos contigo
vayan unidos a tu crimen y tu parricidio; mdrchate a tu
guerra impfa y deleznable. Y t0, Japiter, a quien Rémulo
consagré bajo los mismos auspicios que esta ciudad, a
quien flamamos «Estator» por ser centinela de Roma y de
su poderfo, ofrecerss proteccién a la vida y suerte de rodos
los ciudadanos. Y a los perseguidores de los hombres de
bien, a los enemigos de la patria, a los conspiradores de Italia
—juntos en una infame alianza para perpetrar los crimenes—
los condenards en vida y muerte a suplicios eternos.

4.3 Marco Antonio: Vengo a enterrar a Césari32)

Marco Antonie: Amigos, romanos, compatiiotas, escu-
chadme: he venido a enterrar a César, no a ensalzarlo. El
mal que hacen los hombres les sobrevive; el bien suele que-
dar sepultado con sus huesos. Que asi ocurra con César.

Bruto os ha dicho que César era ambicioso: si lo fue, era
la suya una falta grave, y gravemente la ha pagado. Por la
benevolencia de Bruto y de los demds, pues Bruto es un
hombre de honor, como lo son todos, he venido a hablar
en el funeral de César.

(39  Marco Antonio camina hacia el pueblo romano y llega al Foro.
En sus brazos leva el caddver de César, cuyo cuerpo fue apufia-
lado por los libertadores dirigidos por Casio y Bruto. Los ciu-
dadanos romanos euféricos muestran su alegrfa por la muerte
del tirano v silban ¢ insultan 2 Marco Antenio por ser el mejor
amigo de Julio César. No obstante, Marco Antonio toma valor y
pronuncia el presente discurso.
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Fue mi amigo, fiel y justo conmigo; pero Bruto dice que era
arnbicioso. Bruto es un hombre honorable. Trajo a Roma
muchos prisioneros de guerra, cuyos rescates llenaron el te-
soro publico. ;Puede verse en esto la ambicién de César?
Cuando el pobre lloré, César lo consolé. La ambicién suele
estar hecha de una aleacién mds dura. Pero Bruto dice que
era ambicioso y Bruto es un hombre de honor.

Todos visteis que, en las Lupercales, le ofreci tres veces una
corona real, y tres veces la rechazé. ;Eso era ambicién? Pero
Bruto dice que era ambicioso y es indudable que Bruto es
un hombre de honor.

No hablo para desmentir lo que Bruto dijo, sino que estoy
aqui para decir lo que sé. Todos le amasteis alguna vez, y no
sin razdn, ;Qué razdn, entonces, os impide ahora hacerle
el duelo? jAy, raciocinio te has refugiado entre las bestias, y
los hombres han perdido la razén!.. Perdonadme. Mi cora-
z6n estd ahi, en aquellos despojos finebres, con César, y he
de detenerme hasta que vuelva en mi...

Primer ciudadano: Creo que hay mucha sabiduria en lo
que dice. '

Segundeo ciudadane: Si te paras a pensarlo, César cometié
un gran error.

Tercer cindadano: ;Ah, si? Me temo que alguien peor ocu-
pard su lugar.

Cuarto cindadano: ;Le has prestado atencidén? No creo
que él quisiera tomar la corona. Y por lo tanto, no era un
ambicioso.

Primer ciudadano: Y si se descubriese que lo fue... algu-
nos lo soportariamos.

Segundo ciudadano: Pobre hombrel, sus ojos estdn rojos
como el fuego de llorar...
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Tercer cindadano: No hay nadie mds noble en Roma que
Marco Antonio.

Cuarto ciudadano: Prestale atencidn, que empieza a ha-
blar otra vez. -

Marce Antonio: Ayer la palabra de César hubiera pre-
valecido contra el mundo. Ahora yace ahi y nadie hay lo
suficientemente humilde como para reverenciarlo. ;Oh, se-
fiores! Si tuviera el propdsito de excitar a vuestras mentes
y vuestros corazones al motin y a la célera, serfa injusto
con Bruto y con Casio, quienes, como todos sabéis, son
hombres de henor. No quiero ser injusto con ellos. Prefiero
serlo con el muerto, conmigo y con vosotros, antes que con
esos hombres tan honorables!

Pero aqui hay un pergamino con el sello de César. Lo en-
contré en su gabinete. Es su testamento. Si s hiciera pibli-
co este testamento que, perdonadme, no tengo intencién
de leer, irian a besar las heridas de César muerto y a empa-
par sus pafiuelos en su sagrada sangre. Si. Suplicarfan un
cabello suyo como reliquia, y al morir lo mencionarfan en
su testamento, como un rico legado a su posteridad!

Cuarto ciadadano: Queremos escuchar el testamento.
Léelo, Marco Antonio.

Todos los ciudadanes: El testamento! {El testamento!
Queremos escuchar el testamento del César.

Marco Antonio: Tened paciencia, amigos. No debo leerlo.
No es conveniente que sepdis hasta qué extremo os amé
César. No estiis hechos de madera, no estdis hechos de pie-
dra, sois hombres, y, como hombres, si ofs ¢l testamento de
César os vais a enfurecer, os vais a volver locos. No es bueno
que sepdis que sois sus herederos, pues si lo supierais, po-
drfa ocurrir cualquier cosa.
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Cuarto ciudadano: Lee el testamento. Queremos escu-
charlo, Antonio: debes leernos el testamentao, el testamento
de César,

Marco Aatonio: ;Queréis tener paciencia? ;Queréis espe-
rar un momento? He ido demasiado lejos en deciros esto.
Temo agraviar a los honorables hombres cuyos pufales
traspasaron a César. ;Lo temol

Cuarto ciudadano: jFsos bombres honorables son unos
traidores!

Todos los ciudadanes: El testamento! ;El testamento!

Segundo ciudadane: ;Son unos miserables asesinos! {El
testamento! [Lee ¢l testamento!

Marco Antonio: ;Me obligdis a que lea ¢l restamento? En
ese caso, formad cfrcule en torno al caddver de César, y
dejadme mostraros al que hizo el testamento. ;Bajo? ;Me
dais vuestro permiso?

Todos les cindadanos: ;Baja!

Segundo ciudadane: |Bajal

Tercer ciudadano: [Tienes permiso!

Cuarto cindadane: Acercaos, haced un circulo,

Primer ciudadane: Haced sitio al caddver.

Segundo cludadane: Haced sitio al noble Marco Antonio.
Marco Antonio: ;No me empujéis! jAlejaos!

Todes: ;Atris, atrds! »

Marco Antonio: Si tenéis ligrimas, preparaos a derramuar-
tas, Todos conocéis este manto. Recuerdo la primera vez
que César se lo puso. Era una rarde de verano, en su tienda,
el dia que vencid a los nervos. ;Mirad: por aqui penetsd el
pufial de Casio! [Ved que brecha abrié el envidioso Casca!
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iPor esta otra le apufialé su muy amado Bruto! Y al re-
tirar su maldito acero, observad como la sangre de César
lo siguid, como si abriera de par en par para cerciorarse si
Bruto, malignamente, la hubiera llamado. Porgue Bruto,
como sabéis, era el dngel de César. {Juzgad, oh dioses, con
que ternura le amaba César! jEse fue el golpe mds cruel de
todos, porque cuando el noble César vio que él lo apufala-
ba, la ingratitud, més fuerte que las armas de los traidores,
lo aniquilé completamente. Entonces estallé su poderoso
corazén, v, cubriéndose el rostro con el manto, el gran Cé-
sar cay6 a los pies de la estatua de Pompeyo, 2l pie de la cual
se desangré. .. {Oh qué funesta caida, conciudadanos! En
aquel momento, yo, v vosotros, y todos, caimos, mientras
la sangrienta traicién nos sumergifa. Ahora llordis, y me doy
cuenta que empezdis a sentir piedad. Esas lagrimas son ge-
nerosas. Almas compasivas: jpor qué llordis, si solo habéis
visto la desgarrada tinica de César? Mirad aqui. Aqui estd,
desfigurado, como veis, por los traidores.

Primer ciudadano: ;Penoso espectdculo!
Segundo ciudadano: ;Ay, noble César!
Tercer ciudadano: ;Funesto dfa!

Cuarto ciudadano: [Traidores! {Miserables!
Primer ciudadane: ;Sangrienta visién!
Segundo ciudadano: jQueremos venganzal

Todos: [Venganza! ;Juntos! Perseguidlos, quemadlos, ma-
tadlos, degolladlos, no dejéis un traidor vivo!

Marco Antonio: ;Conteneos, ciudadanos!

Primer ciudadano: {Calmal ;Escuchemos al noble Antonio!

Segundo ciudadano: Lo escucharemos, lo seguiremos y
moriremos por ¢l
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Marco Antonio: Amigos, queridos amigos: que no sea
yo quien os empuje al motin. Los que han consumado
esta accién son hombres dignos. Desconozco qué secre-
tos agravios tenfan para hacer lo que hicieron. Ellos son
sabios y honorables, y no dudo que os dardn razones. No
he venido, amigos, a excitar vuestras pasiones. Yo no soy
orador como Bruto, sino, como todos sabéis, un hombre
franco y sencillo, que querfa a mi amigo, y eso lo saben
muy bien los que me permitieron hablar de ¢l en pabli-
co. Porque no tengo ni talento, ni elocuencia, ni méri-
to, ni estilo, ni ademanes, ni el poder de la oratoria para
enardecer la sangre de los hombres. Hablo Hanamente v
solo digo 1o que vosotros mismos sabéis. Os muestro las
heridas del amado César, pobres, pobres bocas mudas, y
les pido que cllas hablen por mi. Pues si yo fuera Bruto,
v Bruto Antonio, ese Antonio exasperarfa vuestras almas
y pondria una lengua en cada herida de César capaz de
conmover y amotinar [os cimientos de Roma,

Todos: Nos amotinaremos.
Primer ciundadano: ;Quemaremos la casa de Bruro!

Tercer cindadano: Vamos, pues, persigamos a los conspi-
radores!

Marco Antonio: Escuchadme, ciudadanocs. Escuchadme
lo que tengo que decir.

Todos: ;Alro! Escuchemos al noble Antonio.

Marco Antonio: Pero, amigos, ne sabéis lo que vais a ha-
cer! ;QJué ha hecho César para merecer vuestro afecio? No
lo sabéis. Yo os lo diré. Habéis olvidado <l restamento de
que os hablé.

Todos: Es verdad, el testamento! Esperemos a ofr el testa-
mento.
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Mazco Antonio: Aqui estd, con el sello de César. A todos
y cada uno de los ciudadanos de Roma, lega setenta y
cinco dracmas.

Ciudadane segundo: Noble César! ;Vengaremos su muerte!
Tercer ciudadano: {Oh, magninimo César!

Marco Antonio: Tened paciencia y escuchadme:
Todos: iAJtO!

Mareo Antonio: Ademis, os deja todos sus paseos, sus quin-
tas particulares y sus jardines, recién plantados a este lado del
Tiber. Tos deja a perpetuidad a vosotros y a vuestros here-
deros, como parques piblicos, para que os paseéis y recredis.
iEste si que era un César! ;Cudndo tendréis otro como éI?

4.4 Abraham Lincoln: El gobierno del pueblot40)

Hace ochenta y siete afios, nuestros padres crearon en
este continente una nueva nacién, concebida en libertad
y consagrada a la premisa de que todos los hombres son
creados iguales.

Hoy estamos abocados a una gran guerra civil que
pone a prueba ¢l que esta nacién o cualquier otra asi con-
cebida y asi dedicada, pueda resistir mucho tiempo. Nos
hemos reunido en el escenario donde se libré una de las
grandes batallas de esa guerra. Hemos venido a consagrar
parte de este campo de batalla como dltimo fugar de des-
canso de quienes han entregado su vida por la nacién. Es
plenamente adecuado y apropiado que ast lo hagamos.

W0 Se trata de un breve discurso con el cual Abraham Lincoln define
su concepto de democracia. Bajo Jas palabras de «el gobierno del
pueblo, por ¢l pueblo y para ¢l pueblo», Lincoln pronuncia su dis-
curso el dia 19 de noviembre de 1863 en Gettysburg (lugar donde se
produjo la batalla que Hleva este nombre).



Benji Espinoza Ramos 149

Pero, en un sentido mds amplio, no podemos dedicar,
no podemos consagrar, no podemos santificar este suelo.
Los valientes hombres, vivos y muertos, que aqui comba-
ticron, lo han consagrado ya muy por encima de nuestro
escaso poder para afadir o restarle algo. El mundo apenas
advertird ni recordard mucho lo que aqui se diga, pero no
olvidard jamds lo que ellos hicieron aqui.

Nos corresponde a nosotros los vivos dedicarnos mds
bien a completar la obra inconclusa que tan noblemente
han adelantado aquellos que aqui combatieron. Nos co-
rresponde ocuparnos de la gran tarea que atn resta ante
nosotros: que de estos venerables muertos aprendamos a
dedicarnos con mayor ahinco a la causa por la que dieron
hasta la 0ltima medida de entrega; declarar aqui solemne-
mente que estos muertos no han perecido en vano; que
esta nacién, Dios mediante, vea renacer la libertad y que
el gobierno del pueblo, por el pueblo y para el pueblo no

desaparezca de la faz de la tierra.

4.5 Winston Churchill: Sangre, esfuerzo, sudor v lagrimas
Pido considerar,

Que esta Cdmara salude la formacién de un go-
bierno que representa la resolucién unida e inflexible
de la Nacién de proseguir la guerra contra Alemania
hasta un final victorioso.

El pasado viernes por la tarde, recibi el encargo de su
majestad de constituir una nueva Administracién. Es evi-
dente el deseo vy la voluntad del Parlamento y de la Nacién
de que esta sea concebida sobre las bases mds amplias posi-
bles y que incluya a todos los partidos, tanto aquellos que
apoyaron al dltimo Gobierno como también a los partidos
de la Oposicion. He completado la parte mas importante
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de esta tarea. Se ha formado un Gabinete de Guerra con
cinco miembros, representando, con los Liberales de la
Oposicién, la unidad de la nacién. Los tres lideres de los
partidos han aceptado servir tanto en el Gabinete de Gue-
rra como en altos cargos. Los tres Servicios de Combarte
han sido designados. Era necesario que esto se hiciera en un
solo dfa, teniendo en cuenta la extrema urgencia y el rigor
de los acontecimientos. Una serie de otros puestos, pues-
tos clave, se cubrieron ayer, y entregaré una lista adicional a
Su Majestad esta noche. Espero completar el nombramien-
to de los Ministros principales mafiana. El nombramiento
de los otros Ministros habitualmente toma un poco mas,
pero confio en que, cuando el Patlamento se retina de nue-
vo, esta parte de mi tarea esté terminada y que Ia Adminis-
tracién esté completa en todos sus aspectos.

Consideré que era de publico interés sugerir que esta
C4mara fuera convocada hoy. Su presidente estuvo de
acuerdo y dio los pasos necesarios, de acuerdo con los po-
deres que por decisién del Parlamento se le han conferido.
Al final de la sesién de hoy, se propondrd un aplazamiento
de las sesiones hasta el martes 21 de mayo, con, por su-
puesto, la posibilidad de reunirse antes si fuera necesario.
Los asuntos que serdn considerados durante esta semana
serdn notificados a los Miembros del Parlamento lo antes
posible. Ahora invito a la Cdmara, mediante la Mocién
interpuesta en mi nombre, a que otorgue su aprobacién
a las decisiones ya adoptadas y declare su confianza en
el nuevo Gobierno.

Constituir una Administracién de esta escala y com-
plejidad ya es una tarea muy seria en si misma, pero debe
recordarse que estamos en la fase preliminar de una de las
grandes batallas de la historia, que estamos actuando en mu-
chos otros puntos en Noruega y en Holanda, que tenemeos
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que estar listos en el Mediterrdneo, que la batalla aérea
es continua y que muchos preparativos, rales coma los que
han sido indicados por mi honorable Amigo, deben hacer-
se aqui y en el excerior. Espero que cualquicra de mis ami-
gos v colegas, o ex colegas; que hayan sido afectados por
la reestructuracidn politica, se hagan cargo, y comprendan
totalmente, la falta de ceremonial con Ja que ha sido nece-
sario actuar. Diré a esta Cdmara, tal como le dije 2 aquellos
que se han unido a este Gobierno: Ne tengo nada que
ofrecer, sino sangre, esfuerzo, ldgrimas y sudor.

Tenemos ante nosotros una prueba de la naturaleza
mds penosa. Tenemos ante nosotros muchos, muchos lar-
gos meses de lucha y de sufrimiento. Me preguntdis: ;cudl
es vuestra politica? Os lo diré: hacer la guerra por mar, te-
rra y aire con toda nuestra potencia y con toda la fuerza
gue Dios nos pueda dar; hacer fa guerra contra una tiranfa
monstruosa, nunca superada en el oscuro y triste catdlogo
del crimen humano. Esa es nuestra politica.

Preguntaréis: ;cudl es nuestzo objetive? Puedo res-
ponderos con una palabra: victoria, victoria a toda cosia,
vicroria a pesar del terror, victoria por largo v duro que
sea el camino, porque sin victoria no hay supervivencia.
Que quede claro: no habrd supervivencia para el Impe-
rio Britdnico, no habrd supervivencia para todo lo que el
Imperio Britdnico ha defendido, no habrd supetvivencia
para el estimulo y ¢l impulso de todas las generaciones,
para que la humanidad avance hacia sus metas. Pero asu-
mo mi tarea con 4nimo y esperanza. Estoy seguro de que
nuestra causa no se malogrard entre los hombres. En este
momento me siento capacitado para reclamar la ayuda de
todos y por eso digo: Venid, pues, y avancemos juntos
con nuestras fuerzas unidas.
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4.6 Franklin Roosevelt: Discurso al inaugurar su
mandato

Hoy es un dia de consagracién nacional, y estoy se-
guro de que mis conciudadanos estadounidenses esperan
que, en mi investidura a la presidencia, me dirija a ellos
con la sinceridad y la determinacién que exige la actual si-
tuacién de nuestro pais. Este, en especial, es el momento
de decir 1a verdad, toda la verdad, con franqueza y valor.
No debemos rehuir, debemos hacer frente sin temor a la
situacién actual de nuestro pais.

Esta gran nacién resistird como lo ha hecho hasta
ahora, resurgird y prosperard. Por tanto, ante todo, permi-
tanme asegurarles mi firme conviccidén de que a lo tinico
que debemos temer es al temor mismo, a un terror indes-.
criptible, sin causa ni justificacién, que paralice los arrestos
necesarios para convertir el retroceso en progreso.

En toda situacién adversa de la historia de nuestra
nacién, un gobierno franco y enérgico ha contado con la
comprensién y el apoyo del pueblo, fundamentales para
la victoria. Estoy convencido de que el gobicrno volverd
a contar con su apoyo en estos dias criticos. Con dicho
espiritu, por mi parte y por la de ustedes, nos enfrentamos
a nuestras problemdticas comunes que, gracias a Dios, solo
entrafian cuestiones materiales.

Los valores han caido hasta niveles inverosimiles,
han subido los impuestos, los recursos econdmicos del
pueblo han disminuido, el gobierno se enfrenta a una
grave reduccién de ingresos, los medios de pago de las
corrientes mercantiles se han congelado, las hojas mar-
chitas del sector industrial se esparcen por todas partes,
los agricultores no hallan mercados para su produccién,
miles de familias han perdido sus ahorros de muchos
afos. Y lo mds importante, gran cantidad de ciudadanos
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desempleados se enfrenta al triste problema de la sub-
sistencia, y un ntimero igual trabaja arduamente con
escasos rendimientos.

Unicamente un optimista ingenuo negarfa la trégica
realidad de la situacién. Sin embargo, nuestras penurias
no se derivan de una carencia de recursos. No sufrimos
una plaga de langostas. En comparacién con los peligros
que nuestros antepasados vencieron gracias a su fe y a su
coraje, ain tenemos mucho por lo que sentirnos agradeci-
dos. La naturaleza contintia ofreciéndonos su exuberante
abundancia, y los denuedos humanos la han multiplica-
do. A nuestros pies se extiende una gran riqueza; no obs-
tante, su generosa distribucién languidece a la vista de
cdémo se administra.

Primordialmente, esto se debe a que quienes gestionan
el intercambio de los bienes de la humanidad han fracasado
a causa de su obstinacién ¢ incompetencia, han admitido
dicho fracaso y han dimitido. Las pricticas de los cambistas
poco escrupulosos comparecen en el banquille de los acu-
sados ante el tribunal de la opinién piiblica, repudiados por
los corazones y por las mentes de los hombres.

Ahora debemos devolver a ese templo sus antiguos
valores. La magnitud de la recuperacién depende de la me-
dida en que apliquemos valores sociales mds nobles que
el mero beneficio econémico. La felicidad no radica en la
mera posesién de dinero; radica en la satisfaccién del logro,
en la emocién del esfuerzo creativo. La satisfaccién y el es-
timulo moral del trabajo no deben volverse a olvidar en la
irreflexiva persecucién de beneficios fugaces.

La recuperacién no solo reclama cambios en la érica.
Este pais exige accidn, y una accidén inmediata. Nuestro
mayor v primordial empefio es ef de poner a la gente a
trabajar. No es un problema insoluble si nos enfrentamos a
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él con juicio vy arrojo. Como politica personal practica, soy
partidario de solucionar primero los problemas més acu-
clantes. No escatimaré esfuerzos ea recomponer el mercado
mundial mediante un reajuste econdmico internacional.
No obstante, la situacién de emergencia nacional no puede
esperar a que esto se vea cumplido. La idea fundamental en
la que se basan estas medidas especificas para la recupera-
cidn de nuestro pais no se restringe solo al dmbito nacional.
Es la insistencia, como primer factor para tener en cuenta,
en la interdependencia de los diferentes elementos v reri-
torios de los Estados Unidos; el reconocimiento de la vieja,
y siempre importante, manifestacién del espiritn estadou-
nidense del pionero. Es el camino hacia la recuperacion. Es
el camino inmediato. Es la profunda conviccidn de que fa
recuperacién serd perdurable.

En el dmbito de la politica internacional, consagra-
ria este pals a la politica del buen vecino; del vecino que
se tespetd 2 si mismo con resolucién porque, al hacerlo,
respeta los derechos del resto; del vecine que respeta sus
compromisos y la inviolabilidad de sus acuerdos con una
comunidad de vecinos mundial de la que forma parte. Si
interpreco bien el dnimo de nuestro pueblo, es shora cuan-
do comprendemes, como nunca antes lo habfamos hecho,
nuestra interdependencia; que no podemos limitarnos a
temar, sino gue también debemos ofrecer.

S¢ que estamos preparados y dispuestos a someter
nuestras vidas y nuestros bienes a dicha disciplina porque
es la que hace posible un gobierno con miras a un bien
mayor. Esio es lo que me propongo ofrecerles, con la pro-
mesa de que estos propdsitos supremos nos hermanardn a
todos, como si se tratara de un compromiso sagrade, en
una unidad en el deber solo promovida hasta Ia fecha en
tiempos de conflictos armados.
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Al amparo de mi deber constitucional, estoy dispuesto
a recomendar las medidas que requiera una nacién abatida
en medio de un mundo abatido. Con e poder que me otor-
ga la autoridad constitucional, trataré de llevar a una ripida
adopcion estas medidas o aquellas otras que el Congreso cla-
bore a partir de su experiencia v su sabidurfa. No obstante,
en el caso de que el Congreso fracase en la adopcién de uno
de estos dos caminos, v en el caso de que la emergencia na-
cional siga siendo critica, no eludiré el claro cumplimiento
del deber al que habré de enfrentarme. Pediré al Congreso
el inico instrumento que queda para enfrentarse a la crisis:
un amplio poder ¢jecutive para librar una batalla contra la
emergencia, equivalente al que se me concederfa si estuviéra-
mos siendo invadidos por un enemigo.

A cambio de la confianza en mi depositada, devolveré
el coraje v la entrega que requieren estos tiempos, Es lo
minimo que puedo hacer. Nos enfrentamos a los arduos
dias que nos depara el futuro con la célida resolucion de la
unidad nacional, con la conciencia tranquila del que busca
viejos e inestimables valotes morales, con la clara satisfac-
cién que produce ¢l cumplimiento del deber por parte de
ancianos y jovenes por igual.

Aspiramos a la seguridad de una vida nacional equi-
librada y perdurable. No desconfiamos del futuro de la
democracia fundamental. El pueblo de los Estados Uni-
dos no ha fracasado. En st momento de necesidad nos ha
transmitido el mandato de que desea una accién directa
y enérgica. Ha exigido al gobierno disciplina y direccién.
Me ha convertido en el actual instrumento de sus deseos.
Lo acepto como si fuera un regalo. En este dia inaugural,
pedimos con humildad la bendicién de Dios. {(Jue nos
proteja a todos y a cada uno de nosotros! jQue me guie en
los dias venideros!
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4.7 Martin Luther King Jr.: Yo tengo un suefo

Estoy orgulloso de reunirme con ustedes hoy, en la
que serd ante la historia la mayor manifestacién por la li-
bertad en la historia de nuestro pais.

Hace cien afios, un gran estadounidense, cuya simbé-
lica sombra nos cobija hoy, firmé la Proclama de la emanci-
pacién. Este trascendental decreto significd como un gran
rayo de luz y de esperanza para millones de esclavos negros,
chamuscados en las llamas de una marchita injusticia.
Llegé como un precioso amanecer al final de una larga
noche de cautiverio. Pero, cien afios después, el negro atin
no es libre; cien afios después, la vida del negre es aun
tristemente lacerada por las esposas de la segregacién v las
cadenas de la discriminacién; cien afios después, el negro
vive en una isla solitaria en medio de un inmenso océano
de prosperidad material; cien afios después, el negro to-
davia languidece en las esquinas de la sociedad estadouni-
dense y se encuentra desterrado en su propia tierra.

Por eso, hoy hemos venido aquf a dramatizar una condi-
cién vergonzosa. En cierto sentido, hemos venido a la capital
de nuestro pais, a cobrar un cheque. Cuando los arquitectos
de nuestra repUblica escribieron las magnificas palabras de
la Constitucién vy de la Declaracién de Independencia, fir-
maron un pagaré del que todo estadounidense habria de ser
heredero. Este documento era la promesa de que a todos los
hombres, les serfan garantizados los inalienables derechos a

la vida, la libertad y la bisqueda de la felicidad.

Es obvio hoy en dia, que Estados Unidos ha incumpli-
do ese pagaré en lo que concierne a sus ciudadanos negros.
En lugar de honrar esta sagrada obligacién, Estados Unidos
ha dado a los negros un cheque sin fondos; un cheque que ha
sido devuelto con el sello de “fondos insuficientes”. Pero nos



Benjibspineza Bamos 157

rehusamos a creer que el Banco de la Justicia haya quebrado.
Rehusamos creer que no haya suficientes fondos en las gran-
des bévedas de la oportunidad de esie pais. Por eso hemos
venido a cobrar este cheque; el cheque que nos colmard de
las riquezas de la libertad y de la seguridad de justicia.

‘También hemos venido a este lugar sagrade, para re-
cordar a Estados Unidos de América la urgencia impetuosa
del ahora. Este no es el momento de tener el lujo de en-
friarse o de tomar tranquilizantes de gradualismo. Ahora es
el momento de hacer realidad las protmesas de democracia.
Ahora es el momento de salir del oscuro v desolado valle
de la segregacidn hacia el camino soleado de la justicia
racial. Ahora es el momento de hacer de la justicia una
realidad para tedos los hijos de Dios. Ahora es el momen-
to de sacar a nuestre pais de las arenas movedizas de la
injusticia racial hacia la roca sélida de la hermandad.

Serfa fatal para la nacidn pasar por alto la urgencia
del momento ¥ no darle la importancia a la decisidén de los
negros. Este verano, ardiente por el legltimo descontento
de los negros, no pasard hasta que no haya un otofio vigo-
rizante de libertad ¢ igualdad.

1963 no es un fin, sino ¢l principio, Y quienes tenian
la esperanza de que los negros necesitaban desahogarse y ya
se sentird contentos, tendrdn un rudo despertar si el pais
retorna a lo mismo de siempre. No habrd ni descanso ni
tranquilidad en Estados Unidos hasta que a fos negros se les
garariticen sus derechos de ciudadania. Los remolinos de la
rebelién continuardn sacudiendo los cimientos de nuestra
nacién hasta que surja el esplendoroso dia de la justicia.
Pero hay algo que debo decir a mi gente que aguarda en ¢l
célido umbral que conduce al palacio de la justicia. Debe-
mos evitar cometer actos injustos en el proceso de obtener
el lugar que por derecho nos corresponde. No busquemos
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satisfacer nuestra sed de libertad bebiendo de la copa de la
amargura y el odio. Debemos conducir para siempre nues-
tra lucha por el camino elevado de la dignidad v fa discipli-
na. No debemos permitir que nuestra protesta creativa de-
genete en violencia fisica. Una y otra vez debemos elevarnos
a las majestuosas alturas donde se encuentre la fuerza fisica
con la fuerza del alma. La maravillosa nueva militancia que
ha envuelto a la comunidad negra, no debe conducirnos a
la desconfianza de toda la gente blanca, porque muchos de
nuestros hermanos blancos, comeo lo evidencia su presencia
aqui hoy, han llegado a comprender que su destino estd
unido al nuestro y su libertad estd inextricablemente ligada
a la nuestra. No podemos caminar solos. Y al hablar, debe-
mos hacer la promesa de marchar siempre hacia adelante.
No podemos velver atrés.

Hay quienes preguntan a los partidarios de los dere-
chos civiles, «;Cudndo quedardn sarisfechos?»

Nunca podremos quedar satisfechos mientras nues-
tros cuerpos, fatigados de tanto viajar, no puedan alojar-
se en los moteles de las carreteras y en los hoteles de las
ciudades. No podremos quedar satisfechos, mientras los
negros solo podamos trasladarnos de un gueto pequefio a
un gueto mas grande. Nunca podremos quedar satisfechos,
mientras un negro de Misisipl ne pueda votar y un negro
de Nueva York considere que no hay por qué vetar. No, no;
no estamos satisfechos y no quedaremos satisfechos hasta
que «la justicia ruede como el agua v Ia rectitud como una
poderosa corrienter.

Sé que algunos de ustedes han venido hasta aqui debi-
do a grandes pruebas v tribulaciones. Algunos han llegado
recién salidos de angostas celdas. Algunos de ustedes han
legado de sitins donde en su busqueda de la libertad, han

sido golpeados por las tormentas de la persecucidn v de-
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rribados por los vientos de la brutalidad policfaca. Ustedes
son los veteranos del sufrimiento creativo. Continten tra-
bajando con la conviccién de que el sufrimiento que no es
merecido, es emancipador.

Regresen a Misisipi, regresen a Alabama, regresen a
Georgia, regresen a Louisiana, regresen a los barrios bajos y
a los guetos de nuestras ciudades del Norte, sabiendo que
de alguna manera esta situacién puede y serd cambiada. No
nos revolquemos en el valle de a desesperanza.

Hoy les digo a ustedes, amigos mios, que a pesar de las
dificultades del momento, yo ain tengo un suefio. Es un
suefio profundamente arraigado en el suefio «americanon.

Suefio que un dia esta nacién se levantard y vivird el ver-
dadero significado de su credo: «Afirmamos que estas verdades
son evidentes: que todos los hombres son creados iguales».

Suefio que un dfa, en las rojas colinas de Georgia, los
hijos de los antiguos esclavos y los hijos de los antiguos
duefios de esclavos, se puedan sentar juntos a la mesa de la
hermandad.

Suefio que un difa, incluso el estado de Misisipi, un
estado que se sofoca con el calor de la injusticia y de la
opresién, se convertird en un oasis de libertad y justicia.

Suefio que mis cuatro hijos vivirin un dfa en un pais
en el cual no serdn juzgados por el color de su piel, sino por
los rasgos de su personalidad.

iHoy tengo un suefio!

Suefio que un dia, el estado de Alabama cuyo goberna-
dor escupe frases de interposicién entre las razas y anulacién
de los negros, se convierta en un sitio donde los nifios y nifias
negras, puedan unir sus manos con las de los nifios y nifias
blancas y caminar unidos, como hermanos y hermanas.
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Hoy tengo un suefio!

Suefio que algin dia los valles serin cumbres, y las
colinas y montafias serdn llanos, los sitios mds escarpados
serdn nivelados y los torcidos seran enderezados, y la gloria
de Dios serd revelada, y se unird todo el género humano.

Esta es nuestra esperanza. Esta es [a fe con la cual re-
greso al Sur. Con esta fe podremos esculpir de la montafia
de [a desesperanza una piedra de esperanza. Con esta fe
podremos trasformar el sonido discordante de nuestra na-
cién, en una hermosa sinfonia de fraternidad. Con esta fe
podremos trabajar juntos, rezar juntos, luchar juntos, ir a
la cdrcel juntos, defender la libertad, juntos, sabiendo que
algtin dia seremos libres.

Ese ser4 el dfa cuando todos los hijos de Dios podrdn
cantar el himno con un nuevo significado, «Mi pais es
tuyo. Dulce tierra de libertad, a ti te canto. Tierra de liber-
tad donde mis antecesores murieron, tierra orgullo de los
peregrinos, de cada costado de la montafa, que repique la
libertad». Y si Estados Unidos ha de ser grande, esto tendrd
que hacerse realidad.

Por eso, ;que repique la libertad desde la caspide de
los montes prodigiosos de Nueva Hampshire! jQue repique
la libertad desde las poderosas montanas de Nueva York!
iQue repique la libertad desde las alturas de las Alleghenies
de Pensilvania! jQue repique la libertad desde las Rocosas
cubiertas de nieve en Colorado! jQue repique la libertad
desde las sinuosas pendientes de Californial Pero no solo
eso: jQue repique la libertad desde la Montafia de Piedra
de Georgia! ;Que repique la libertad desde la Monta-
fia Lookout de Tennesse! ;Que repique la libertad desde
cada pequefa colina y montafa de Misisipil «De cada
costado de a montafia, que repique la libertad».
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Cuando repique la libertad y la dejemos repicar en
cada aldea y en cada caserio, en cada estado y en cada ciu-
dad, podremos acelerar la legada del dia cuando todos los
hijos de Dios, negros y blancos, judios y cristianos, pro-
testantes v catdlicos, puedan unir sus manos y cantar las
palabras del viejo espiritual negro: «Libres al fin! {Libres al

fin! Gracias a Dios omnipotente, jsomos libres al finl.

4.8 Mahatma Gandhi: £l arma de lo No-violencia

Hay gente que tiene odio en sus corazones hacia los
britdnicos. Yo he oido a gente decir que estaban disgusta-
dos con ellos. La mente de la gente comiin no diferencia
entre un britdnico y la forma imperialista de su gebierno.
Para ellos ambos son lo mismo. Hay gente a la que no le
importa la llegada de los japoneses. Para ellos, quizd, signi-
ficarfa un cambio de amos.

Pero esta es una cosa peligrosa. Ustedes deben remo-
verla de sus mentes. Esta es una hora crucial. Si permane-
cemos UIetos y no jugamos nuestra parte, no estaremos
en lo cierto.

Si son solamente Gran Bretana y Estados Unidos quie-
nes luchan en esta guerra, y si nuestro papel es solamente
dar ayuda momentdnea, sea que la demos voluntariamente
o nos la tomen en contra de nuestros deseos, no serd una
posicién muy feliz. Pero podemos mostrar nuestra firme-
za y valor solamente cuando esta sea nuestra propia lucha.
Entonces cada nifio serd un valiente. Lograremos nuestra
libertad luchando. No caerd del cielo.

Yo sé muy bien que los britdnicos nos tendrdn que
dar nuestra libertad cuando hayamos hecho suficientes
sacrificios y probado nuestra fuerza. Debemos remover
el odio a los britdnicos de nuestros corazones. Al menos,
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en mi corazén no hay tal odio. De hecho, yo soy ahora un
amigo mds grande de los britdnicos de lo que lo fui nunca.

La razén para esto es que en este momento ellos estdn
en apuros. Mi amistad demanda que yo debo ponerlos al
tanto de sus equivocaciones. Como yo no estoy en la posi-
cién en que ellos se encuentran, yo estoy en condiciones de
sefialarles sus equivocaciones.

Yo sé que ellos estdn al borde del abismo, y que estdn
casi por caer en él. Sin embargo, atin si ellos quieren cor-
tarme las manos, mi amistad demanda que yo debo tratar
de empujarlos lejos de tal abismo. Esta es mi pretensidn,
ante la cual mucha gente puede refr, pero no me importa,
yo digo que esta es la verdad.

En ¢l momento en que estoy por lanzar la mayor
campafa de mi vida, no puede haber odio hacia los bri-
tinicos en mi corazén. El pensamiento que, porque ellos
estdn en dificultades, yo debo datles un empujén estd
totalmente ausente de mi mente. Nunca ha estado alli.
Puede ser que, en un momento de enojo, ellos puedan
hacer cosas que puedan provocarlos. Sin embargo, us-
tedes no deber recurrir a la violencia; eso pondria a la
no-violencia en la deshonra.

Cuando ocurren tales cosas, ustedes deben asumir
que no me encontrardn vivo, dondequiera pueda estar.
Su sangre estard sobre vuestra cabeza. Si ustedes no en-
tienden esto, serd mejor si rechazan esta resolucién. Re-
dundard en vuestro crédito.

;Cémo puedo culparlos por las cosas que ustedes no
son capaces de comprender? Hay un principio en una lu-
cha, que ustedes deben adoptar. No creer nunca, como
yo nunca he crefdo, que los britdnicos van a caer. Yo no
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los considero como una nacién de cobardes. Yo sé que
antes de que ellos acepren la derrota cada alma en Gran
Bretana serd sacrificada,

Ellos pueden ser detrotados y pueden dejarlos a us-
tedes como dejaron a los pueblos de Birmania, Malasia v
otros lugares, con la idea de recapturar cuando puedan el
territorio perdido. Esa puede ser su estrategia militas. Pero
suponiendo que nos dejen, jqué nos ocurrird? En tal caso
Japén vendrd aqui.

La llegada de Japén implicara el fin de China y quizd
rambién de Rusia. En estas cuestiones, el Pandic Jawar-
harlal Nehru es mi gurid. Yo no quiero ser el instrumento
de la derrota de Rusia ni de China. §i tal cosa ocutre me
odiaré a mi mismo.

Ustedes saben que me gusta ir a gran velocidad. Pero
puede ser que yo no esté yendo tan rdpidamente como us-
tedes quisieran. Sardar Patel es relatado como habiendo di-
cho que la campafia debe estar finalizada en una semana.
Yo no quiero ser apresurado. Si finaliza en una semana serd
un milagro. v si esto ocurre significard el ablandamiento del
corazén britdnico.

Puede ser que la sabiduria descienda sobre los britdni-
cos v que ellos entiendan que es equivocado poner en pri-
si6n al mismo pueblo que quiere luchar por elios. Puede ser
que sobrevenga un cambio en la mente de Jinnah, también.

La no-violencia es un arma incomparable, que puede
ayudar 2 todos. Yo sé que no hemos hecho mucho por el
camino de la no-violencia y sin embargo, si rales cambios
sobrevienen, asumiré que es el resultado de nuestro rabajo
durante los dltimos veintidés afios y que Dios nos ha ayu-
dado a alcanzarlo.
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Cuando yo levanté el lema «Dejen Indiav el pueblo
de la India, que estaba entonces abatido, sintié que vo
habia puesto ante €l una cosa nueva, Si ustedes quieren
la libertad verdadera, habrin de unirse, y tal unién creard
verdadera democracia —igual a la que no hace mucho fue
intenrada o presenciada.

Yo tengo muche lefdo acerca de la Revolucién Fran-
cesa. Mientras estuve en la cireel lef el trabajo de Carlyle.
Tengo una gran admiracion por ¢l pueblo francés, v Jawar-
harlal me ha dicho todo sobre la Revolucién Rusa

Pero yo sostengo a pesat que ellas eran luchas por el
pueblo no eran luchas por la verdadera democracia, que
yo visualizo. Mi demeocracia significa que cada uno es su
propic amo. He leido suficiente historia, y no he visto tal
experimento a tan gran escala por ¢l establecimiento de la
democracia mediante la no-vielencia. Una vez que ustedes
entendan estas cosas olvidardn las diterencias entre hin-
diies v musulmanes.

La resolucién que es puesta ante ustedes dice:

«No queremos permanecer como ranas en una
charca. Estamos alentando una federacién mun-
dial. Esta selamente vendrd a través de la no-vio-
lencia. El desarme es posible solo si ustedes uti-
lizan la incomparable arma de la no-violencias.

Hay gente que puede Hlamarme un visionario, pero
yo soy un verdadero bania y mi negocio es obtener swaraj.

Si ustedes no aceptan esta resolucién no estaré apena-
do. Por el contrario, danzaré con alegrfa, porque entonces
ustedes me relevardn de una tremenda responsabilidad, que
ustedes estdn ahora poniendo sobre mf,
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Les pido que adopten la no-violencia como una cues-
tién de estrategia. Conmigo es un credo, pero en tanto uste-
des estdn implicados les pido que la acepten como una estra-
tegia. Como soldados disciplinados ustedes deben aceptarla
totalmente, y adherirse a ella cuando se unan a la lucha.

La gente me pregunta hasta qué punto soy el mismo
hombre que era en 1920. La tnica diferencia es que soy
mucho mads fuerte en ciertas cosas ahora que en 1920,

4.9 Mijail Gorbachov: Defendemos lo desmilitarizacién
de {as relaciones internocionales

Dos grandes revoluciones, la Revoluciéon Francesa de
1789 y la Revolucién Rusa de 1917, ejercieron una enorme
influencia en Ja naturaleza auténtica de los procesos histé-
ricos y transformaron en forma radical el transcurso de los
acontecimientos del mundo. Ambas, cada una a su modo,
imprimieron un impulse gigantesco al progreso del hom-
bre. También fueron estas las que moldearon, en muchos
aspectos, la forma de pensamiento que prevalece atin hoy
en la conciencia ptiblica. Sin duda, estdn tepiendo lugar
cambios fundamentales y revolucionarios que continuardn
produciéndose en cada pais y en sus estructuras sociales.
Esto ha sido y continuard siendo asf, pero, también en este
sentido, nuestra época estd introduciendo correcciones.

Los procesos de transformacién internos no pueden
lograr sus objetivos nacionales por ¢l mero hecho de tomar
un «cutso paralelo» al de otros sin hacer uso de los avances
del mundo que los rodea y de las posibilidades de la coope-
racién equitativa.

Es evidente, que la fuerza y la amenaza de la fuerza no
pueden seguir existiendo, y no deberfan ser instrumentos
de la politica exterior. La libertad de eleccién es un princi-
pio universal que no deberia tener excepciones.
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Nuestro pais estd viviendo una nueva revolucién. Fl
proceso de la reestructuracién estd tomando ritmo. Empe-
zamos por elaborar los conceptos tedricos de la reestructu-
racién; debiamos evaluar la naturaleza y el alcance de los
problemas, interpretar las lecciones del pasado y expresar
todo ello en forma de conclusiones y programas politicos.
Lo hemos realizado. Con todo, el trabajo teérico, la rein-
terpretacion de lo que habia sucedido, la elaboracién final,
el enriquecimiento y la correccién de las posturas politicas
no han terminado. Siguen adelante. No obstante, era de
fundamental importancia partir de un concepto global,
que ya estd siendo confirmado por la experiencia de estos
pasados aflos, que ha resultado ser en general correcto y
ante el que no hay alternativa.

A fin de involucrar a la sociedad en la puesta en practi-
ca de los planes de reestructuracién, habia que hacerla mds
auténticamente democrdtica. Bajo el estandarte de la de-
mocratizacién, esta reestructuracion ha abarcado politica,
economia, vida espiritual ¢ ideologfa. Hemos desarrollado
una reforma econdmica radical, hemos acumulado expe-
riencia y, a partir del préximo afo, aplicaremos en la eco-
nomia nacional de modo completo nuevas formas y nuevos
métodos de trabajo.

Hemos concluido la primera etapa del proceso de re-
forma politica con las recientes decisiones del Sovier Supre-
mo de la URSS sobre enmiendas de la Constitucién y la
aprobacién de la ley de elecciones. Nos hemos embarcado
sin descanso en la segunda etapa, cuya tarea mas importante
serd trabajar en la interaccién entre el gobierno central v las
republicas, estableciendo entre las diferentes nacionalidades
relaciones basadas en los principios del internacionalismo le-
ninista que nos legé la gran revolucién y, al mismo tiempo,
reorganizando el poder de los soviets en forma local.
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Nos enfrentamos a una ingente labor. A la vez, tam-
bién debemos resolver otros problemas acuciantes. Nos he-
mos sumergido considerable y profundamente en la labor
de construir un Estado socialista basado en el imperio de la
ley. Toda una serie de nuevas leyes se han preparado o estin
en fase de conclusién. Muchas de ellas entrardn en vigor ya
en 1989, y confiamos en que estén a la altura de los estdn-
dares mis altos desde el punto de vista de la salvaguarda de
los derechos del individuo. La democracia soviética debe
adquirir una firme base normativa. Esto significa que habrd
leyes como la de libertad de conciencia, de la «glasnoses
(transparencia), de asociaciones y organizaciones pablicas
v de mucho mds. En las prisiones del pafs ya no tenemos a
nadie encarcelado por haber sido condenado por sus con-
vicciones politicas o religiosas. Se ha propuesto incluir en
los borradaores de las nuevas leyes garantias adicionales que
descarten cualquier forma de persecucion en estos térmi-
nos. Tenemos la intencién de aumentar la participacién
de la Unién Seviédca en el mecanismo de supervision de
los derechos humanos dentre de las Naciones Unidas y del
marco del proceso paneuropea.

Ahora me referiré al asunto mds importante, sin el
cual no podrd resolverse ningiin problema del préximo
siglo: el desarme. Hoy puedo informarles lo siguiente:
la Unién Soviética ha tomado la decisién de reducir sus
fuerzas armadas.

En los préximos dos afios, su fuerza numérica se re-
ducird en quinientas mil personas, y el volumen de armas
convencionales también serd recortado de manera consi-
derable. Estas reducciones se realizarin en forma unilate-
ral, sin que estén relacionadas con las negociaciones del
mandato de la reunién de Viena. Por acuerdo con nuestros
aliados del Pacto de Varsovia, hemos tomado la decisién
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de retirar seis divisiones de tanques de la Repiblica De-
mocritica Alemana, Checoslovaquia y Hungria, y haber-
lag disuelto para 1991. Las unidades y las formaciones de
aterrizaje, as{ como una serie de unidades v formaciones
mds, entre elias fuerzas de asalto de paso de rios, con su
armamento v su equipo de combate, también serdn retira-
das de los grupos de fuerzas sovidticas destinados en esos
palses. Los efectivos soviéticos destinados en esos paises se
reducirdn en 50 000 personas, y su armamento en 5 000
tanques. Todas las divisiones soviéticas que permanezcan
en el territorio de nuestros aliados serdn reorganizadas.
Tras la retirada de un elevado niimere de sus carros de
combate, se les dard una nueva estructura, diferente de la
actual, que serd solo defensiva.

Por dltimo. al estar en suelo estadounidense, pero
también por otras razones comprensibles, no puedo dejar
de abordar ¢l asunto de nuestras relaciones con este gran
pais. Las relaciones entre la Unidn Soviética y Estados Uni-
dos de América abarcan cinco décadas y media. El mun-
do ha cambiado, y también lo han hecho la naturaleza, el
papel v el lugar que estas relaciones tenfan en €l Durante
demasiado tdempo, se desarrollaron bajo el estandarte del
enfrentamiento v, en ocasiones, de la hosiilidad, va fuera
abierta o encubierta. No obstante, en estos Gltimos afos,
individuos del mundo entero han podido suspirar aliviados
gracias a los cambios para mejor en la esencia y ¢l cardcrer
de las relaciones entre Mosct y Washingtron.

La URSS v Estados Unidos crearon los mayores ar-
senales de misiles nucleares, Sin embargo. tras reconocer
objetivamente su responsabilidad, fueron capaces de ser
los primeros en firmar un acuerdo sobre la reduccién
y la destruccidn fisica de un porcentaje de esas armas,
gue amenazaban tanto a ambas naciones como a todas
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las demds. Ambas partes poseen los secretos militares mds
importantes y perfeccionados. Sin embargo, son ellas las
que han sentado las bases para la existencia y el desarrollo
de un sistema de verificacién mutua, tanto respecto de
fa destruccidn como de la limitacion y la prohibicién de
produccién armamentistica. Son ellas las que estdn acu-
mulando experiencia para futuros acuerdos bilaterales v
multilaterales. Para nosotros esto tiene un gran valorn

Reconocemos v valoramos a la administracion Rea-
gan. Todo esto es capital invertido en una empresa con-
junta de importancia histbrica. No se debe desperdiciar ni
dejar que quede fuera de circulacién. La futura administra-
cidn estadounidense, encabezada por el presidente recien-
remente electo, George Bush, encontrard en nosotros un
compafiero dispuesto a continuar con el didlogo en el espi-
rity del realisme, la apermura y la buena fe, y con voluntad
de lucha por conseguir resultados concretos, basado en una
agenda que comprenda los puntos clave de las relaciones
entre la Unidn Soviética v Estados Unidos, asi como de la
politica internacional.

Hablamos, en primer lugar v ante todo, acerca de un
progreso constante hacia la firma de un tratado sobre la
reduccién de 50 por ciento de las armag ofensivas estravégi-
cas, observando asimismo el tratado ABM. Hablaimos acer-
ca de la elaboracion de una convencidn para la eliminacion
de armas quimicas —en este punto, segdn nos parece, con-
tamos con las condiciones necesarias para hacer de 1989 <]
aie decisivo—, Hablamos acerca de conversaciones sobre
fa reduccién de las armas convencionales v las fuerzas ar-
madas en Europa. El legade de inercia que nos ha dejado €l
pasado contindia vigente. Aan hay algunas contradicciones
profundas, ast como las raices de muches conflictos, que
no han desaparecido.
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El hecho fundamental sigue siendo que la formacién
del periodo de paz tendrd lugar en condiciones de coexis-
tencia y rivalidad de varios sistemas socioeconémicos y
politicos. No obstante, el significado de nuestros esfuer-
zos internacionales, y uno de los principios clave del nuevo
pensamiento, es precisamente impartirle a esa rivalidad la
cualidad de competencia sensata en condiciones de respe-
to por la libertad de eleccién y un equilibrio de intereses.
En ese caso, incluso llegard a ser atil y productiva desde el
punto de vista del desarrollo general del mundo; de lo con-
trario, si el principal componente sigue siendo la carrera
armamentista, como lo ha sido hasta ahora, esa rivalidad
serd nefasta. De hecho, cada vez un nlimero mayor de per-
sonas en todo el mundo, desde el hombre de a pie hasta los
dirigentes, empieza a comprenderlo.

iMuchas gracias!



Eibliografia

S R

AristéreLes. Retdrica [obra de dominio pdblico].
ARISTORANES. Las avispas [obra de dominio piiblico).

CAcerus, J. Gramdtica descriptiva y funcionad. Lima: Fondo
editorial de la Biblioteca Nacional del Pers, 2012,

CICERON. Bruzus [obra de dominio pablico)].

Diez Coronapo, M. A, Retérica y representacion: Histo-
ria y teoria de la actie. Logrono: Instituto de Estudios
‘Ricjanos, 2003.

Exre, M. Speake in public with confidence. Nueva Zelanda:
Exisle Publishing Ltd, 2008,

GarpINER, A. H. The Instruction addresed to Kagemni
and his Brethren. En Journal of Fgyptian Archaeology,
N.° 32, 1946. )

Marbonapo, J. v JimeiNez, B. Urateria moderna. 3.2 ed.
Lima: San Marcos EIRL, 2009,

McPuerson, | M. Abrabam Lincoln, Wueva York: Oxford
University Press Inc, 2009,

Ropenas, . M. Discursos politicos y persuasives. Lima: Li-
brorum, 2012,



72 {iratoria juridica

Serug, K. Agyptische Lesestucke, Hildesheim: G. Olms,
1990,

StupeRr, J. Ornatoria: el arte de hablas, disertar, convencer.
Madrid: El Drac 5. L., 1996,



Este libro se termind de Imprimir en los 1alleres grificos
de Editora y Libreria Juridica Grijley EIRL
<ediciongrijley@gmail.com>,
en enero de 2023,






	Oratoria-Juridica---Humberto-Abanto--GRIJLEY--web-Libro.pdf
	2023 ORATORIA JURÍDICA.pdf



